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EY

Bestdtigungsvermerk des unabhdngigen Abschlusspriifers
An die Vantage Towers AG
Prifungsurteile

Wir haben den Jahresabschluss der Vantage Towers AG, DUsseldorf - bestehend aus
der Bilanz zum 31. Mdrz 2026 und der Gewinn- und Verlustrechnung flr das
Geschaftsjahr vom 1. April 2025 bis zum 31. Mdrz 2026 sowie dem Anhang,
einschlieflich der Darstellung der Bilanzierungs- und Bewertungsmethoden - geprift.
DarUber hinaus haben wir den Lagebericht der Vantage Towers AG flr das Geschafts-
jahr vom 1. April 2025 bis zum 31. Marz 2026 geprift.

Nach unserer Beurteilung aufgrund der bei der Prifung gewonnenen Erkenntnisse

> entspricht der beigefligte Jahresabschluss in allen wesentlichen Belangen den
deutschen, fir Kapitalgesellschaften geltenden handelsrechtlichen Vorschriften
und vermittelt unter Beachtung der deutschen Grundsédtze ordnungsmapiger
Buchfihrung ein den tatsdachlichen Verhdltnissen entsprechendes Bild der
Vermdégens- und Finanzlage der Gesellschaft zum 31. Mdrz 2026 sowie ihrer
Ertragslage flr das Geschaftsjahr vom 1. April 2025 bis zum 31. Mdrz 2026 und

> vermittelt der beigefligte Lagebericht insgesamt ein zutreffendes Bild von der
Lage der Gesellschaft. In allen wesentlichen Belangen steht dieser Lagebericht
in Einklang mit dem Jahresabschluss, entspricht den deutschen gesetzlichen
Vorschriften und stellt die Chancen und Risiken der zukinftigen Entwicklung
zutreffend dar.

Gemdap § 322 Abs. 3 Satz 1 HGB erkldaren wir, dass unsere Prufung zu keinen

Einwendungen gegen die Ordnungsmapigkeit des Jahresabschlusses und des Lage-
berichts gefihrt hat.
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Grundlage fiir die Priifungsurteile

Wir haben unsere Priifung des Jahresabschlusses und des Lageberichts in Uberein-
stimmung mit & 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der Wirtschaftsprifer
(IDW) festgestellten deutschen Grundsdtze ordnungsmapPiger Abschlussprifung
durchgefihrt. Unsere Verantwortung nach diesen Vorschriften und Grundsatzen ist im
Abschnitt ,Verantwortung des Abschlussprifers fir die Prifung des Jahresabschlus-
ses und des Lageberichts” unseres Bestatigungsvermerks weitergehend beschrieben.
Wir sind von dem Unternehmen unabh&ngig in Ubereinstimmung mit den deutschen
handelsrechtlichen und berufsrechtlichen Vorschriften und haben unsere sonstigen
deutschen Berufspflichten in Ubereinstimmung mit diesen Anforderungen erfiillt. Wir
sind der Auffassung, dass die von uns erlangten Priifungsnachweise ausreichend und
geeignet sind, um als Grundlage fir unsere Prifungsurteile zum Jahresabschluss und
zum Lagebericht zu dienen.

Verantwortung der gesetzlichen Vertreter und des Aufsichtsrats fiir den
Jahresabschluss und den Lagebericht

Die gesetzlichen Vertreter sind verantwortlich fir die Aufstellung des Jahres-
abschlusses, der den deutschen, fir Kapitalgesellschaften geltenden handelsrecht-
lichen Vorschriften in allen wesentlichen Belangen entspricht, und dafiir, dass der
Jahresabschluss unter Beachtung der deutschen Grundsatze ordnungsmapiger Buch-
fihrung ein den tatsachlichen Verhéaltnissen entsprechendes Bild der Vermdgens-,
Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft vermittelt. Ferner sind die gesetzlichen
Vertreter verantwortlich fiir die internen Kontrollen, die sie in Ubereinstimmung mit
den deutschen Grundsédtzen ordnungsmapiger Buchfliihrung als notwendig bestimmt
haben, um die Aufstellung eines Jahresabschlusses zu ermdglichen, der frei von
wesentlichen falschen Darstellungen aufgrund von dolosen Handlungen (d. h. Manipu-
lationen der Rechnungslegung und Vermdgensschadigungen) oder Irrtimern ist.

Bei der Aufstellung des Jahresabschlusses sind die gesetzlichen Vertreter daflr ver-
antwortlich, die Fahigkeit der Gesellschaft zur Fortfihrung der Unternehmenstatigkeit
zu beurteilen. Des Weiteren haben sie die Verantwortung, Sachverhalte in Zusammen-
hang mit der Fortfihrung der Unternehmenstétigkeit, sofern einschldgig, anzugeben.
Darlber hinaus sind sie daflir verantwortlich, auf der Grundlage des Rechnungs-
legungsgrundsatzes der Fortfiihrung der Unternehmenstatigkeit zu bilanzieren, sofern
dem nicht tatsachliche oder rechtliche Gegebenheiten entgegenstehen.
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Auperdem sind die gesetzlichen Vertreter verantwortlich flir die Aufstellung des
Lageberichts, der insgesamt ein zutreffendes Bild von der Lage der Gesellschaft
vermittelt sowie in allen wesentlichen Belangen mit dem Jahresabschluss in Einklang
steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften entspricht und die Chancen und
Risiken der zuklnftigen Entwicklung zutreffend darstellt. Ferner sind die gesetzlichen
Vertreter verantwortlich fur die Vorkehrungen und Mainahmen (Systeme), die sie als
notwendig erachtet haben, um die Aufstellung eines Lageberichts in Ubereinstimmung
mit den anzuwendenden deutschen gesetzlichen Vorschriften zu ermdglichen und um
ausreichende geeignete Nachweise flr die Aussagen im Lagebericht erbringen zu
kdnnen.

Der Aufsichtsrat ist verantwortlich fiir die Uberwachung des Rechnungslegungs-
prozesses der Gesellschaft zur Aufstellung des Jahresabschlusses und des Lage-
berichts.

Verantwortung des Abschlusspriifers fiir die Priifung des Jahresabschlusses und
des Lageberichts

Unsere Zielsetzung ist, hinreichende Sicherheit dariber zu erlangen, ob der Jahres-
abschluss als Ganzes frei von wesentlichen falschen Darstellungen aufgrund von
dolosen Handlungen oder Irrtimern ist, und ob der Lagebericht insgesamt ein
zutreffendes Bild von der Lage der Gesellschaft vermittelt sowie in allen wesentlichen
Belangen mit dem Jahresabschluss sowie mit den bei der Prifung gewonnenen
Erkenntnissen in Einklang steht, den deutschen gesetzlichen Vorschriften entspricht
und die Chancen und Risiken der zukinftigen Entwicklung zutreffend darstellt, sowie
einen Bestatigungsvermerk zu erteilen, der unsere Prifungsurteile zum Jahres-
abschluss und zum Lagebericht beinhaltet.

Hinreichende Sicherheit ist ein hohes Maf3 an Sicherheit, aber keine Garantie dafir,
dass eine in Ubereinstimmung mit § 317 HGB unter Beachtung der vom Institut der
Wirtschaftsprifer (IDW) festgestellten deutschen Grundsatze ordnungsmaéfpiger
Abschlussprifung durchgefiihrte Prifung eine wesentliche falsche Darstellung stets
aufdeckt. Falsche Darstellungen kénnen aus dolosen Handlungen oder Irrtiimern
resultieren und werden als wesentlich angesehen, wenn verninftigerweise erwartet
werden kdnnte, dass sie einzeln oder insgesamt die auf der Grundlage dieses Jahres-
abschlusses und Lageberichts getroffenen wirtschaftlichen Entscheidungen von
Adressaten beeinflussen.
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Wahrend der Prifung Uben wir pflichtgemdpes Ermessen aus und bewahren eine
kritische Grundhaltung. DarUtber hinaus

>

identifizieren und beurteilen wir die Risiken wesentlicher falscher Darstellungen
im Jahresabschluss und im Lagebericht aufgrund von dolosen Handlungen oder
Irrtdmern, planen und fihren Prifungshandlungen als Reaktion auf diese Risiken
durch sowie erlangen Priifungsnachweise, die ausreichend und geeignet sind, um
als Grundlage fiir unsere Prifungsurteile zu dienen. Das Risiko, dass eine aus
dolosen Handlungen resultierende wesentliche falsche Darstellung nicht auf-
gedeckt wird, ist hdher als das Risiko, dass eine aus Irrtimern resultierende
wesentliche falsche Darstellung nicht aufgedeckt wird, da dolose Handlungen
kollusives Zusammenwirken, Falschungen, beabsichtigte Unvollstandigkeiten,
irrefihrende Darstellungen bzw. das AuPerkraftsetzen interner Kontrollen
beinhalten kénnen;

erlangen wir ein Verstdndnis von den flr die Prifung des Jahresabschlusses
relevanten internen Kontrollen und den fir die Prifung des Lageberichts
relevanten Vorkehrungen und Mapnahmen, um Prifungshandlungen zu planen,
die unter den gegebenen Umstanden angemessen sind, jedoch nicht mit dem
Ziel, ein Prifungsurteil zur Wirksamkeit der internen Kontrollen der Gesellschaft
bzw. dieser Vorkehrungen und Maffnahmen abzugeben;

beurteilen wir die Angemessenheit der von den gesetzlichen Vertretern ange-
wandten Rechnungslegungsmethoden sowie die Vertretbarkeit der von den
gesetzlichen Vertretern dargestellten geschatzten Werte und damit zusammen-
hangenden Angaben;

ziehen wir Schlussfolgerungen Uber die Angemessenheit des von den gesetz-
lichen Vertretern angewandten Rechnungslegungsgrundsatzes der Fortfihrung
der Unternehmenstatigkeit sowie, auf der Grundlage der erlangten Prifungs-
nachweise, ob eine wesentliche Unsicherheit im Zusammenhang mit Ereignissen
oder Gegebenheiten besteht, die bedeutsame Zweifel an der Fahigkeit der Gesell-
schaft zur Fortfihrung der Unternehmenstatigkeit aufwerfen kénnen. Falls wir
zu dem Schluss kommen, dass eine wesentliche Unsicherheit besteht, sind wir
verpflichtet, im Bestatigungsvermerk auf die dazugehérigen Angaben im Jahres-
abschluss und im Lagebericht aufmerksam zu machen oder, falls diese Angaben
unangemessen sind, unser jeweiliges Prifungsurteil zu modifizieren. Wir ziehen
unsere Schlussfolgerungen auf der Grundlage der bis zum Datum unseres
Bestdatigungsvermerks erlangten Prifungsnachweise. Zukinftige Ereignisse
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oder Gegebenheiten kdénnen jedoch dazu fihren, dass die Gesellschaft ihre
Unternehmenstatigkeit nicht mehr fortfihren kann;

> beurteilen wir Darstellung, Aufbau und Inhalt des Jahresabschlusses insgesamt
einschlieflich der Angaben sowie ob der Jahresabschluss die zugrunde liegenden
Geschaftsvorfalle und Ereignisse so darstellt, dass der Jahresabschluss unter
Beachtung der deutschen Grundsatze ordnungsmafiger Buchflihrung ein den
tatsdchlichen Verhaltnissen entsprechendes Bild der Vermdgens-, Finanz- und
Ertragslage der Gesellschaft vermittelt;

> beurteilen wir den Einklang des Lageberichts mit dem Jahresabschluss, seine
Gesetzesentsprechung und das von ihm vermittelte Bild von der Lage des
Unternehmens;

> fihren wir Prifungshandlungen zu den von den gesetzlichen Vertretern dar-
gestellten zukunftsorientierten Angaben im Lagebericht durch. Auf Basis aus-
reichender geeigneter Prifungsnachweise vollziehen wir dabei insbesondere die
den zukunftsorientierten Angaben von den gesetzlichen Vertretern zugrunde
gelegten bedeutsamen Annahmen nach und beurteilen die sachgerechte
Ableitung der zukunftsorientierten Angaben aus diesen Annahmen. Ein eigen-
standiges Prifungsurteil zu den zukunftsorientierten Angaben sowie zu den
zugrunde liegenden Annahmen geben wir nicht ab. Es besteht ein erhebliches
unvermeidbares Risiko, dass kiinftige Ereignisse wesentlich von den zukunfts-
orientierten Angaben abweichen.

Wir erértern mit den fiir die Uberwachung Verantwortlichen unter anderem den
geplanten Umfang und die Zeitplanung der Prifung sowie bedeutsame Prifungsfest-
stellungen, einschlieflich etwaiger bedeutsamer Mangel in internen Kontrollen, die wir
wahrend unserer Prifung feststellen.

Kdln, 30. Juni 2026

EY GmbH & Co. KG
Wirtschaftsprifungsgesellschaft

WIRTSCHAFTS-

PRUFUNGS-
GESELLSCHAFT
Marc Stephan
Ueberschar Potthast
Ueberschéar Potthast
Wirtschaftsprifer Wirtschaftsprifer
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Lagebericht

Unternehmensprofil

Grundlegende Informationen
Uber das Unternehmen

Die Vantage Towers AG ist eine Aktiengesellschaft nach Recht
der Bundesrepublik Deutschland. Das Unternehmen nahm
seine Geschaftstatigkeit im Jahr 2020 auf und ist ein fihrendes
Funkturmunternehmen mit 20.436 Makrostandorten in
Deutschland. Im Berichtsjahr lag die durchschnittliche Anzahl
der Beschéftigten bei Vantage Towers bei 448 Mitarbeitern.
Der Hauptsitz des Unternehmens befindet sich in Disseldorf in
Deutschland.

Geschaftsmodell
Unser Geschaftsmodell vereint vier Schliisselfaktoren:

(i) Besitz landesweiter Standorte, die durch sichere, langfris-
tige vertragliche Vereinbarungen mit einem hochwertigen
Kundenstamm untermauert sind, einschlieRlich fiihrender
Mobilfunknetzbetreiber (Mobile Network Operators;
MNOs) in Deutschland?;

(ii) Kontrolle tiber Funktiirme, die Teil des wesentlichen kon-
solidierten Netzes sind;

(iii) Ausweitung der typischen, von Funkturmunternehmen an-
gebotenen Dienste Uber die traditionelle Rolle eines Infra-
strukturvermieters fir Mobilfunknetzbetreiber hinaus auf
die Rolle einer Schliisselfigur im Netzausbau fir eine Reihe
von bestehenden und neuen Kunden; und

(iv) Unterstiitzung einer widerstandsfahigen und inklusiven di-
gitalen Gesellschaft durch den Ausbau einer modernen

! Quelle: GSMA Q1 2025
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Infrastruktur mit Blick auf Umweltvertraglichkeit und Lang-
lebigkeit.

Unser Hauptgeschaft besteht in der Errichtung und dem Betrieb
von Telekommunikationsstandorten, um Kunden Raum-, Ener-
giemanagement- und damit verbundene Dienstleistungen an-
zubieten, die ihrerseits Mobilfunk-, Sprach-, Daten- und andere
Dienste fiir Endkunden bereitstellen.

Unser Portfolio an Vermoégenswerten umfasst Funktiirme, Mas-
ten, Dachstandorte, verteilte Antennensysteme (DAS) und
kleine Funkzellen, sogenannte Small Cells. Durch den Bau, den
Betrieb und die Vermietung dieser passiven Infrastruktur an un-
sere Kunden leisten wir einen wesentlichen Beitrag zur besse-
ren Konnektivitat und zur langfristigen Digitalisierung.

Unsere Vermogenswerte werden durch langfristige vertragli-
che Verpflichtungen mit MNOs gestiitzt, die groRtenteils Uber
Investment-Grade-Kreditratings verfligen und vorhersehbare,
Uiblicherweise regelmaRig an die Inflation angepasste Erlose lie-
fern. Zu den vertraglichen Verpflichtungen zahlt der inflations-
gebundene Vodafone-Rahmenvertrag fiir Dienstleistungen
(Master Services Agreement; MSA) mit der Vodafone GmbH,
mit Sitz in Disseldorf. Das Standortportfolio ist gut integriert,
profitiert von der strategischen Lage seiner Standorte und ist
ein attraktiver potenzieller Host fir MNO-, aber auch fir an-
dere Kunden, die ihr Netz erweitern oder verdichten mochten.

Beteiligungen

Das Unternehmen hélt die Anteile an der Central Tower Holding
Company (CTHC) mit Sitz in Capelle aan den lssel (Nieder-
lande), die wiederum die Anteile an den anderen europdischen
Unternehmen hilt.



Produkte & Innovation

Vantage Towers AG (,,VTAG”) legt einen starken Fokus darauf,
innovative Losungen und Geschaftsmodelle zu nutzen, um un-
sere Produkte und Dienstleistungen weiterzuentwickeln, mit
dem Ziel, Angebote zu schaffen, die die Bedurfnisse der Kun-
den erfillen und kiinftigen wirtschaftlichen Nutzen generie-
ren. Unsere Innovationsschwerpunkte liegen auf (i) der Digita-
lisierung der Customer Journey und der betrieblichen Ablaufe,
(i) der Ermoglichung des 5G-Ausbaus durch Neutral-Host-L6-
sungen sowie (iii) der Verbesserung der Nachhaltigkeit und
Energieeffizienz unserer Infrastruktur. Der Fortschritt wird
Uiber einen Portfolioansatz gesteuert, wobei die Initiativen an-
hand der strategischen Passung, des Wertpotenzials und der
Skalierungsreife in der Gesellschaft Gber die mittlere Frist be-
wertet werden.

VTAG verfolgt ein dezentrales Innovationsmodell und befahigt
Mitarbeitende Uber alle Funktionen hinweg, neue Lésungen
und Geschaftsmodelle zu entwickeln. Diese Bottom-up-Kreati-
vitat wird Gber einen strukturierten Prozess kanalisiert, der
von den Teams fur Produkt- und Technologieinnovation inner-
halb der Einheit TopCo Commercial geleitet wird und sicher-
stellt, dass Ideen mit hohem Potenzial effizient entwickelt, an
den strategischen Prioritaten ausgerichtet und fir die Skalie-
rung positioniert werden.

Die folgenden Initiativen wurden in Zusammenarbeit zwischen
den Teams TopCo Product, Technology Innovation, Techno-
logy und IT gemeinsam mit den Betriebsteams der OpCos vo-
rangetrieben:

i. Digitalisierungsinitiativen: Die Digitalisierung
bleibt ein zentraler technologischer Schwerpunkt
der VTAG und wird tiber drei wesentliche Aspekte
verfolgt:

ii. Digitalisierung der Customer Journey: Verbesse-
rung des bestehenden Kundenlebenszyklus durch
zwei wesentliche Initiativen: 1) ein Management-
system fiir die Turminfrastruktur zur Identifika-
tion, Bestellung, Erfiillung und Lebenszyklussteue-
rung der fur Kunden erbrachten Leistungen, ein-
schlieflich des Bestands an Vermogenswerten
und Vertragen; und 2) eine Lead-to-Cash-Digitali-
sierung vom Kunden-Onboarding bis zur Abrech-
nung, die verschiedene Systeme durchgangig
(end-to-end) integriert.

iii. Digitalisierung der Assets: Aufbau eines umfassen-
den Bestands- und Berichtssystems fiir Vermo-
genswerte wie Tlrme, Energie und weitere opera-
tive KPIs. Digital-Twin-Lésungen werden fur die
schnelle Erfassung passiver Infrastruktur und akti-
ver Technik sowie fiir den Aufbau von 3D-Model-
len zur raschen Beurteilung von Standortkapazita-
ten und zur Unterstiitzung der vorbeugenden In-
standhaltung erprobt.

iv. Digitalisierung des Betriebsmodells: Erzielung be-
trieblicher Effizienzen durch die interne Digitali-
sierung unseres Betriebsmodells. Beispiele sind
Smart Sites, bei denen die Gesellschaft Energie-
messung und/oder Alarmiberwachung tber ein
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Vi.

vii.

loT-Gateway unabhéngig von jeglichem Alarman-
bindungs- und Kommunikationssystem der Mobil-
funknetzbetreiber (MNO) einsetzt, Berechnungs-
werkzeuge flir EMF und passive Infrastruktur zur
Beurteilung der Standortkapazitat sowie geoda-
tenbasierte Analysewerkzeuge zur Beurteilung
von Standort-Kolokation und Build-to-Suit-Mog-
lichkeiten.

Angrenzende Produkte und Lésungen: VTAG ent-
wickelt weiterhin neue Produkte und Dienstleis-
tungen, um neue Geschaftsmoglichkeiten (DAS
und Small Cells) zu skalieren und die Inanspruch-
nahme der Kernleistungen Colocation (Colo) und
Build-to-Suit (BTS) durch erganzende Dienstleis-
tungen (Power-as-a-Service, In-House-Cab-
ling/Ducting sowie Planung, Installation und War-
tung aktiver Technik) zu fordern. Insbesondere
stlitzt sich die neue Smart Urban Infrastructure
(SUI) auf verschiedene technische Lésungen wie
Smart Signs, Smart Poles, Smart Recycling Sta-
tions, Smart Benches und andere stddtische Ein-
richtungen, die 5G-Small-Cells sowie weitere Ele-
mente wie loT-Sensoren und -Gateways, Videoka-
meras, WLAN-Hotspots und Ladepunkte fur Elekt-
rofahrzeuge bei minimaler visueller Beeintrachti-
gung aufnehmen kénnen. Diese neue Smart Ur-
ban Infrastructure kann zwischen Mobilfunknetz-
betreibern (MNOs), 6ffentlichen Verwaltungen
und anderen privaten Kunden geteilt werden, um
Anwendungsfalle fur Smart City, Smart Commu-
nity, Smart Transport und Industrie 4.0 zu ermog-
lichen.

5G-Korridore: Die Gesellschaft erkundet und tes-
tet aktiv Neutral-Host-Modelle und -Losungen ge-
meinsam mit Mobilfunknetzbetreibern sowie
Bahn- und Autobahnbetreibern, um Gigabit-Ge-
schwindigkeiten in Ziigen zu ermoglichen, die Ein-
flihrung des Bahnkommunikationsstandards
FRMCS zu unterstiitzen und die Kommunikation
autonomer Fahrzeuge zu erméglichen. Die Gesell-
schaft hat eine innovative Infrastrukturlosung fir
den ersten FRMCS-/Gigabit-Piloten in Deutschland
(GINT) bereitgestellt und ist fortlaufend an weite-
ren Erweiterungsphasen des Piloten beteiligt. Dar-
Uber hinaus hat sich die Gesellschaft an mehreren
5G-Korridor-Projekten in ganz Europa beteiligt,
die sich Uber Deutschland, die Niederlande, Frank-
reich, Rumanien und Irland erstrecken, wobei wei-
tere Projekte erwartet werden.

Net-Zero-Infrastruktur: Die Gesellschaft legt ei-
nen starken Fokus auf Energieeffizienz, erneuer-
bare Energien (einschlieRlich Solarmodulen und
Windturbinen) sowie neue strukturelle Designs
und Materialien wie Holz und glasfaserverstarkten
Kunststoff (GFRP) fuir Tlrme. Im Geschaftsjahr
2026 (FY26) hat die Gesellschaft den Einsatz von
GFRP-Losungen fiir ausgewahlte Turmanwendun-
gen in mehreren Markten weiter vorangetrieben.
Parallel ristet die Gesellschaft weiterhin Gleich-
richter und Free-Cooling-Systeme auf, um die




Energieeffizienz zu verbessern, und fiihrt zugleich
Ferniiberwachung und Energiemessung ein, um
das Energiemanagement und den Kundenservice
zu starken. Zudem setzt die Gesellschaft Hybrid-
Stromversorgungssysteme ein, um Dieselemissio-
nen an netzfernen Standorten zu reduzieren, und
erprobt Wasserstoffspeicherlésungen zur Ergén-
zung der Lithium-lonen-Batteriespeicher.

viii. Beyond the Core: Die Gesellschaft prift zudem
Moglichkeiten jenseits des Kerngeschéfts, die sich
aus aufkommenden Technologietrends, neuen Be-
dirfnissen bestehender Kunden und Bediirfnissen
neuer Kundensegmente ergeben, bei denen das
Portfolio sowie die Kernprodukte und -dienstleis-
tungen von Vantage Towers genutzt werden kon-
nen, um Okosystemwert zu schaffen und das Ge-
schaft der Gesellschaft auszubauen. Die folgenden
neuen Ideen werden derzeit geprift und teilweise
getestet:

iX. Vollstandige Neutral-Host-Lésungen, bei denen
die Gesellschaft in aktive Technik — einschlieRlich
Funk- und/oder Backhaul-Equipment — investieren
und diese betreiben wiirde, um Indoor-Abde-
ckung Gber DAS-Systeme oder Outdoor-Kapazitat
tiber Small Cells bereitzustellen. Ein erster kom-
merzieller Pilot ist in Deutschland geplant, bei
dem die Gesellschaft ein drahtloses Mesh-Back-
haul errichten und betreiben wird.

X. Battery-Energy-Storage-Systems-(BESS-)Losungen,
bei denen die Gesellschaft in Batteriekapazitat auf
ihren Tlrmen investieren und diese betreiben
wirde, um sie dem Energiesektor fir Handel und
Systemdienstleistungen (z. B. aFRR) sowie als Ba-
ckup-Leistungen fur Mobilfunknetzbetreiber be-
reitzustellen. Erste Piloten laufen in Deutschland
und Spanien.

Xi. Edge-Data-Centre-Losungen, bei denen die Gesell-
schaft in Edge-Rechenzentrumsinfrastruktur auf
ihren Tlrmen investieren und diese betreiben
wiirde, um Rechen- und Speicher-Hardware zu
hosten und Mobilfunknetzbetreibern sowie Hy-
perscalern und Edge-Computing-Anbietern Fla-
che, Strom und Glasfaseranbindung bereitzustel-
len.

Xii. Drone-Infrastructure-Node-Losungen, bei denen
die Gesellschaft in Drohnen-Dockingstationen fur
autonome Einsdtze sowie Sensoren zur Navigati-
onsunterstitzung Giber die Sichtlinie hinaus
(Beyond the Visual Line of Sight, BVLOS) investie-
ren und diese betreiben wiirde, um sichere und
zuverldssige Luftoperationen sowie die Echtzeit-
Integration in den Luftraum zu erméglichen.

Xiii. Umweltiberwachung mittels physischer Sensoren
flr Wetter, Luftqualitat und Larm, die im Eigen-
tum der Gesellschaft stehen und von ihr betrieben
werden, sowie Uber Richtfunkverbindungen von
Kunden der Gesellschaft, die auf ihren Tlirmen in-
stalliert sind, um hochauflésende Echtzeitdaten
als Dienstleistung fir verschiedene Branchen
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bereitzustellen — Wetterintelligenz, Versorgungs-
unternehmen, Versicherungen und o6ffentliche
Verwaltungen zur Pravention von Waldbranden
und Uberschwemmungen sowie fiir Friihwarnmel-
dungen.

Xiv. KI-gestiitzte Sensoren und Videoanalyseldsungen
zur Messung von Besucherfrequenz, Verweildauer
und Bewegungsmustern in Einzelhandels- und 6f-
fentlichen Bereichen unter Wahrung des Daten-
schutzes und der Einhaltung der geltenden Vor-
schriften. Dieser datengetriebene Ansatz erganzt
die derzeit von der Gesellschaft bereitgestellten
DAS-Konnektivitatslosungen und ermoglicht neue
Wertangebote in dicht frequentierten Innenrau-
mumgebungen durch fortgeschrittene KI-Analy-
sen, Reichweitenmessung und Anwendungsfalle
zur Flachenoptimierung.

XV. Lésungen fiir nicht-terrestrische Netze, bei denen
die Gesellschaft , Flache, Strom und Glasfaseran-
bindung fiir terrestrische Stationen oder Teleports
anbieten und potenzielle Partnerschaften priifen
wirde, um in raumgestitzte Neutral-Host-Losun-
gen zu investieren und das Konzept des terrestri-
schen Neutral Host in den Weltraum auszuweiten,
um Mobilfunknetzbetreiber und andere Akteure
bei der Bereitstellung von Direct-to-Device-Diens-
ten zu unterstitzen.

Kennzahlensystem

Leistungskennzahlen (KPls)

Wir haben unser internes Leistungsmanagementsystem konzi-
piert und geeignete Indikatoren zur Messung unserer Leistung
definiert. Detaillierte Monatsberichte sind ein wichtiges Ele-
ment unseres internen Management- und Kontrollsystems. Die
von uns verwendeten finanziellen Leistungskennzahlen orien-
tieren sich an den Interessen und Erwartungen unserer Aktio-
nare und Aktionarinnen. Um den Erfolg der Umsetzung unserer
Strategie zu messen, nutzen wir sowohl finanzielle als auch
nicht finanzielle Leistungskennzahlen.

Finanzielle Leistungskennzahlen

Vantage Towers steuert ihre Geschaftstatigkeiten mit den fol-
genden finanziellen Leistungskennzahlen.

. Umsatzerlése (exkl. Durchleitungseinnahmen): Ge-
samterlose ohne weiterbelastete Investitionsausga-
ben und Energieerlose. Umsatzerldse aus weiterbe-
lasteten Investitionsausgaben spiegeln die direkte
Weiterbelastung von Investitionsausgaben im Zu-
sammenhang mit der Modernisierung bestehender
Standorte an Vodafone wider.

Il Das bereinigte EBITDA wird auf der Grundlage des in-
ternen Berichtswesens ermittelt. Es berechnet sich



aus dem EBITDA (Ergebnis vor Zinsen, Steuern und
Abschreibungen), bereinigt um Umsatzerlose aus
weiterbelasteten Investitionsausgaben sowie um
sonstige einmalige, nicht betriebsbedingte Kosten.

Bei den vorstehend beschriebenen Indikatoren handelt es sich
um sogenannte finanzielle Kennzahlen bzw. kénnen diese sol-
che sein. Andere Unternehmen, die finanzielle Kennzahlen mit
einer dhnlichen Bezeichnung verwenden, kénnten diese anders
definieren.

Nicht finanzielle Leistungskennzahlen

Um den wirtschaftlichen Erfolg der Geschaftstatigkeiten zu
messen, verwenden wir neben den oben genannten finanziel-
len Leistungskennzahlen auch nicht finanzielle Leistungskenn-
zahlen. Die derzeit wichtigste nicht finanzielle Leistungskenn-
zahl ist:

i. Vermietungsquote: Gesamtzahl der Mietvertrage
(einschlieBlich Active-Sharing-Mietverhaltnissen) an
den Makrostandorten von Vantage Towers dividiert
durch die Gesamtzahl der Makrostandorte. Active-
Sharing-Mietverhaltnisse beziehen sich auf den Um-
stand, dass ein Kunde seine aktiven Sendeeinrichtun-
gen an einem Standort mit einem Geschéftspartner
im Rahmen einer Vereinbarung zur gemeinsamen
Nutzung aktiver Infrastruktur (Active--Sharing-Ver-
einbarung) teilt.

Dariiber hinaus hat die Gesellschaft im Geschéaftsjahr 2025/26
Uber folgende nichtfinanzielle Leistungsindikatoren berichtet,
die Bestandteil des internen Steuerungssystems sind:

. Abgeschlossene Vertrage im Rahmen des Grund-
stiickskaufprogramms (Ground Lease Buy-Out,
GLBO): Erfasst wird die Gesamtanzahl der im Be-
richtszeitraum abgeschlossenen GLBO-Vertrage. Im
Rahmen dieses Programms gelingt es der Gesell-
schaft, ihre Mietkosten flir Standorte nachhaltig zu
optimieren, indem sie ausgewahlte Grundstiicke, auf
denen ihre Antennenstandorte betrieben werden,
erwirbt oder sich langfristige Nutzungsrechte zu
margensteigernden Konditionen sichert. Grund-
stlicksmieten stellen einen wesentlichen Effizienzhe-
bel dar; das GLBO-Programm ermoglicht eine ge-
zielte Steuerung und Optimierung zukunftiger
Mietaufwendungen.

1. Brutto zugesagte Built-to-Suit (BTS) Standorte: Die-
ser Leistungsindikator misst die Anzahl der im Ge-
schéftsjahr realisierten BTS-Standorte. Dabei werden
BTS-Standorte, die im Rahmen von Reseller-Verein-
barungen mit Vodafone oder durch den Einsatz von
Mobilfunkmasten (Mobile Radio Towers, MRTs) er-
fullt wurden, nicht bericksichtigt.
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Bericht zur
wirtschaftlichen Lage

Gesamtwirtschaftliche und branchenbezo-
gene Rahmenbedingungen

Makrodkonomisches Umfeld

Nach Angaben des Internationalen Wahrungsfonds (IWF) wird
das Wachstum des globalen Bruttoinlandsprodukts (BIP) im
Jahr 2026 voraussichtlich auf 2,6 % sinken, nach 2,9 % im Jahr
2025.1 Ursache ist der Krieg im Nahen Osten, der (ber einen
direkten Energiepreisschock, das Risiko von Lohn-Preis-Spiralen
sowie eine Verunsicherung der Finanzmarkte mit steigenden
Risikopramien auf die Weltwirtschaft wirkt. Ohne den Krieg
waére die Prognose sogar leicht angehoben worden.

Die weltweite Inflation dlrfte erneut leicht steigen. Der IWF er-
wartet fur das Jahr 2026 eine Rate von 4,4 %, wahrend sie im
Vorjahr bei 4,1 % gelegen hatte. In den Volkswirtschaften der
Industrieldnder dirfte die Preisteuerung im Jahr 2026 von
2,5 % im Vorjahr auf 2,8 % steigen, fiir die Schwellenlander wird
ein Anstieg von 5,2 % auf 5,5 % erwartet.?

Flr die Eurozone prognostiziert der IWF einen leichten Riick-
gang des BIP von 1,4 % im Vorjahr auf 1,1 % im Jahr 2026. Fur
Deutschland wird indes ein Wachstum um 0,6 Prozentpunkte
auf 0,8 % erwartet, wahrend fiir Spanien mit einem Rickgang
von 0,7 Prozentpunkten auf 2,1 % gerechnet wird. Fur Frank-
reich und Italien geht der IWF indes von einem stabilen Wachs-
tum im Vergleich zum Vorjahr von 0,9 % bzw. 0,5 % aus.3

Seit Juni 2025 halt die Europdische Zentralbank (EZB) den Leit-
zins stabil, nachdem sie den Einlagenzinssatz im Zuge ihrer geld-
politischen Lockerung seit Juni 2024 schrittweise von 4,0 % auf
2,0 % gesenkt hatte. Weitere Anpassungen nach unten sind aus
aktueller Sicht nicht zu erwarten.

Die geldpolitischen Lockerungen haben zu einem deutlichen
Ruckgang der marktbezogenen Referenzzinssatze gefiihrt. So
ist der 3-Monats-EURIBOR von seinem Hochststand von tber
4 % in den Jahren 2023 und 2024 auf zuletzt rund 2,2 % gefallen
(Stand: April 2026); der 12-Monats-EURIBOR notiert auf ver-
gleichbarem Niveau bei rund 2,9 % Fiir das Kalenderjahr 2026
rechnet die EZB mit einem durchschnittlichen 3-Monats-EURI-
BOR von 2,3 %.* Das gesunkene EURIBOR-Niveau entlastet die
Fremdfinanzierungskosten der Gruppe deutlich und wirkt sich
positiv auf die die Konditionen der an den EURIBOR gekniipften
Darlehen aus.

* Quelle: IWF, World Economic Outlook Update, April 2026, Tabelle 1.1, S. 7.

% Quelle: IWF, World Economic Outlook Update, April 2026, Tabelle 1.1, S. 7.

? Quelle: IWF, World Economic Outlook Update, April 2026, Tabelle 1.1, S. 7.

* Quelle: EZB, ECB staff macroeconomic projections for the euro area, March 2026.
® Quelle: Ericsson Mobility Report, November 2025, S. 14.

© Quelle: Ericsson Mobility Report, November 2025, S. 4.
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Branchenumfeld

Der europaische Funkmastinfrastruktursektor verzeichnet wei-
terhin ein stabiles Wachstum, das durch die steigende Nach-
frage der Mobilfunknetzbetreiber (MNOs) nach Netzerweite-
rung und -verdichtung getragen wird.

Zentraler Wachstumstreiber ist die steigende Datenlast: Laut
dem Ericsson Mobility Report wird der mobile Datenverkehr in
Westeuropa zwischen 2025 und 2031 mit einer durchschnittli-
chen jahrlichen Wachstumsrate (CAGR) von etwa 13 % steigen
—von 25 GB pro Smartphone pro Monat im Jahr 2025 auf 54 GB
im Jahr 2031. Fir Mittel- und Osteuropa wird ein Anstieg von
22 GB auf 45 GB pro Monat erwartet, mit einer CAGR von eben-
falls 13 %. Der Anstieg wird insbesondere durch verbesserte
Endgeratefunktionen, erschwingliche Tarife, eine ldangere Nut-
zungsdauer der Dienste, eine Zunahme datenintensiver Inhalte
sowie einen Anstieg des Datenverbrauchs aufgrund kontinuier-
licher Verbesserungen der Netzwerkleistung angetrieben.>

5G-Abonnements verzeichnen weltweit ein starkes Wachstum.
Laut Ericsson Mobile Report stieg die Gesamtzahl im Jahr 2025
auf fast 2,9 Milliarden. Das entspricht einem Drittel aller mobi-
len Abonnements weltweit.® In Westeuropa stiegen die 5G-
Abonnements von 227 Millionen Ende 2024 auf 307 Millionen
im Jahr 2025, was einer Penetration von 55 % entspricht. Bis
2031 soll die 5G-Penetration in Westeuropa auf rund 95 % stei-
gen.” Weltweit wird erwartet, dass 5G die 4G-Technologie als
dominierende mobile Zugangstechnologie nach Abonnement-
zahl bis Ende 2027 tberholt.?

Laut GSMA The Mobile Economy 2026 wird der Anteil von 5G
an allen mobilen Verbindungen bis 2030 weltweit 57 % errei-
chen. In Europa soll der Anteil von 5G-Verbindungen an den Ge-
samtverbindungen bis 2030 auf 82 % ansteigen. Die kumulier-
ten Investitionsausgaben (CAPEX) der Betreiber fir den Zeit-
raum 2025 bis 2030 werden laut GSMA auf rund 1,2 Billionen
US-Dollar geschatzt.?

Laut dem Bericht von EY Parthenon fur den Européischen Ver-
band der Funkinfrastrukturbetreiber (,EWIA“) aus dem Jahr
2025 existieren derzeit rund 526.000 Makro-Turmstandorte in
Europa —die meisten davon in Deutschland (rund 80.000 Stand-
orte), Frankreich (rund 62.000 Standorte) und Italien (rund
56.000 Standorte). Fortgesetzte 5G-Rollouts werden eine wei-
tere Netzverdichtung vorantreiben und das Turmwachstum fir
die nachsten funf Jahre auf rund 1 % bis 3 % jahrlich prognosti-
ziert.’® Da diese Entwicklung eine stirkere Netzverdichtung er-
fordert, wird eine steigende Nachfrage nach Funkturmstandor-
ten erwartet.

Neutrale TowerCos spielen dabei eine zunehmend zentrale
Rolle: Sie sind strukturell besser als MNO-eigene Tiirme geeig-
net, das fir 5G benétigte zuséatzliche Antennen- und Radio-
equipment aufzunehmen, und kénnen so den 5G-Rollout —ins-
besondere in dicht besiedelten Gebieten — beschleunigen und

7 Quelle: Ericsson Mobility Report, November 2025, S. 9.

® Quelle: Ericsson Mobility Report, November 2025, S. 4.

° Quelle, GSMA, The Mobile Economy 2026, S. 5.

*° Quelle: EY Parthenon, How neutral host TowerCos strengthen Europe’s wireless connectivity
and competitiveness, Juni 2025, S. 11.



verglinstigen.! Daruiber hinaus leisten TowerCos durch den Ein-
satz von Distributed Antenna Systems (DAS) und Outdoor Small
Cells einen wesentlichen Beitrag zur Verbesserung der Mobil-
funkabdeckung und -kapazitat — auch in landlichen Regionen,
entlang von Verkehrswegen und in Innenrdumen.?

Ein bedeutender Trend ist die Weiterentwicklung und Verbrei-
tung von 5G Standalone (SA). Bis Ende 2025 hatten weltweit
bereits mehr als 90 Betreiber kommerzielle 5G-SA-Netze einge-
fuhrt, 5G-SA-Abonnements sollen bis 2031 auf mehr als 4,1 Mil-
liarden ansteigen und damit rund 65 % aller 5G-Abonnements
ausmachen.?

5G SA bildet dabei nicht nur die technologische Grundlage fir
differenzierte Konnektivitatsdienste und neue Monetarisie-
rungsmodelle, sondern auch die Basis fir die ndachste Entwick-
lungsstufe: 5G-Advanced. Diese basiert auf dem 3GPP-Standard
Release 18 und bringt wesentliche Verbesserungen hinsichtlich
Leistung, Energieeffizienz und neuer Anwendungsfalle wie Ex-
tended Reality (XR) oder Industrieautomatisierung. Laut GSMA
tritt die Branche damit in eine neue Ara wertschépfender digi-
taler Dienste ein, in der 5G-SA-Architekturen und Kl neue Um-
satzquellen fir Betreiber erschlieRen sollen.*

In Deutschland sorgt die im Jahr 2022 verabschiedete Gi-
gabitstrategie der Bundesregierung weiterhin fiir eine erhéhte
Nachfrage nach 5G-Standorten. Ziel ist es, bis 2026 eine unter-
brechungsfreie mobile Dateniibertragung zu ermdoglichen und
bis 2030 den neuesten Mobilfunkstandard flachendeckend ver-
fligbar zu machen. Laut Angaben der Bundesnetzagentur
schreitet der Ausbau der Mobilfunkinfrastruktur in Deutsch-
land sowohl in der Flachenabdeckung als auch in der Netzqua-
litdt kontinuierlich voran. So lag die 4G-Abdeckung Ende des
Jahres 2025 bei rund 97,8 % (Vj. 92,0 %) der Landesflache, wah-
rend 5G-Netze bereits 95,3 % abdecken (Vj. 93,0 %). Insgesamt
sind damit Uber 98 % der Flache mit mobilem Breitband, d. h.
4G oder 5G, versorgt; weniger als 1 % weisen derzeit eine un-
zureichende Versorgung (,,Funklécher”) auf.>

Der weiterhin hohe Bedarf an zuverlassiger Konnektivitat —ins-
besondere in landlichen Regionen und entlang von Verkehrs-
wegen —sowie regulatorische Anforderungen fiihren dazu, dass
Netzbetreiber bestehende Infrastrukturen verdichten und zu-
satzliche Funkstandorte errichten.

Geschaftsverlauf
Einleitung

Wir verflgen Uber ein Geschaftsmodell mit klaren und gut kal-
kulierbaren strukturellen Wachstumstreibern.

* Quelle: EY Parthenon, How neutral host TowerCos strengthen Europe’s wireless connectivity
and competitiveness, Juni 2025, S. 20.
2 Quelle: EY Parthenon, How neutral host TowerCos strengthen Europe’s wireless connectivity
and competitiveness, Juni 2025, S. 10.
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Wir sind der Ansicht, dass die nachfolgend beschriebenen Fak-
toren einen wesentlichen Einfluss auf die Ertragslage unseres
Funkturmgeschéfts in der Vergangenheit hatten bzw. auf die
Geschaftstatigkeit, die Finanzlage und den Cashflow in den zu-
kiinftigen Perioden haben werden.

Ruckblick auf wesentliche Strukturmafinah-
men im Vorjahr

Zum31. Mérz 2026 hélt die Oak Holdings GmbH unverandert
89,32 % der Aktien an der Vantage Towers AG. Der Handel der
Aktien im regulierten Markt der Frankfurter Wertpapierborse
wurde zum 9. Mai 2023 eingestellt; die Gesellschaft ist weiter-
hin im Freiverkehr der Hamburger Bérse gelistet.

Nachfrage nach mobilen Telekommunikati-
onsdiensten

Die Nachfrage nach neuen Standorten und zusatzlichen Miet-
vertragen an unseren Standorten wird in erster Linie durch
Netzabdeckungsverpflichtungen und Netzverdichtungsanfor-
derungen getrieben, die wiederum von der Nachfrage der Ver-
braucher und Unternehmen nach mobilen Sprach- und Daten-
diensten sowie von technologischen Fortschritten wie der Ein-
flhrung von 5G bestimmt werden. Um die Netze zu erweitern
und die Qualitat der Dienste bei steigender Teilnehmerzahl und
Datennutzung zu verbessern, missen die Mobilfunknetzbetrei-
ber eine effektive Kapazitat aufrechterhalten, um die Netzsta-
bilitat zu gewahrleisten und Uberlastungen zu verhindern. Dies
erfordert, dass MNOs ihre Mietverhaltnisse ausweiten, indem
sie zusatzliche aktive Sendeeinrichtungen an bestehenden
Standorten aufstellen, neue Standorte errichten oder Mitnut-
zungsvereinbarungen mit anderen MNOs abschlieRen. In Eu-
ropa nimmt der Datenverbrauch Gber Mobilfunk aufgrund der
zunehmenden Nutzung von Smartphones und der wachsenden
Verbreitung internetbasierter Anwendungen weiterhin rasant
zu. MNOs reagieren darauf, indem sie zusatzliche Ausristung in
bestehenden Netzen implementieren und gleichzeitig fort-
schrittlichere 5G-Mobilfunknetze ausrollen, um den kurz- bis
mittelfristigen Netzabdeckungs- und Kapazitatsbedarf zu de-
cken. In einer Vielzahl unserer konsolidierten Markte sowie in
den Madrkten unseres assoziierten Unternehmens INWIT und
unseres Gemeinschaftsunternehmens Cornerstone haben die
nationalen Regulierungsbehorden Verpflichtungen zur Netzab-
deckung festgelegt, die von den Mobilfunkbetreibern verlan-
gen, in bestimmten Gebieten eine Netzabdeckung von be-
stimmter Qualitdt anzubieten.®

3 Quelle: Ericsson Mobility Report, November 2025, Seite 4.

* Quelle: Ericsson Mobility Report, November 2025, Seite 4.

® Quelle: Bundesnetzagentur, Mobilfunk-Monitoring, Stand: 7. Mai 2026.

© Quelle: Analysis Mason; 5G Observatory, Pressemitteilungen des Unternehmens.




Umsatzerlose aus unserer Geschaftsbezie-
hung mit Vodafone

Die Vantage Towers AG hat mit der Vodafone GmbH, einen
Rahmenvertrag fir Dienstleistungen (Master Services Agree-
ment; MSA) abgeschlossen. Dieser MSA generiert konsistente,
an den Verbraucherpreisindex gebundene Umsétze, die unsere
Margen stitzen. Wie weiter unten erlautert, bietet uns der Vo-
dafone-MSA ein hohes Mal% an Transparenz und Vorhersehbar-
keit in Bezug auf kiinftige Umsatzerlose und Cashflows. Daher
sind wir der Ansicht, dass die wiederkehrenden Zahlungen im
Rahmen dieses Vodafone-MSA die Stabilitdt sowie die Steige-
rung unserer Umsatzerlése und Cashflows mittel- und langfris-
tig unterstitzen werden.

Der Vodafone-MSA wurde fir eine anfangliche Laufzeit von
acht Jahren (bis November 2028) abgeschlossen und verldangert
sich danach automatisch um drei weitere Zeitraume von je acht
Jahren, vorbehaltlich des Rechts der Vodafone GmbH, den Ver-
trag nach Ende jeder Laufzeit nicht weiter zu verlangern. Ge-
maR des Vodafone-MSA stellen wir Vodafone ein Mietentgelt
fur die Nutzung unserer Standorte und der damit verbundenen
Dienstleistungen in Rechnung. Dieses Entgelt setzt sich aus ei-
ner Grundgebiihr und zusatzlichen Servicegebiihren zusam-
men. Die zuséatzlichen Servicegebiihren beinhalten Entgelte fiir
Leistungen, die an unterschiedlich definierten Standorten er-
bracht werden: Standorte, die Vodafone als kritisch definiert
hat, und Standorte, die Mitnutzungsvereinbarungen (Active-
Sharing-Vereinbarung) unterliegen. Wenn ein neues MNO-
Mietverhaltnis an einem Standort hinzukommt, erhalt Voda-
fone als Ankermieter einen zusatzlichen Mieterrabatt auf seine
Grundgebiihr, es sei denn, der Mieter hat den betreffenden
Standort zum Zeitpunkt des Inkrafttretens des Vodafone-MSA
mitgenutzt (sogenannte Co-Location) und installiert weitere ak-
tive Sendeeinrichtungen oder erneuert seinen Standortvertrag.
Dieser Mieterrabatt gilt nicht fur die Partner von Vodafone, d.h.
die Deutsche Telekom und Telefénica Deutschland, die deut-
sche Standorte in entlegenen Gebieten (,,weilen Flecken”) ge-
meinsam nutzen, und auch nicht fir zusatzliche Mitbenutzer
von aktiven Sendeeinrichtungen an einem Standort.

Die Umsatzerlose (exkl. Durchleitungseinnahmen) leiten sich
aus den Umsatzerlosen der Gewinn- und Verlustrechnung (FY
2025/26: 726,6 Mio. €; FY 2024/25: 665,9 Mio. €) ab, vermin-
dert um die durchgeleiteten Energieerlose (-10,6 Mio. €; V)
-11,5 Mio. €) sowie um die weiterbelasteten Investitionsausga-
ben (-17,2 Mio. €; VJ -19,5 Mio. €). Daraus ergeben sich Um-
satzerl6se (exkl. Durchleitungseinnahmen) von 698,8 Mio. € (V)
635,0 Mio. €), davon 573,6 Mio. € (VJ 528,2 Mio. €) mit dem
Hauptmieter Vodafone. Dies entspricht einem Anstieg von
+10 % (Vodafone +8,6%).

Der Anstieg resultiert im Wesentlichen aus Neubau- und Erwei-
terungsmalRnahmen sowie aus inflationsgebundenen Preis-
klauseln.

Umsatzerlose mit anderen Kunden

Zusatzlich zu den Umsatzerlésen aus dem Vodafone MSA profi-
tieren wir von einer hohen Umsatztransparenz und -
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vorhersehbarkeit durch langfristige vertragliche Verpflichtun-
gen mit unseren anderen MNO-Kunden, zu denen flihrende
MNOs in unserem Markt gehéren, sowie durch Vereinbarungen
mit einer Reihe von anderen Unternehmen. Die jahrlichen Zah-
lungen variieren in Abhangigkeit von zahlreichen Faktoren, wie
zum Beispiel der Anzahl, der durch die Vertrage abgedeckten
Standorte (neue Mitnutzungen +5m), der Lage und der Einstu-
fung des Standorts (einschlieRlich Hohe), der Anlagenkonfigu-
ration am Standort und der vom Kunden benétigten Grundfla-
che sowie Inflation bedingte Umsatzerh6hung.

Vermietungsquote und Auswirkungen von
Mitnutzungen (Co-Locations)

Unsere operative Hebelwirkung (Operating Leverage) wird
durch den Abschluss neuer Mietvertrage unterstitzt. Als spezi-
alisierter Betreiber von Mobilfunkturminfrastruktur sind wir
bestrebt, unsere Vermietungsquote und Rendite dadurch zu er-
hohen, dass wir neue Mieter an unsere Standorte dazugewin-
nen und neue aktive Sendeeinrichtungen fiir unsere Kunden in-
stalliert werden.

Wir bemiihen uns proaktiv darum, zusatzliche Umsatze zu ge-
nerieren und unsere Margen zu verbessern, indem wir neue
Kunden (auch ,Mieter” genannt), seien es MNOs oder Nicht-
MNOs, zu relativ geringen zusatzlichen Kosten flr unsere
Standorte gewinnen. Da unsere Kosten relativ fix sind, konnen
wir durch zusétzliche Mieter oder zusatzliche aktive Sendeein-
richtungen an unseren Standorten héhere Margen erzielen und
damit einen erheblichen Wert fiir unser Geschéaft schaffen. Bei
den Mietverhiltnissen kann es sich um physische Mietverhalt-
nisse handeln (d. h., ein Kunde stellt seine aktiven Sendeein-
richtungen an einem Standort auf) oder aber auch um Active-
Sharing-Mietverhaltnisse (d. h., ein Kunde nutzt seine aktiven
Sendeeinrichtungen an einem Standort gemeinsam mit einem
anderen Mieter im Rahmen einer Active-Sharing-Vereinba-
rung). Wenn mehr als ein Kunde physisch an einem Standort
untergebracht ist, wird dies als Co-Location bezeichnet. Durch
die Co-Location zuséatzlicher physischer Mieter an unseren
Standorten oder den Abschluss neuer Active-Sharing-Vereinba-
rungen erhdhen wir unsere Vermietungsquote.

Wir definieren die Vermietungsquote als die Gesamtzahl der
Mietvertrage (einschlieflich physischer Mietverhaltnisse und
Active-Sharing-Vereinbarungen) an unseren Makrostandorten
geteilt durch die Gesamtzahl der Makrostandorte. Daher flie-
Ren in die Berechnung der Vermietungsquote zwei Mietver-
haltnisse ein, bei denen durch den physischen Mieter (d. h. Vo-
dafone oder eine andere MNO) eine gemeinsame Nutzung an
einem Makrostandort erfolgt.



Insgesamt haben wir einen guten Uberblick iiber die Faktoren,
die mittelfristig das Mietwachstum bestimmen.

Die BTS-Zusagen und White-Spot-Verpflichtungen machen ei-
nen erheblichen Teil des Anstiegs der Vermietungen aus. Insge-
samt haben wir im GJ 2026 zusatzliche 959 netto Neu-Vermie-
tungen auf unseren Standorten in Deutschland dazugewonnen.

Zum 31. Marz 2026 betrug unsere durchschnittliche Vermie-
tungsquote in deutschen Markt 1,33x, im Vorjahr betrug die
Quote 1,30x.

Anzahl der Standorte

Unser Ergebnis wird von der Anzahl der Standorte im Portfolio
beeinflusst. Wir erzielen unsere Umsétze nicht nur durch die
Bereitstellung von bestehenden Standorten und den damit ver-
bundenen Dienstleistungen, sondern auch durch neue Stand-
orte. Neue Standorte, die im Laufe eines Geschéftsjahres er-
richtet werden, generieren Umséatze ab dem Zeitpunkt ihrer In-
betriebnahme. Das bedeutet, dass ein Standort in der Regel
erst in dem auf die Inbetriebnahme folgenden Geschaftsjahr
die vollen Umsétze erzielt. Zum 31. Méarz 2026 umfasste unser
Standortportfolio in Deutschland 20.436 Makrostandorte (GJ
2025: ca. 20.138 Standorte).

Das BTS-Programm? lieferte im GJ 2026 424 neue Makrostand-
orte (GJ 2025: 352) in Deutschland.

Programm zur Optimierung von Grund-
stiicksmieten

Die VTAG hat die Aufwendungen fiir Grundstlicksmietvertrage
(Ground Leases) — bestehend aus Abschreibungen auf Nut-
zungsrechte und Zinsen auf Leasingverbindlichkeiten — als ihr
groftes Kostenoptimierungspotenzial identifiziert. Fir den
handelsrechtlichen Abschluss bedeutet dies jedoch eine me-
thodische Abweichung von der internen Konzernsteuerung.
Waéhrend dieses Optimierungspotenzial im IFRS-Konzernab-
schluss Uber die Reduzierung von Abschreibungen auf Nut-
zungsrechte und Zinsen auf Leasingverbindlichkeiten (gemaR
IFRS 16) realisiert wird, schlagen sich die entsprechenden MaR-
nahmen im HGB-Einzelabschluss direkt in einer Minderung des
sonstigen betrieblichen Aufwands (Miet- und Leasingaufwand)
nieder. Die operative Steuerung und Uberwachung dieser Initi-
ativen erfolgt primar auf Basis der IFRS-Kennzahlen. Die Gesell-
schaft hat eigens dafiir eingerichtete, marktbezogene Teams
eingesetzt, um die Beziehungen zu den Grundstilickseigenti-
mern aktiv zu steuern und gezielte Grundstiickserwerbe, lang-
fristige Nutzungsrechtsvereinbarungen (RoU) oder langfristige
Leasing-/Mietvertrdge mit Vorauszahlungsmechanismus zu
verfolgen.

Das Programm konzentriert sich darauf, gezielt Grundstiicke zu
erwerben sowie langfristige Nutzungsrechte (RoU) oder lang-
fristige Leasing-/Mietvertrage mit

! BTS: built to suit, bezieht sich auf unser Programm zum Bau von insgesamt bis zu 5.500 zuge-
sagten neuen BTS-Standorten in Deutschland bis zum GJ 2026, mit der Option, bis zu 1.200
Standorte von externen TowerCos in Deutschland zu beziehen.
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Vorauszahlungsmechanismus zu margenstarkenden Konditio-
nen zu sichern, um die Leasing-/Mietkosten zu senken, die ope-
rative Flexibilitdt zu erhéhen und das Risiko von durch Grund-
stlickseigentimer getriebenen Kostensteigerungen zu min-
dern. Von diesen MaRnahmen wird zudem erwartet, dass sie
durch die Beseitigung restriktiver Vertragsbedingungen zusatz-
liche Vermietungskapazitdten an Dachstandorten erschlieRen.

Investitionsentscheidungen werden anhand des internen Zins-
fuRes (IRR) und der Gesamtkapitalrendite (ROCE) sowie anhand
strategischer Erwagungen wie der Kritikalitat des Standorts und
des Potenzials flr aktive und passive Infrastrukturteilung ge-
steuert. VTAG hat mittelfristig Investitionsausgaben (Capex)
von mindestens 200 Mio. € vorgesehen, vorbehaltlich des Errei-
chens der Zielrenditen.

Parallel optimiert VTAG sein bestehendes Leasing-/Mietportfo-
lio durch proaktive Nachverhandlungen, einschlieBlich der Ver-
langerung von Vertragslaufzeiten im Gegenzug fiir reduzierte
Mieten oder den Wegfall inflationsgebundener Staffelungen.

Investitionen

Unsere Fahigkeit, ein hohes Serviceniveau aufrechtzuhalten,
hangt davon ab, ob wir in der Lage sind, die Infrastruktur zu ent-
wickeln, zu erweitern und instand zu halten. Wir teilen Investi-
tionsausgaben in vier Hauptkategorien ein: (i) Instandhaltungs-
investitionen; (ii) Wachstumsinvestitionen, einschlieBlich In-
vestitionen in neue Standorte, Investitionen zur Optimierung
von Grundstiicksmieten und sonstige Wachstumsinvestitionen;
(iii) einmalige Investitionsausgaben und (iv) weiterbelastete In-
vestitionsausgaben.

Instandhaltungsinvestitionen sind aktivierbare und nicht akti-
vierbare Investitionen, die fir die Instandhaltung und den wei-
teren Betrieb des bestehenden Funkturmnetzes und der sons-
tigen passiven Infrastruktur erforderlich sind (ohne Investitio-
nen in neue Standorte oder andere Wachstumsinitiativen).

Investitionen in neue Standorte sind Investitionen im Zusam-
menhang mit der Errichtung neuer BTS-Standorte (,Investitio-
nen in neue Standorte”). Die Kosten flr die Errichtung neuer
BTS-Standorte kdnnen abhangig von einer Reihe von Faktoren
variieren, wie beispielsweise der Art des Standorts, seiner Lage,
des Geldandes und behdordlicher Genehmigungen. Durch den
Vodafone-MSA sind wir jedoch bis zu einem gewissen Grad vor
héheren Baukosten geschitzt. Investitionen zur Optimierung
von Grundstlicksmieten sind Investitionen in das Programm zur
Optimierung der Grundstiicksmieten (,Investitionen zur Opti-
mierung von Grundstiicksmieten”) mit dem Ziel iber Grund-
stiickskaufe, langfristige Mietvereinbarungen, Nachverhand-
lungen von Mietvertragen oder anderen strukturellen MaRnah-
men die zukinftige Mietaufwendungen zu reduzieren.

Sonstige Wachstumsinvestitionen umfassen Investitionen im
Zusammenhang mit Initiativen zur Ertragssteigerung, wie




beispielsweise Investitionen in Modernisierung, um Nicht-Vo-
dafone-Mietvertrage zu ermdglichen, Investitionen in Effizienz-
steigerungen und den Ausbau von DAS/Indoor Small Cells, so-
wie den verbleibenden Teil der Investitionsausgaben fiir die
Modernisierung bestehender Standorte, die nicht direkt an die
Mieter weiterverrechnet werden (,,sonstige Wachstumsinvesti-
tionen”). Weiterbelastete Investitionsausgaben umfassen In-
vestitionen fiir die Modernisierung bestehender Standorte, die
an die Mieter weiterverrechnet werden (,weiterbelastete In-
vestitionsausgaben®).

Sonstige einmalige Investitionsausgaben umfassen Investitio-
nen in die IT-Transformation einschlieBlich des Einsatzes von
Advanced Analytics sowie kiinstlicher Intelligenz zur Verbesse-
rung der operativen Effizienz, des Automationsgrades sowie
der Skalierbarkeit. Daneben umfassen die Investitionen auch
die Bereiche Forschung und Entwicklung, Energieinfrastruktur
sowie Sonderprojekte.

GemaR des Vodafone-MSA und einigen unserer anderen Kun-
denvertrage erhalt die Vantage Towers AG Erlose aus Weiter-
belastungen von Investitionsausgaben fiir Nachriistungen be-
stehender Standorte, die an den Betreiber weiterverrechnet
werden, nachdem die Modernisierungsleistungen bis zur Stan-
dardkonfiguration an den Standorten erbracht wurden.

Inflation

Im Vodafone-MSA sind vertragliche Preisgleitklauseln enthal-
ten, die an den Verbraucherpreisindex gekoppelt sind und
stabile Margen sichern. Unsere Ertragslage ist daher weitge-
hend vor den Auswirkungen der Inflation oder auch der Defla-
tion geschiitzt, was eine bessere Vorhersage zukiinftiger Cash-
flows ermdglicht.

Die vertraglichen inflationsgebundenen Preisgleitklauseln sind
in der Regel an den Verbraucherpreisindex gekoppelt und wer-
den einmal jahrlich auf der Basis des vorangegangenen Zwolf-
monatszeitraums fur die darauffolgenden zwolf Monate ange-
wendet. Wie oben erwéhnt, gelten im Fall des Vodafone-MSA
fir die Preisgleitklauseln Ober- und Untergrenzen. Die Preis-
gleitklauseln des deutschen Vodafone-MSA fiir den Zwoélfmo-
natszeitraum endend zum 31. Marz 2026 betragt 2 %.

Nach dem Abschluss der Oak Transaktion wurden die Bedin-
gungen der Vodafone MSA in Deutschland hinsichtlich der ver-
traglichen Inflationsanpassung gedndert. Seit dem 1. April 2023
ist die Verbraucherpreisindexobergrenze in Deutschland auf 3%
festgelegt, wobei jedoch nur 85 % der Inflationsrate angewandt
werden?.

Herausforderungen und veranderte Rahmenbedin-
gungen bei der Umsetzung des 1&1-Projekts

In der Umsetzung des 1&1-Projekts durch die Bereitstellung
von Standorten, insbesondere in Form von Kollokationsstan-
dorten, traten wirtschaftliche und andere Herausforderungen

* Quelle: Unternehmensinformationen; Beispiel: Eine Inflationsrate von 3% wiirde zu einer Infla-
tionsanpassung von (85 % * 3 %) 2,6% fiihren
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auf. Diese waren bedingt durch Preisanstiege z.B. wegen ge-
storter Lieferketten infolge des Kriegs in der Ukraine sowie dem
daraus resultierenden Mangel an Baumaterialien, und durch ei-
nen begrenzten Pool an geeigneten Dienstleistern, die die not-
wendigen technischen Dienstleistungen wie z. B. Erwerb und
Standortplanung erbringen konnten und um den an 5G-Roll-
out-Aktivitaten beteiligte Netzbetreiber stark konkurrieren. Es
handelt sich auBerdem Uberwiegend um Dach-Standorte in
stadtischen Bereichen, die aufgrund der zuletzt verstarkten und
herausfordernden EMF-Anforderungen haufig eine Erhéhung
der bestehenden Infrastruktur erfordern, was zu komplexeren
und teureren Bauvorhaben fiihrt. Ebenfalls nehmen hierauf die
Verhandlungen mit Vermietern, insbesondere bei komplexen
Anderungen an vorhandener passiver Infrastruktur, der haufig
verweigerten Zustimmung zur Untervermietung und den erfor-
derlichen aufwendigeren Strukturen bei Kollokation, besonde-
ren Einfluss. Dies kann sich auf die entsprechenden Kosten fiir
die bestehenden Lieferverpflichtungen gegentiber den Kunden
auswirken und damit nachteilige Auswirkungen auf die Margen
und die Rentabilitdt haben. Das Management dieser Risiken
adressiert das Unternehmen durch eine gezielte Fokussierung
und ein entsprechendes Kostenmanagement sowie ein dedi-
ziertes Fertigstellungsprogramm. Hinsichtlich der bilanziellen
Auswirkungen verweisen wir auf den Anhang des Jahresab-
schlusses zu der Sektion Abschreibungen auf immaterielle Ver-
mogensgegenstande des Anlagevermoégens und Sachanlagen.

Vergleich der Prognose mit der tatsachli-
chen Entwicklung im Geschaftsjahr 2026

Im Geschéftsjahr 2026 erzielte die Vantage Towers AG einen
Umsatz von 726,6 Mio. €, was einem Anstieg von 9 % im Ver-
gleich zum Vorjahr mit 665,9 Mio. € entspricht. Dieses Wachs-
tum resultierte aus dem weiteren Ausbau des Geschafts und
Verbesserung der Standorte in Deutschland. In unserer Prog-
nose fiir das Geschéaftsjahr 2026 hatten wir ein moderates
Wachstum der Umsatzerlose erwartet. Die tatsachliche Um-
satzsteigerung von 9 % entspricht dieser Prognose.

Beim Vergleich der Prognose mit der tatsachlichen Entwicklung
fur das Geschaftsjahr 2026 haben sich die Erwartungen bezlig-
lich der Rentabilitat erfillt. Die tatsachlichen Zahlen zeigen ein
bereinigtes EBITDA von 443,7 Millionen Euro fiir den Zeitraum
vom 1. April 2025 bis zum 31. Marz 2026, was einen Anstieg von
17,2 % im Vergleich zum bereinigten EBITDA des vorherigen Ge-
schéaftsjahres von 378,5 Millionen Euro darstellt. Dies ist primar
auf den héheren Umsatz in unserem Kerngeschaft zurlickzufiih-
ren. Durch den starken Anstieg des EBITDA in % vs. Umsatzan-
stieg in % erklart sich die héhere Rentabilitdt zum Vorjahr.

Nicht-finanzielle Kennzahlen zeigen ebenfalls positive Entwick-
lungen: Die Entwicklung der Makrostandorte blieb mit 20.436
unter der Prognose des Vorjahres von 21.220. Die Unterschrei-
tung ist auf eine Vielzahl interner und externer Einflussfakto-
ren, insbesondere im Zusammenhang mit Lieferketten sowie
der Verfugbarkeit geeigneter Standorte, zurtickzufiihren, die zu
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Verzogerungen im Ausbau und einer insgesamt geringeren
Standortrealisierung flhrten. Die durchschnittliche Vermie-
tungsquote im deutschen Markt verbesserte sich zum 31. Marz
2026 auf 1,33x, verglichen mit 1,30x im Vorjahr, was einer leich-
ten Steigerung entspricht. Diese Entwicklung lag knapp unter
den Prognosen des Vorstands.

Zusammenfassend sieht der Vorstand die Vantage Towers AG
aufgrund der erzielten Umsatzsteigerung, der Umsatzrentabili-
tat sowie der positiven Entwicklung nicht-finanzieller Kennzah-
len gut positioniert, um die zukinftigen Herausforderungen an-
zugehen und Chancen zu nutzen.

Gesamtbeurteilung der aktuellen Lage
durch den Vorstand

Zu den Hohepunkten des Geschéftsjahres, das zum 31. Marz
2026 endete, gehorten:

= Die weitere erfolgreiche Kommerzialisierung unseres Ge-
schafts fihrte zu einem Anstieg der Vermietungsquote auf
1,33x

Ertragslage der Vantage Towers AG

Gewinn- und Verlustrechnung

= Im Rahmen des BTS-Programms wurden in Deutschland
424 neue Makrostandorte errichtet

=  Fortschritt unseres Ground Lease Buyout (GLBO) Pro-
gramms zum Ankauf von Grundstiicken mit 416 unterzeich-
neten oder zugesagten Vertragen

Der Vorstand hat die Vermdégens-, Finanz- und Ertragslage der
Gesellschaft zum Stichtag 31. Marz 2026 umfassend analysiert.
Das Geschéftsjahr 2026 verlief insgesamt erfreulich. Sowohl der
Gesamtumsatz, die Umsatzerlose exkl. Durchleitungseinnah-
men als auch das bereinigte EBITDA haben die Erwartungen ge-
troffen. Die durchschnittliche Anzahl der Mitarbeiter sank, wie
geplant von 456 auf 448, was im Einklang mit dem strategi-
schen Zielen des Unternehmens steht.

Basierend auf dieser Analyse sieht der Vorstand die Gesell-
schaft fuir ihre weitere Entwicklung gut aufgestellt. Die getroffe-
nen MalRnahmen zur Steigerung der Effizienz und die solide fi-
nanzielle Basis ermdglichen es dem Unternehmen, zukinftige
Chancen erfolgreich zu nutzen und langfristigen Erfolg zu si-
chern.

01.04.2025— 01.04.2024—

31.03.2026 31.03.2025

Mio. € Mio. €

Umsatzerlése 726,6 665,9
Andere aktivierte Eigenleistungen 24,2 22,2
Sonstige betriebliche Ertrage 118,0 120,4
Materialaufwand (316,8) (291,7)
Personalaufwand (60,3) (58,0)
Abschreibungen auf immaterielle Vermégensgegenstande und Sachanlagen (111,6) (196,1)
Sonstige betriebliche Aufwendungen (79,6) (89,7)
Betriebsergebnis 300,5 173,0
Ertrdge aus Beteiligungen 479,0 335,0
Sonstige Zinsen und dhnliche Ertrage 74,7 66,8
davon aus verbundenen Unternehmen 71,3 61,4
Abschreibungen auf Finanzanlagen (356,5) -
Zinsen und dhnliche Aufwendungen (184,2) (190,0)
davon an verbundene Unternehmen (167,0) (150,0)
davon aus Aufzinsung (0,6) (0,6)
Aufwendungen aus Verlustiibernahme (0,2) (0,1)
Finanzergebnis 12,8 211,7
Ergebnis vor Steuern 313,3 384,7
Steuern vom Einkommen und vom Ertrag (16,6) (13,1)
Ergebnis nach Steuern 296,7 371,6
Aufgrund von Gewinnabfiihrungsvertragen abgefiihrte Gewinne (296,7) (371,6)

Jahrestiberschuss

Im Geschaftsjahr 2026 erzielte das Unternehmen einen Umsatz
von 726,6 Mio. € (GJ 2025: 665,9 Mio. €) ausschlieBlich in
Deutschland. Die Umsatzerldse beinhalten Mieterlése mit dem
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Hauptmieter 565,3 Mio. € (GJ 2025: 521,2 Mio. €), Energieer-
|I6se mit dem Hauptmieter 10,6 Mio. € (GJ 2025: 11,5 Mio. €),
Mieterl6se mit den weiteren Mietern 99,8 Mio. € (GJ 2025:
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83,8 Mio. €), sonstige Erlése mit dem Hauptmieter 25,5 Mio. €
(GJ 2025: 26,5 Mio. €), sonstige Erlése mit den weiteren Mie-
tern 5,9 Mio. € (GJ 2025: 5,8 Mio. €) sowie sonstige Umsatzer-
l6se 19,5 Mio. € (GJ 2025: 17,2 Mio. €). Der Umsatzanstieg der
Mieterl6se mit dem Hauptmieter ist im laufenden Geschafts-
jahr neben Neubau- und ErweiterungsmaBnahmen hauptsach-
lich auf inflationsgebundene Preissteigerungsklauseln zuriick-
zufiihren. Ursachlich fur den Anstieg der Mieterlése mit den
weiteren Mietern waren im Wesentlichen die Erhéhung der An-
zahl an Netzknotenpunkte sowie inflationsbedingte Preisstei-
gerungsklauseln. Das Wachstum wurde dariiber hinaus durch
neue Umsatzinitiativen mit weiteren Mietern erreicht. Der
leichte Riickgang der sonstigen Erlése mit dem Hauptmieter ist
groRtenteils auf verminderte Weiterbelastungen von Investiti-
onsausgaben zurickzufiihren. Der Anstieg der sonstigen Um-
satzerl@se resultiert im Wesentlichen aus vermehrter Tatigkeit
fiir Vantage Towers Spanien und Vantage Towers Griechenland
im Rahmen konzerninterner Erbringung von Dienstleistungen.
Die insgesamt erzielte Steigerung der Umsatzerlose entspricht
unseren urspriinglichen Planungen und Zielsetzungen und un-
terstreicht die Effektivitat unserer Wachstumsstrategie.

Die vorstehenden Erlduterungen gelten analog fir die Umsatz-
erlose exklusive Durchleitungseinnahmen. Dies umfasst sowohl
die Vermietungserl6se mit dem Hauptmieter und den Ubrigen
Mietern als auch die sonstigen Erlése mit dem Hauptmieter ak-
tivierte Eigenleistungen in H6he von 24,2 Mio. € (GJ 2025:
22,2 Mio. €) entfielen auf die Turm-Infrastruktur und resultie-
ren grofRtenteils aus projektbezogenen Arbeiten und Aktivita-
ten der Mitarbeiter. Der Anstieg der aktivierten Eigenleistun-
gen ist hauptsachlich auf das Unternehmenswachstum und den
Ausbau der Funktlirme zuriickzufihren.

Sonstige betriebliche Ertrdge in Hohe von 118,0 Mio. € (GJ
2025: 120,4 Mio. €) setzten sich hauptsachlich zusammen aus
Energieerlosen 103,7 Mio. € (GJ 2025: 97,9 Mio. €), Ertragen
aus der Auflésung von sonstigen Ruickstellungen 3,2 Mio. € (GJ
2025: 17,4 Mio. €), und Weiterbelastungen an verbundene Un-
ternehmen 7,1 Mio. € (GJ 2025: 2,0 Mio. €) sowie an Unterneh-
men der Vodafone Group 2,9 Mio. € (GJ 2025: 2,0 Mio. €). Der
Anstieg der Energieerldse ist im Wesentlichen auf Transaktio-
nen im Zusammenhang mit Energieliefervertrdgen zuriickzu-
fUhren, die zur Erreichung unternehmensspezifischer ESG-Ziele
eingegangen wurden. Der Rickgang der Ertrage aus der Auflo-
sung von sonstigen Riickstellungen entfalltim Wesentlichen auf
die Ruckstellung fur Rickbauverpflichtungen. Im Vorjahr im
Rahmen der Riickstellungsbewertung berticksichtigte redu-
zierte Kostenerwartungen haben sich im laufenden Geschéfts-
jahr gegensatzlich entwickelt.

Materialkosten von 316,8 Mio. € (GJ 2025: 291,7 Mio. €) bein-
halten bezogene Energiekosten 116,8 Mio. € (GJ 2025:
114,0 Mio. €) und bezogene Dienstleistungen 199,9 Mio. € (GJ
2025: 177,7 Mio. €). Der Anstieg der Energiekosten ist im We-
sentlichen auf Transaktionen im Zusammenhang mit Energie-
liefervertragen zuriickzufiihren, die zur Erreichung unterneh-
mensspezifischer ESG-Ziele eingegangen wurden. Die bezoge-
nen Leistungen sind Mietaufwendungen fir die Standorte
151,6 Mio. € (GJ 2025: 152,2 Mio. €), Wartungs- und Instand-
haltungskosten 33,8 Mio. € (GJ 2025: 8,0 Mio. €), und sonstige
Kosten 14,6 Mio. € (GJ 2025: 17,5 Mio. €). Der leichte Riickgang
der  Mietaufwendungen ist im  Wesentlichen auf
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standortspezifische Kostensenkungsmalnahmen zurlickzufiih-
ren, die einen allgemeinen inflationsbedingten Anstieg der Auf-
wendungen Uberkompensiert haben. Der Anstieg der War-
tungs- und Instandhaltungskosten resultiert im Wesentlichen
aus Zufuhrungen zur Riickstellung fur Riickbauverpflichtungen
aufgrund erhohter Kostenerwartungen.

Der Personalaufwand belief sich auf 60,3 Mio. € (GJ 2025:
58,0 Mio. €) und beinhaltete 7,1 Mio. € (GJ 2025: 6,6 Mio. €) an
sozialen Abgaben und Aufwendungen fir Altersversorgung und
fur Unterstitzung. Der Anstieg der Personalkosten im Jahres-
vergleich ist im Wesentlichen auf eine erhéhte Anzahl von FTEs
zuriickzufiihren, einschlieRlich vom Head Office aus anderen
Markten an VTAG weiterbelasteter Mitarbeiter, sowie auf jahr-
liche inflationsbedingte Gehaltsanpassungen

Die Abschreibungen betrugen 111,6 Mio. € (GJ 2025:
196,1 Mio. €) und entfielen gréRtenteils auf die Turm-Infra-
struktur. Hierin enthalten sind auch auferplanméaRige Ab-
schreibungen auf das Anlagevermoégen in Hohe von ca.
13,8 Mio. €, die teilweise auf kundenseitige Bedarfsanpassun-
gen zurlickzufiihren sind sowie auf die unwirtschaftliche Um-
setzung des 1&1 Projektes.

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen betrugen im Ge-
schaftsjahr 2026 insgesamt 79,6 Mio. € (GJ 2025: 89,7 Mio. €).
Sie setzen sich aus verschiedenen Positionen zusammen, da-
runter Verrechnungen und Servicegebiihren von Gesellschaf-
ten der Vodafone Group in Hohe von 37,2 Mio. € (GJ 2025:
44,8 Mio. €), Prifungs- und Beratungskosten in Hohe von
8,9 Mio. € (GJ 2025: 6,3 Mio. €), sowie sonstige Gemeinkosten
von 5,2 Mio. € (GJ 2025: 8,6 Mio. €) und Ubrige Aufwendungen
in Hohe von 14,7 Mio. € (GJ 2025: 13,5 Mio. €). Des Weiteren
fielen Restrukturierungskosten in Héhe von 1,7 Mio. € (GJ
2025: 5,0 Mio. €) an. Verluste aus dem Abgang von Gegenstan-
den des Anlagevermdégens beliefen sich auf 2,8 Mio. € (GJ
2025: 3,8 Mio. €), und Wahrungsverluste betrugen 2,0 Mio. €
(GJ 2025: 2,1 Mio. €). Blrokosten wurden mit 1,7 Mio. € (GJ
2025: 1,6 Mio. €) verzeichnet, wahrend Werbekosten 0,9 Mio.
€ (GJ 2025: 0,9 Mio. €) ausmachten und Reisekosten beliefen
sich auf 2,5 Mio. € (GJ 2025: 2,8 Mio. €). Zusétzlich wurden
konzerninterne Verrechnungen und Servicegebiihren in Hohe
von 2,0 Mio. € (GJ 2025: 0,3 Mio. €) verzeichnet. Der Riickgang
der konzerninternen Verrechnungen und Servicegeblhren von
Gesellschaften der Vodafone Group ist im Wesentlichen auf
Sondereffekte im Bereich der Gebiihren fur Beschaffungskos-
ten im Vorjahr zuriickzufiihren. Der Anstieg der Priifungs- und
Beratungskosten ist hauptsachlich auf eine hohere Anzahl von
Optimierungsprojekten im Berichtszeitraum zurtckzufiihren.
Der Riickgang der Restrukturierungsaufwendungen ist auf den
iberwiegenden Abschluss der MaBnahmen im Vorjahr zuriick-
zufuihren. Der Rickgang der Verluste aus dem Abgang von Ge-
genstdnden des Anlagevermégens resultiert im Wesentlichen
aus durchschnittlich geringen Restbuchwerten von Vermoégens-
gegenstanden im Zusammenhang mit RiickbaumaRnahmen.

Das Betriebsergebnis, d.h. Ergebnis vor Steuern und Finanzie-
rung belief sich auf 300,5 Mio. € (GJ 2025: 173,0 Mio. €). Im
Vorjahr wurde das Betriebsergebnis wesentlich von den aulRer-
planmaRigen Abschreibungen der Vermogensgegenstdande die
in Zusammenhang mit dem Kunden 1&1 stehen beeinflusst.
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Das Finanzergebnis von 12,8 Mio. € im Jahr 2026 (GJ 2025:
211,7 Mio. €) setzte sich folgendermaRen zusammen: Ertrage
aus Beteiligungen betrugen 479,0 Mio. € (GJ 2025: 335,0 Mio.
€). Diese umfassten Dividenden, die von CTHC an die Gesell-
schaft ausgezahlt wurden, sowie sonstige Zinsen und dhnliche
Ertrage in Hohe von 74,7 Mio. € (GJ 2025: 66,8 Mio. €), davon
stammten 71,3 Mio. € (GJ 2025: 61,4 Mio. €) aus verbundenen
Unternehmen. Der Anstieg der Zinsertrage resultierte im We-
sentlichen aus zusatzlich gewahrten Darlehen gegenlber der
Oak Holding GmbH (400 Mio. €).

Die Abschreibungen auf Finanzanlagen in Hoéhe von
356,5 Mio. € betreffen die Beteiligung an der Central Tower
Holding Company B.V., Capelle aan den lJssel, Niederlande, und
erfolgten gemal § 253 Abs. 3 Satz 5 HGB aufgrund einer voraus-
sichtlich dauernden Wertminderung.

Die Zinsaufwendungen beliefen sich auf insgesamt
184,2 Mio. € (GJ 2025: 190,0 Mio. €), davon entfielen
167,0 Mio. € (GJ 2025: 149,9 Mio. €) auf verbundene Unter-
nehmen. Die Veranderung resultierte im Wesentlichen aus
Zinsaufwendungen aus der Aufnahme eines Darlehens in Hohe
von 1.200 Mio. €, welches durch die Oak Holdings 2 GmbH ge-
wahrt wurde sowie durch zusdtzliche Zinsaufwendungen in
Hohe von 13,6 Mio. € im Zusammenhang des Ausgleichs der
Gewinnabfiihrung des Geschaftsjahres 2025 im laufenden Ge-
schéftsjahr. Die Mittelzuflisse aus dem zusatzlichen Darlehen
wurde eingesetzt, um bestehende Verbindlichkeiten aus der
Bankdarlehensfinanzierung zu reduzieren. Aus dadurch erziel-
ten verbesserten Zinskonditionen resultiere insgesamt ein
Ruckgang der Aufwendungen im Vergleich zum Vorjahr.

Das kombinierte Betriebs- und Finanzergebnis fiihrte zu einem
Gewinn vor Steuern von 313,3 Mio. € (GJ 2025: 384,7 Mio. €).

Die Steuern vom Einkommen und vom Ertrag beliefen sich auf
16,6 Mio. € (GJ 2025: 13,1 Mio. €) und betreffen mit
15,3 Mio. € (Vorjahr: 15,3 Mio. €) Kérperschaftsteuer und Soli-
daritatszuschlag auf die Ausgleichszahlung an Minderheitsakti-
onare nach §16 KStG, mit 0,6 Mio. € (Vorjahr: 3,5 Mio. € Netto-
Steuerertrag) einen Netto-Steueraufwand aus vergangenen
Geschaftsjahren sowie mit 0,7 Mio. € (Vorjahr: 1,3 Mio. €) nicht
abziehbare auslandische Quellensteuer. Der Grund fir den
Wegfall der Gewerbesteueraufwendungen ist, dass die Van-
tage Towers AG als Organgesellschaft in eine gewerbesteuerli-
che Organschaft mit der Oak Holding 1 GmbH, Disseldorf ein-
getreten ist.

Bereinigtes EBITDA

Zur Entwicklung verweisen wir auf den Abschnitt ,Vergleich
der Prognose mit der tatsachlichen Entwicklung im Geschafts-
jahr 2026“ im Bericht zum Geschéftsverlauf.

01.04.2025- 01.04.2024-
31.03.2026 31.03.2025
Mio. € Mio. €
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Betriebsergebnis

300,5

173,0

Abschreibungen
auf immaterielle
Vermogensgegen-
stande und Sach-
anlagen

111,6

196,1

EBITDA

412,1

369,1

Sondereinfliisse

31,6

9,4

Davon Kosten fiir
Restrukturierungs-
maRnahmen

1,7

5,0

Davon Kosten fiir
Zufiihrung zu Riick-
stellungen fiir
Ruckbauverpflich-
tungen

29,9

4,4

Bereinigtes EBITDA

443,7

378,5

13




Vermogens- und Finanzlage der Gesellschaft

31.03.2026 31.03.2025
Mio. € Mio. €
Aktiva
Anlagevermogen
Immaterielle Vermogensgegenstande 22,9 24,1
Sachanlagen 1.616,7 1.359,1
Finanzanlagen 8.973,1 9.329,7
10.612,7 10.712,9
Umlaufvermogen
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 220,6 197,0
Forderungen gegen verbundene Unternehmen 1.516,2 1.108,8
Sonstige Vermogensgegenstdande 12,4 32,6
davon aus Steuern 3,2 22,3
Guthaben bei Kreditinstituten 107,5 171,7
1.856,7 1.510,1
Rechnungsabgrenzungsposten 75,0 59,3
Summe Aktiva 12.544,4 12.282,3
31.03.2026 31.03.2025
Mio. € Mio. €
Passiva
Eigenkapital
Gezeichnetes Kapital 505,8 505,8
Kapitalriicklage 6.700,1 6.700,1
Gewinnrticklagen 373,9 373,9
gesetzliche Ricklage 17,1 17,1
andere Gewinnrucklagen 356,8 356,8
Bilanzgewinn - -
7.579,8 7.579,8
Ruckstellungen
Ruckstellungen fir Pensionen und ahnliche Verpflichtungen 0,7 0,5
Steuerrickstellung 3,9
Sonstige Ruckstellungen 446,4 499,9
451,0 500,4
Verbindlichkeiten
Verbindlichkeiten gegentiber Kreditinstituten 411,4 1.243,8
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 153,2 149,4
Verbindlichkeiten gegeniiber verbundenen Unternehmen 3.866,9 2.711,8
Sonstige Verbindlichkeiten 1,2 4,3
davon aus Steuern 0,6 1,3
4.432,7 4.109,3
Rechnungsabgrenzungsposten 80,9 92,9
Summe Passiva 12.544,4 12.282,3

25-006054
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Vermogenslage

Zum 31. Marz 2026 belief sich das Gesamtvermaogen der Ge-
sellschaft auf 12.544,4 Mio. € (GJ 2025: 12.282,3 Mio. €)
und umfasste hauptsachlich Finanzanlagen in Hohe von
8.973,1 Mio. € (GJ 2025: 9.329,6 Mio. €), Sachanlagen in
Héhe von 1.616,7 Mio. € (GJ 2025: 1.359,1 Mio. €), Forde-
rungen und sonstige Vermogensgegenstande sowie Zah-
lungsmittel und Zahlungsmitteldaquivalente von
1.856,7 Mio. € (GJ 2025: 1.510,1 Mio. €). Die Summe der
Passiva setzt sich im Wesentlichen aus Verbindlichkeiten in
Hohe von 4.432,7 Mio. € (GJ 2025: 4.109,3 Mio. €) und ei-
nem Eigenkapital von 7.579,8 Mio. € (GJ 2025: 7.579,8 Mio.
€) zusammen.

Die immateriellen Vermogensgegenstande beliefen sich auf
22,9 Mio. € (GJ 2025: 24,1 Mio. €) und umfassten haupt-
sachlich Kosten fur die Digitalisierung der Infrastruktur der
Vantage Towers in Hohe von 21,7 Mio. € (GJ 2025:
22,6 Mio. €) und Vorauszahlungen von 1,2 Mio. € (GJ 2025:
1,5 Mio. €).

Sachanlagen in Hohe von 1.616,7 Mio. € (GJ 2025:
1.359,1 Mio. €) umfassten Netzinfrastruktur 1.376,0 Mio. €
(GJ 2025: 1.145,6 Mio. €), hauptsachlich in Bezug auf die Er-
richtung neuer sowie der Ausbau bestehender Sendemas-
ten, geleistete Anzahlungen und Anlagen im Bau 199,2 Mio.
€ (GJ 2025: 180,9 Mio. €) sowie Grundstiicke und Gebaude
41,4 Mio. € (GJ 2025: 32,5 Mio. €). Im Zuge des GLBO
(“Ground Lease Buy Out”) Projektes wurden neue Grundstii-
cke fur Maststandorte im GJ 2026 in H6he von 9,0 Mio. €
erworben (GJ 2025: 6,5 Mio. €).

Das Umlaufvermogen betragt 1.856,7 Mio. € (GJ 2025:
1.510,1 Mio. €) und umfasste Forderungen aus Lieferungen
und Leistungen in Hoéhe von 220,6 Mio. € (GJ 2025:
197,0 Mio. €), Forderungen gegen verbundene Unterneh-
men von 1.516,2 Mio. € (GJ 2025: 1.108,8 Mio. €), sonstige
Vermogensgegenstande von 12,4 Mio. € (GJ 2025:
32,6 Mio. €) und Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquiva-
lente von 107,5 Mio. € (GJ 2025: 171,7 Mio. €). €).

Die Forderungen gegen verbundene Unternehmen beinhal-
ten Darlehensforderungen und Forderungen aus Cash-Poo-
ling in Hohe von 1.487,6 Mio. € (GJ 2025: 1.093,5 Mio. €) und
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen in Héhe von
28,6 Mio. € (GJ 2025: 15,2 Mio. €). Die Forderungen aus
Cash-Pooling in Hohe von 15,8 Mio. € bestehen im Wesent-
lichen aus Forderungen gegeniber der Vantage Towers
Tschechien in Hohe von insgesamt 15,8 Mio. € bestehend
aus zwei Teilen; einmal offene Salden in H6he von 242,8
Mio. CZK mit einem Zinssatz von 1-Monats-PRIBOR plus
2,75% und in Hohe von 5,3 Mio. € mit einem Zinssatz von 1-
Monats-EURIBOR plus 2,45%.

Die Forderung gegen verbundene Unternehmen bezieht sich
groRtenteils auf ein Darlehen an die Oak Holdings GmbH in
Hohe von 1.069,8 Mio. € einschlieRlich aufgelaufener Zinsen
(davon 648,3 Mio. € zu einem Zinssatz von 5,5 % mit einer
Laufzeit bis zum 01.04.2028, 316,0 Mio. € zu einem Zinssatz
von 4,7 % mit einer Laufzeit bis zum 31.05.2030 und 105,6
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Mio. € zu einem Zinssatz von 4,7 % mit einer Laufzeit bis zum
01.04.2031). Die restlichen in diesem Zusammenhang ste-
henden Forderungen sind Vantage Towers Griechenland
(128,1 Mio. €, davon 128,1 Mio. € Darlehen zu einem Zins-
satz von 1-Monats-EURIBOR plus 3,20% mit Kuindigungster-
min 21. Dezember 2030; GJ 2025: 146,1 Mio. €, davon
146,1 Mio. € Darlehen zu einem Zinssatz von 1-Monats-EU-
RIBOR plus 3,45 % mit Kindigungstermin 21. Dezember
2025), Vantage Towers Tschechien (123,7 Mio. €, davon
107,9 Mio. € Darlehen zu einem Zinssatz von 1-Monats-PRI-
BOR plus 2,70% mit Falligkeitstermin 1. September 2030; GJ
2025: 126,3 Mio. €, davon 107,8 Mio. € Darlehen zu einem
Zinssatz von PRIBOR plus 3,30 % mit Falligkeitstermin 1. Sep-
tember 2025), Vantage Towers Spanien (125,0 Mio. €, davon
125,0 Mio. € Darlehen zu einem Zinssatz von 3-Monats-EU-
RIBOR plus 2,67 % mit Kiindigungsdatum 12. Marz 2029; GJ
2025: 108,9 Mio. € Darlehen zu einem Zinssatz von 3-Mo-
nats-EURIBOR plus 2,67 % mit Kiindigungsdatum 12. Marz
2029), Vantage Towers Irland (41,0 Mio. €, davon 41,0 Mio.
€ Darlehen zu einem Zinssatz von 3-Monats-EURIBOR plus
3,9 % mit Kiindigungsdatum 12. Marz 2029; GJ 2025: 34,8
Mio. €, davon 32,0 Mio. € Darlehen zu einem Zinssatz von 3-
Monats-EURIBOR plus 3,9 % mit Kiindigungsdatum 12. Mérz
2029). Zur Absicherung der Wahrungskursrisiken des Dar-
lehns mit der Vantage Towers Tschechien, setzt die Vantage
Towers AG Wahrungsswaps ein. Die Verdnderung des Wah-
rungskurses im Geschaftsjahr hatte dabei einen positiven Ef-
fekt auf die Bewertung des Darlehens.

Sonstige Vermoégensgegenstdande in Hohe von 12,4 Mio. €
(GJ 2025: 32,6 Mio. €) bestanden im Wesentlichen aus Steu-
erforderungen in Hohe von 3,2 Mio. € (GJ 2025: 22,3 Mio. €)
und debitorischen Kreditoren in Héhe von 6,5 Mio. € (GJ
2025: 7,7 Mio. €).

Die Gesellschaft erhielt im Laufe des Jahres eine Dividende
von ihrer direkten Tochtergesellschaft, der Central Tower
Holding Company B.V., in Héhe von 479,0 Mio. €. Dabei han-
delt es sich um eine Gewinnausschittung aus den indirekt
gehaltenen Turmgeschaften, dem Joint Venture Corners-
tone und dem assoziierten Unternehmen INWIT.

Aktive  Rechnungsabgrenzungsposten in Hohe von
75,0 Mio. € (GJ 2025: 59,3 Mio. €) setzen sich im Wesentli-
chen aus Vorauszahlungen fir Pachtvertrdage in Hohe von
70,6 Mio. € (GJ 2025: 54,5 Mio. €) zusammen. Der Anstieg
resultiert im Wesentlichen aus der Zunahme langerfristig
abgeschlossener Mietvertrage bei entsprechender Anpas-
sung der Vorauszahlungsbetrage.

Das Grundkapital von 505,8 Mio. € (GJ 2025: 505,8 Mio. €)
ist voll eingezahlt. Die Kapitalriicklage belduft sich auf
6.700,1 Mio. € (GJ 2025: 6.700,1 Mio. €). In den Gewinn-
ricklagen in Hohe von 373,9 Mio. € (GJ 2025: 373,9 Mio. €)
sind eine gesetzliche Riicklage in Hohe von 17,1 Mio. € sowie
andere Gewinnricklagen in Hohe von 356,8 Mio. € enthal-
ten.

Ruckstellungen in Héhe von 451,0 Mio. € (GJ 2025:
500,4 Mio. €) setzen sich zusammen aus Rickbauverpflich-
tungen fur Standorte in Hohe von 321,0 Mio. € (GJ 2025:
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296,6 Mio. €), Energie fir Standorte von 67,3 Mio. € (GJ
2025: 125,2 Mio. €), Investitionen in die Standorte in Hohe
von 3,0 Mio. € (GJ 2025: 20,2 Mio. €), Wartungs- und In-
standhaltungskosten in Hohe von 21,4 Mio. € (GJ 2025: 13,5
Mio. €), Personalkosten in Hohe von 9,9 Mio. € (GJ 2025:
11,0 Mio. €), Rechts- und Beratungskosten in Hohe von 2,7
Mio. € (GJ 2025: 5,2 Mio. €), Restrukturierungskosten in
Hohe von 0,4 Mio. € (GJ 2025: 2,1 Mio. €), Steuerriickstel-
lungen in Hohe von 3,9 Mio. € (GJ 2025: 0,0 Mio. €), einer
Drohverlustriickstellung in Héhe von 1,9 Mio € (GJ 2025: 0,0
Mio. €), Ruckstellungen fur Pensionen und ahnliche Ver-
pflichtungen in Hohe von 0,7 Mio. € (GJ 2025: 0,5 Mio. €)
und sonstigen Rickstellungen von 19,5 Mio. € (GJ 2025: 26,6
Mio. €). Der Anstieg der Rickstellung fiir Riickbauverpflich-
tungen resultiert im Wesentlichen aus einer Zunahme der
erwartete Riickbaukosten im Rahmen der Rickstellungsbe-
wertung. Der Riickgang der Riickstellung fiir Energieaufwen-
dungen ist hauptsachlich auf den Ausgleich im Vorjahr aus-
stehender Lieferantenabrechnungen zuriickzufiihren. Dane-
ben hat sich auch eine Anpassung bezuglich erwarteter Ver-
pflichtungen gegentiiber Energielieferanten, die sich auf Leis-
tungszeitraume vor der Ausgliederung der Gesellschaft be-
ziehen ausgewirkt. Mittelabfliisse im Zusammenhang derar-
tiger Verpflichtungen werden auf Grundlage vertraglicher
Vereinbarungen vollstandig von Vodafone GmbH kompen-
siert.

Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten beliefen sich
auf 411,4 Mio. € (GJ 2025: 1.243,8 Mio. €) und umfassen
Darlehen von 410,0 Mio. € zu einem Zinssatz von 3-Monats-
EURIBOR plus 2,50 % Marge mit einem 3-monatigen Rollter-
min und Kiindigungsdatum im Marz 2030 sowie die dazuge-
horigen aufgelaufenen Zinsen von 1,4 Mio. €.

Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen gegen-
Uber Dritten in Hohe von 153,2 Mio. € (GJ 2025: 149,4 Mio.
€) bestanden hauptsiachlich aus Investitionen in die Stand-
orte in Hohe von 118,6 Mio. € (GJ 2025: 103,2 Mio. €) und
Gebulhren der Vodafone Procurement Company in Hohe von
2,4 Mio. € (GJ 2025: 5,3 Mio. €) im Rahmen der Teilnahme
von Lieferanten an einem supply chain financing Verfahren.

Verbindlichkeiten gegeniiber verbundenen Unternehmen in
Hohe von 3.866,9 Mio. € (GJ 2025: 2.711,8 Mio. €) betreffen
im Wesentlichen das Gesellschafterdarlehen und aufgelau-
fene Zinsen gegeniiber der Oak Holding 2 GmbH, mit Sitz in
Dusseldorf, in Hohe von 3.415,0 Mio. € (davon 2.200,0 Mio.
€ zu einem Zinssatz von 3-Monats-EURIBOR plus 2,70 % und
einer Laufzeit bis 24. Mai 2030, 1.200,0 Mio. € zu einem
Zinssatz von 4,65% und einer Laufzeit bis 14. Mai 2035 sowie
15,0 Mio. € an korrespondierenden Zinsverbindlichkei-ten
mit Falligkeit im Mai 2026).Verbindlichkeiten aus der Ergeb-
nisabflihrung in Hohe von 296,7 Mio. € und konzerninterne
Darlehen aus Cash Pooling in Hohe von 155,1 Mio. € (GJ
2025: 127,4 Mio. €), davon Vantage Towers Rumanien 65,5
Mio. € (GJ 2025: 51,3 Mio. €), Vantage Towers Spanien 60,4
Mio. € (GJ 2025: 32,7Mio. €), Vantage Towers Portugal 8,0
Mio. € (GJ 2025: 15,2Mio. €), Central Tower Holding Com-
pany 10,8 Mio. € (GJ 2025: 14,2 Mio. €), Vantage Towers Ir-
land 5,7 Mio. € (GJ 2025: 0,0 Mio. €) und Vantage Towers
Ungarn 4,7 Mio. € (GJ 2025: 14,0 Mio. €). Die Verzinsung der
konzerninternen Darlehen aus Cash Pooling orientiert sich
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an dem 1-Monats-EURIBOR. Das konzerninterne Darlehen
mit der Vantage Towers Ungarn wird mit einem Zinssatz von
1-Monats-BUBOR minus 50 Basispunkten verzinst.

Sonstige Verbindlichkeiten in Hohe von 1,2 Mio. € (GJ 2025:
4,3 Mio. €) bestanden im Wesentlichen aus kreditorischen
Debitoren in Héhe von 0,1 Mio. € (GJ 2025: 1,4 Mio. €) und
aus Steuerverbindlichkeiten in Hohe von 0,6 Mio. € (GJ 2025:
1,3 Mio. €).

Passive Rechnungsabgrenzungsposten in Hoéhe von
80,9 Mio. € (GJ 2025: 92,9 Mio. €) setzen sich aus Mietvo-
rauszahlungen von Dritten fiir die Nutzung von Tirmen in
Hohe von 33,5 Mio. € (GJ 2025: 33,3 Mio. €) und Dienstleis-
tungen auf Basis des Vodafone Deutschland MSA in Hohe
von 47,3 Mio. € (GJ 2025: 59,6 Mio. €) zusammen. Die passi-
ven Rechnungsabgrenzungsposten werden liber den Zeit-
raum, auf den sich die Leistung bezieht, der Gewinn- und
Verlustrechnung aufgeldst.

Finanzlage

Die Liquiditat der Gesellschaft wird im Wesentlichen durch
Barmittelzufliisse aus operativer Tatigkeit sowie zugesagte
Kreditfazilitaten sichergestellt, welche im Zusammenhang
mit der im Marz 2023 vollzogenen Oak-Transaktion abge-
schlossen wurden. Die zugrunde liegende Oak-Finanzierung
umfasst hierbei langfristige Darlehen, Investitionskreditli-
nien sowie Fazilitdten zur Stellung von Garantien zur Unter-
stitzung des operativen Geschafts der Vantage Towers AG.

Im Mai 2023 wurde die bestehende revolvierende Kreditfa-
zilitdt der Vantage Towers AG in Héhe von € 300 Mio. durch
den direkten Beitritt zu einer von der Oak Holdings 2 GmbH
im Marz 2023 im Rahmen der Oak-Finanzierung arrangier-
ten revolvierenden Investitionsfazilitdt mit einem Gesamt-
volumen von € 1,75 Mrd. ersetzt, wovon € 180 Mio. als
Folgefazilitadten flr Garantielinien separiert wurden.

Im Mai 2025 tilgte die Vantage Towers AG vorzeitig ihre bis
zu diesem Zeitpunkt aufgenommenen Darlehen aus der re-
volvierenden Investitionsfazilitdt in Hohe von 1.200,0 Mio. €
Hierzu begab die Oak Holdings 2 GmbH im Rahmen einer US-
Privatplatzierung besicherte Schuldverschreibungen in
Hohe von insgesamt 2000,0 Mio. €, um sowohl auf Ebene
der Oak Holdings 2 GmbH als auch bei der Vantage Towers
AG bestehende vorrangig besicherte Bankverbindlichkeiten
abzulésen. Die Erlose fiur die vorzeitige Tilgung wurden der
Vantage Towers AG im Wege eines Gesellschafterdarlehens
zur Verfligung gestellt.

Im Februar 2026 begab die Oak Holdings 2 GmbH weitere
besicherte  Schuldverschreibungen in  HOhe  von
585,0 Mio. €, um weitere bestehende vorrangig besicherte
Bankverbindlichkeiten der Oak-Finanzierung abzuldsen.

Zum 31. Marz 2026 belief sich die Inanspruchnahme der re-
volvierenden Investitionsfazilitat durch die Vantage Towers
AG auf 410,0 Mio. €, wobei weitere 55,0 Mio. € von der Oak
Holdings 2 GmbH in Anspruch genommen wurden. Somit
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standen zu diesem Zeitpunkt noch ca. 1000,1 Mio. € zur In-
anspruchnahme zur Verflgung.

Konzerngesellschaften einschlieBlich der Vantage Towers
AG haben Garantien furr Verbindlichkeiten aus der Oak-Fi-
nanzierung sowie der US-Privatplatzierung lbernommen.
Dariliber hinaus wurden Anteile an bestimmten Tochterge-
sellschaften der Gruppe als Sicherheiten verpfandet. Diese
Sicherheitenbestellungen stellen Haftungsverhéltnisse im
Sinne des § 251 HGB dar.

Die Gesellschaft verfolgt generell die Politik, ihren erwarte-
ten Finanzierungsbedarf durch langfristige Finanzierungsin-
strumente zu decken. Die Mittel aus Finanzierung und ope-
rativer Tatigkeit werden ebenfalls innerhalb des Konzerns
zur Finanzierung von Tochtergesellschaften in Form von
konzerninternen Darlehen oder Eigenkapitalzufiihrungen
verwendet. Die Kapitalallokation richtet sich dabei auf

25-006054

organisches Wachstum, wertsteigernde Investitionen sowie
nachhaltige Ausschiittungen an die Aktionare unter Bertck-
sichtigung risikoadjustierter Renditen.

Gewinnabfiihrung auf der Grundlage von Ergeb-
nisabflihrungsvertragen

Nach den Bestimmungen des Ergebnisabfiihrungsvertrages
ist der gesamte Jahresliberschuss von 296,7 Mio. € fur das
Geschaftsjahr 2026 (GJ 2025: 371,6 Mio. €) der Vantage To-
wers AG an die Muttergesellschaft, die Oak Holdings GmbH,
abgeflhrt.
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Risiko- und Chancenbericht

Uberblick tiber das Risiko- und
Chancenmanagementsystem und
Berichtswesen

Die Risiko- und Chancenpolitik von Vantage Towers orientiert
sich an dem Unternehmensziel: Die Werte des Unternehmens
durch die Nutzung von Chancen zu erhalten und zu steigern und
gleichzeitig Risiken friihzeitig zu erkennen und zu steuern. Van-
tage Towers geht bedacht Risiken ein und erkundet und entwi-
ckelt kontinuierlich Chancen. Unser Risiko- und Chancenmana-
gementsystem und unsere Grundsatze dafir bilden den Rah-
men flr die Tatigkeit unseres Unternehmens in einem kontrol-
lierten Umfeld.

Risiko- und Chancenmanagement-Grund-
satze

Das Hauptziel des Risiko- und Chancenmanagements ist die:

= Unterstiitzung des Geschaftserfolgs und Sicherung des
Fortbestands von Vantage Towers durch einen risikobe-
wussten Entscheidungsrahmen bei der Prifung von Chan-
cen.

Unser Risikomanagement-Rahmenwerk umreift die Prinzipien,
Prozesse, Werkzeuge, Risikobereiche, Hauptverantwortlichkei-
ten, Anforderungen an das Berichtswesen und Kommunikati-
onszeitplane innerhalb von Vantage Towers. Das Risiko- und
Chancenmanagement ist eine unternehmensweite Tatigkeit,
die wichtige Erkenntnisse des Management Teams von Vantage
Towers, der globalen und lokalen operativen Gesellschaften
von Vantage Towers sowie der verschiedenen Unternehmens-
funktionen nutzt.

Wir definieren Risiko als ein positives (Chance) oder negatives
(Bedrohung) Ereignis oder eine derartige Entwicklung, das/die
bei Eintritt die strategischen Ziele eines Unternehmens poten-
ziell in die eine oder andere Richtung beeinflussen konnte.
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Risiko- und Chancenmanagementsystem

Als Funkturmunternehmen sind wir allen Arten von Ungewiss-
heiten und Verdnderungen unterworfen. Um in diesem anhal-
tend volatilen Umfeld erfolgreich agieren zu kdnnen, miissen
wir Entwicklungen friihzeitig antizipieren und die daraus resul-
tierenden Risiken systematisch identifizieren, bewerten und
steuern. Ebenso wichtig ist es, dass wir alle Chancen erkennen
und nutzen, einschlieBlich der Chancen, die mit identifizierten
Risiken verbunden sind. Daher ist ein funktionierendes Risiko-
und Chancenmanagementsystem ein entscheidendes Element
einer soliden Unternehmensfiihrung.

Der Vorstand von Vantage Towers tragt die Gesamtverantwor-
tung fir die Einrichtung eines Risiko- und Chancenmanage-
mentsystems, das ein umfassendes und konsistentes Manage-
ment der wesentlichen Risiken und Chancen fordert. Das Group
Risk Team steuert, betreibt und entwickelt das Risiko- und
Chancenmanagementsystem des Unternehmens und ist der Ei-
gentlimer des zentral gesteuerten Risiko- und Chancenmanage-
mentprozesses im Namen des Management Teams von Van-
tage Towers. Der Aufsichtsrat ist fiir die Uberwachung der
Wirksamkeit des Risiko- und Chancenmanagementsystems ver-
antwortlich. Der Priifungs-, Risiko- und Compliance-Ausschuss
des Aufsichtsrats nimmt diese Aufgaben wahr. Zusatzlich hat
der Vorstand von Vantage Towers zur Behandlung und Steue-
rung der Risiken und Chancen einen Risiko & Compliance Aus-
schuss eingerichtet, der regelmaRig tagt.

Die interne Revision ist unabhangig und liefert dem Vorstand
von Vantage Towers und dem Risiko- und Compliance Aus-
schuss regelmaRig objektive Sicherheit hinsichtlich der Ange-
messenheit und Wirksamkeit des Risiko- und Chancenmanage-
mentsystems des Unternehmens.
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Unternehmensfiihrungsstruktur

Aufsichtsrat

[

Vorstand/Risiko- und Compliance-Ausschuss

Vantage Towers Group Audit,

Risk & Compliance Committee

[

Risikomanagement in lokalen Markten

Unser Risiko- und Chancenmanagementsystem basiert auf
etablierten Methodiken fiir das Risikomanagement (z.B. COSO
ERM integriertes Framework und der 1SO 31000 Norm) und
nutzt bewahrte Verfahren und Erfahrungen, die im Laufe der
Zeit gesammelt wurden. Es ist an die Bed(rfnisse und die GréRRe
des Unternehmens angepasst. Dieses System konzentriert sich
auf die Identifizierung, Messung, Behandlung, Sicherung, Uber-
wachung und Entscheidungsfindung im Hinblick auf Risiken und
Chancen.

Gesetze und Verordnungen, insbesondere das Aktiengesetz
(AktG), verlangen ein Risiko- und Chancenmanagementsystem.
Unser Risiko- und Chancenmanagementsystem umfasst strate-
gische, technologische, finanzielle und betriebliche Risiken so-
wie die entsprechenden Chancen fiir unser Unternehmen.

Ziel ist es, Risiken und Chancen friihzeitig zu erkennen, zu Gber-
wachen und entsprechend des gewiinschten Risikoprofils zu
steuern. Hierfur nutzen wir interne und externe Informations-
quellen. Der im Folgenden skizzierte Standardprozess bietet ei-
nen Rahmen dafiir. Nachdem die Risiken und Chancen identifi-
ziert wurden, werden sie genauer analysiert und bewertet. An-
schliefend entscheiden wir iber die konkrete Vorgehensweise,
um Risiken zu reduzieren oder Chancen zu nutzen. Der jeweilige
Risikoeigentiimer (Risk Owner) implementiert, Uberwacht und
evaluiert die damit verbundenen Malnahmen. Diese Schritte
werden bei Bedarf wiederholt und an die aktuellen Entwicklun-
gen und Entscheidungen angepasst. Dieser Prozess wird im Fol-
genden genauer beschrieben.

Risikoidentifikation

Vantage Towers beobachtet kontinuierlich das makro6konomi-
sche Umfeld und die Branchenentwicklungen. Erganzt wird dies
durch interne Prozesse, durch die Risiken und Chancen so friih
wie moglich erkannt werden. Das Group Risk Team von Vantage
Towers flihrt dazu regelmaRig (mindestens einmal im Jahr oder
haufiger im Falle einer groReren Verdnderung oder Auswirkung
auf das Kerngeschaft) Gesprache mit Mitgliedern des Manage-
ment Teams von Vantage Towers und anderen Fiihrungskraf-
ten aus dem gesamten Unternehmen.
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Der Schwerpunkt dieser Gesprache liegt auf der Identifizierung
von Risiken fir die Erreichung der Unternehmensstrategie und
-ziele, die entweder bereits bei der Entwicklung der Strategie
erkannt wurden oder die sich nachtraglich ergeben haben. Da-
bei werden auch funktionale Risiken und Risiken mit lokaler Pri-
oritat bertcksichtigt.

Die Auswirkungen kdnnten unternehmensweit sein und damit
Vantage Towers an der Erreichung seiner strategischen Ziele
hindern. Risiken flir GroRprojekte und Programme, die derzeit
zur Unterstltzung der Strategie implementiert werden, sind
ebenfalls beriicksichtigt.

Dariiber hinaus werden alle sich neu entwickelnden Risikobe-
reiche, die sich in Zukunft auf die Strategie auswirken kénnten,
sowie alle Risiken, die von der lokalen operativen Téatigkeit von
Vantage Towers ausgehen und sie an der Erreichung ihrer stra-
tegischen Ziele hindern kdnnten, in Betracht gezogen.

Risikobewertung

Es ist wichtig, alle Risiken auf einer einheitlichen Basis zu be-
werten, um einen gleichwertigen Vergleich und eine Priorisie-
rung zu gewahrleisten, damit sich das Management klar auf die
wichtigsten Risiken fiir Vantage Towers konzentrieren kann.
Identifizierte Risiken und Chancen bewerten wir individuell
nach unserer eigenen systematischen Bewertungsmethodik.
Dies ermoglicht eine angemessene Priorisierung sowie die Zu-
weisung von Ressourcen.

Die Bewertung von Risiken und Chancen liegt in der Verantwor-
tung des Group Risk Teams, das von Risk Ownern, Fachexperten
sowie internen und externen Daten unterstlitzt wird. Das
Group Risk Team fiihrt auBerdem Workshops und Gesprache
mit dem Management Team von Vantage Towers und Fiih-
rungskraften durch, um die Bewertung der Risiken und Chan-
cen zu validieren.

Nach unserer Methodik erfordert die Bewertung jedes Risikos
zunéachst, dass der Risk Owner die Ursache, das Ereignis und die
Auswirkung des Risikos klar formuliert und einschatzt, wann
das Risiko eintreten konnte.
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Die Bewertung der identifizierten Risiken im Rahmen des Risi-
komanagementsystems erfolgt daher immer im Kontext mogli-
cher bestandsgefahrdender Entwicklungen und vor dem Hin-
tergrund der aktuellen Risikotragfahigkeit von Vantage Towers
unter Einbeziehung aller Tochtergesellschaften. Die Risiken und
Chancen werden dann fir einen Zeitraum von einem Jahr an-
hand von zwei Dimensionen bewertet:

1. mogliche Auswirkung und
2. Wabhrscheinlichkeit, dass diese Auswirkung eintritt

Die Risiken werden auch quantitativ auf einer Nettorisikostufe
(die Auswirkung und Wahrscheinlichkeit jedes Risikos nach Be-
rlicksichtigung bestehender GegenmalRnahmen) bewertet und
mithilfe eines Simulationsmodells aggregiert. Da bestandsge-
fahrdende Entwicklungen auch aus dem Zusammenwirken
mehrerer Risiken resultieren kénnen, die fir sich genommen
nicht bestandsgefahrdend fiir Vantage Towers sind, miissen zu-
dem die Wechselwirkungen zwischen den Risiken beriicksich-
tigt und bewertet werden.

Die sich daraus ergebende Gesamtrisikoposition von Vantage
Towers unter Einbeziehung aller Tochtergesellschaften wird
dann der Risikotragfahigkeit gegeniibergestellt, um einen Uber-
blick Uber die Wahrscheinlichkeit bestandsgefahrdender Ent-
wicklungen fiir Vantage Towers zu erhalten. Wenn das Gesam-
trisikoprofil auf eine Gefdhrdung der Risikotragfahigkeit hin-
weist, werden die folgenden GegenmaBnahmen in Betracht ge-
zogen:

1. zuséatzliche MaBnahmen zur Minderung der groten Risiken,
um das Gesamtrisikoprofil zu verringern; oder
2. die Erhohung der Risikotragfahigkeit.

Risikotragfahigkeit

Um bestandsgefahrdende Entwicklungen zu erkennen hat der
Vorstand die Risikotragfahigkeit des Unternehmens ermittelt.
Als Grundlage fiir die Berechnung dient die Solvabilitatsgrenze.
Sie wird in der Regel jahrlich ermittelt. Anpassungen wahrend
des Jahres liegen im Ermessen des Vorstands, wenn entschei-
dende Ereignisse eintreten.

Risikobehandlung

Risiken und Chancen werden in Ubereinstimmung mit den
Grundsatzen des Risiko- und Chancenmanagements des Unter-
nehmens behandelt, wie sie im Risikomanagement Handbuch
beschrieben sind. Die Risk Owner sind fiir die Entwicklung und
Umsetzung geeigneter risikomindernder MaRnahmen in ihrem
Verantwortungsbereich zusténdig. Darliber hinaus miissen die
Risk Owner einen allgemeinen Plan zur Risikominderung fur die
identifizierten Risiken festlegen, der entweder Risikovermei-
dung, Risikoreduktion mit dem Ziel, die Auswirkungen
und/oder die Wahrscheinlichkeit zu verringern, Risikotbertra-
gung auf einen Dritten oder Risikoakzeptanz beinhaltet. Bei der
Entscheidung Giber die Umsetzung des jeweiligen Risikominde-
rungsplans werden gegebenenfalls auch die Kosten im Verhalt-
nis zum Nutzen einer geplanten Risikominderungsmafnahme
berucksichtigt. Das Group Risk Team unterstltzt die Risk
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Owner, um den kontinuierlichen Fortschritt der geplanten
MaRnahmen zur Risikominderung zu Gberwachen und den Er-
folg der bereits implementierten MaBnahmen zur Risikominde-
rung zu bewerten.

Risikobasiertes Friihwarnsystem

Das risikobasierte Frithwarnsystem identifiziert auftretende Ri-
siken, die das Potenzial fiir erhebliche Auswirkungen haben und
sich in einer unvorhersehbaren Weise entwickeln. Diese auftre-
tenden Risiken werden bewertet und Uberwacht, um eine
stabile und klare Voraussicht fiir das Management Team von
Vantage Towers zu gewdhrleisten.

Zur Meldung dieser Risiken in dringenden Fallen ist ein Ad-hoc-
Meldeprozess eingerichtet. Wahrend das Group Risk Team
diese Aktivitat leitet, handelt es sich um einen gemeinschaftli-
chen Prozess, an dem Risk Owner, Fachexperten, Ansprech-
partner aus den Fachbereichen, das lokale Management der
operativen Gesellschaften und andere Beschéftigte von Van-
tage Towers beteiligt sind. Die Daten flr diese Tatigkeit werden
aus internen und externen Quellen bezogen, um sicherzustel-
len, dass eine umfassende Sichtweise erreicht wird, die Trends
und erhobene Daten berticksichtigt.

Anfanglich ist es mitunter schwierig, definierte Risikobewer-
tungskriterien anzuwenden. In vielen Fallen fehlen moglicher-
weise gewisse Parameter fiir eine genaue Messung eines auf-
tretenden Risikos. Um diese unbekannten Parameter auszuglei-
chen, Uberwacht das Group Risk Team jedes auftretende Risiko
bis zu dem Punkt, an dem es identifiziert und formell anerkannt
wird. Dies ist der Zeitpunkt, an dem die Messung durchgefiihrt
wird. Die Bewertungskriterien zur Messung eines solchen Risi-
kos umfassen das Risiko und die Auswirkung auf die strategi-
schen Ziele, gefolgt von einer Bewertung, in welchem AusmaR
die Organisation vorbereitet ist, ein solches Risiko zu managen
und zu behandeln.

Wesentliche Risiken

Dieser Bericht enthalt eine Erlduterung der finanziellen und
nicht finanziellen Risiken, die wir fiir das Erreichen der Unter-
nehmensziele im GJ 2027 und dariiber hinaus als besonders re-
levant erachten. In diesem Bericht prasentieren wir daher eine
ganzheitliche Bewertung der wesentlichen Risiken, denen das
Unternehmen aktiv begegnet. Wesentliche Risiken definieren
wir als Schlusselrisiken des Unternehmens, die die strategi-
schen Ziele moglicherweise gefdhrden. Die nachstehende Risi-
kotabelle gibt einen Uberblick iiber die wesentlichen Risiken:
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Auswirkung

Rollout VF: Risiko fehlender » Ermittiungen wagen

Kosteniibemnahme von neuen BTS- angeblicher

Standorten Wettbewerbsverstofe
Sehr hoch gegeniiber 181

Vertragsstrafenanspriiche aus dem + Potenzielle Wertminderung
181 Vertrag

VerstoB Gegen Gesetze und
Hoch Vorschriften

DSGVO-VerstoBe

Fehlerhafte Ausfiihrung des
Beherrschungs- und
Mittel Gewinnabfithrungavertrags

Verzigerter oder verminderter Erfolg
von Initiativen zur Absicherung der
Budgetplanung

Niedrig
Eintrittswahrscheinlichkeit ~ Selten Maglich Wahrscheinlich Sehr wahrscheinlich
Beschreibung Auswirkung*
Verringerung des EBIT um mehr als 10
Sehr hoch % ggl. Plan
Verringerung des EBIT um mehr als 5 %,
aber weniger als 10 % ggu. Plan
Hoch
Verringerung des EBIT um mehr als 1%,
Mittel aber weniger als 5 % ggu. Plan
Verringerung des EBIT um bis zu 1 %
Niedrig ggu. Plan
*Auf Vantage Towers unter Einbeziet der Tocht lIschaften
Beschreibung Eintrittswahrscheinlichkeit
Selten 0%-20%
Maoglich 21%-50%
Wahrscheinlich 51%-80%
Sehr Wahrscheinlich 81 % -100 %
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Risikokategorie

Strategische Risiken

Risiko Verdnderung ggu. Vorjahresbilanzstichtag

Rollout VF: Risiko fehlender Kostenlibernahme von neuen Erhéht
BTS-Standorten
Vertragsstrafenanspriiche aus dem 1&1 Vertrag Erhoht
Finanzielle Risiken Potenzielle Wertminderung der CTHC Erhoht
Fehlerhafte Ausfiihrung des Beherrschungs- und Gewinn- Stabil
abfiihrungsvertrags
Verzogerter oder verminderter Erfolg von Initiativen zur Neu
Absicherung der Budgetplanung
Betriebliche Risiken Ermittlungen wegen angeblicher WettbewerbsverstoRe Stabil
gegenuber 1&1
VerstoR gegen Gesetze und Vorschriften Stabil
DSGVO-VerstoRe Stabil
Betruigerische Handlungen Stabil
Technologische Risiken Boswillige Cyber-Angriffe Stabil

Strategische Risiken

Rollout VF: Risiko fehlender Kostenlibernahme von
neuen BTS-Standorten

Im Rahmen des MSA mit der Vodafone GmbH errichtet Vantage
Towers neue BTS-Standorte fiir seinen Kunden in Deutschland.
Nach der Errichtung und Abnahme werden diese BTS-Standorte
dem Kunden in Rechnung gestellt und generieren stabile Ein-
nahmen fir die Vantage Towers. Bei einer groRen Anzahl dieser
errichteten oder sich noch im Bau befindlichen neuen Stand-
orte ist allerdings die volle Ubernahme dieser Kosten und die
zugrundeliegende Einzelbeauftragung durch den Kunden strit-
tig. Dazu sind Vantage Towers und sein Kunde kontinuierlich in
intensiven Gesprachen, um Klarheit fur Kostentibernahme und
Inbetriebnahme dieser Standorte durch eine gesonderte Ver-
einbarung zu erzielen.

Vertragsstrafenanspriiche aus dem 1&1 Vertrag

Vantage Towers hat mit 1&1 einen Vertrag liber die Bereitstel-
lung und Nutzung von Tower-Infrastruktur in Deutschland fur
den Aufbau eines 1&1 Mobilfunknetzes abgeschlossen. In der
Lieferung der vertraglich vereinbarten Leistungen befindet sich
Vantage Towers aus vielschichtigen Griinden in Verzug, aber
die Lieferzahlen konnten erh6ht und kontinuierlich verbessert
werden. Aufgrund dieser verzogerten Leistungserfillung im
Rahmen des 1&1 Vertrags kdnnte 1&1 auch zukiinftig Vertrags-
strafenanspriiche geltend machen und méglicherweise Kiindi-
gungsrechte. Die Geltendmachung solcher Anspriiche durch
1&1 konnte die Vermogens-, Finanz- und Ertragslage von Van-
tage Towers negativ beeinflussen. Vantage Towers hat ein
Schiedsverfahren angestrengt, um die Bestatigung seiner Aus-
legung zum Umfang seiner Lieferverpflichtung zu erreichen.
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Finanzielle Risiken

Potenzielle Wertminderung der CTHC

Aufgrund der Entwicklung des INWIT-Aktienkurses und der
Neuverhandlung des MSA mit Zegona auf dem spanischen
Markt besteht ein Wertminderungsrisiko fiir die Beteiligung an
der CTHC. Diese Wertminderung ist gemal den handelsrechtli-
chen Vorschriften zu ermitteln. Darliber hinaus besteht das Ri-
siko, dass die Wertminderung fehlerhaft ermittelt wird, was zu
finanziellen Ungenauigkeiten fiihren kdnnte.

Fehlerhafte Ausfiihrung des Beherrschungs- und Ge-
winnabfiihrungsvertrags

Zwischen der Oak Holdings GmbH und der Vantage Towers AG
wurde mit Wirksamkeit ab dem 01.04.2023 ein Beherrschungs-
und Gewinnabfihrungsvertrag gemaR §§ 291 ff. AktG geschlos-
sen. Damit dieser auch seine volle Wirksamkeit erhalt, mlssen
eine Reihe von formalen Anforderungen und Regularien erfillt
werden. Die laufende Pflege und Implementierung betreffen
steuerliche, bilanzielle und rechtliche Voraussetzungen und An-
passungen. Sollten diese nicht richtig, termingerecht oder voll-
standig durch die beteiligten Gesellschaften erfiillt werden,
kann dies fir diese zu steuerlichen oder bilanziellen Nachteilen
flhren und sich auf den Jahrestiberschuss negativ auswirken.

Verzogerter oder verminderter Erfolg von Initiativen
zur Absicherung der Budgetplanung

Zur Absicherung der Erreichung der Budgetplanung hat Van-
tage Towers eine Reihe von MaRnahmen und Initiativen einge-
leitet, deren Umsetzung in der Planung berticksichtigt wurde.
Sollte diese Umsetzung aus unterschiedlichen Griinden verzo-
gert oder vermindert erfolgen, kdonnte sich das negativ auf die
geplante Kosten- und Ertragslage der Gesellschaft auswirken.
Um dem entgegenzuwirken wird die Umsetzung dieser MaR-
nahmen und Initiativen durch regelmaRiges Monitoring tber-
wacht und gesteuert.
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Betriebliche Risiken

Ermittlungen wegen angeblicher Wettbewerbsver-
stoRe gegeniiber 1&1

Das Bundeskartellamt hat im Jahr 2023 ein Kartellverwaltungs-
verfahren eingeleitet, um zu prifen, ob die Vodafone GmbH,
die Vodafone Group plc. und die Vantage Towers AG (alle drei
derzeit als vermeintliche wirtschaftliche Einheit seitens des
Bundeskartellamts betrachtet) 1&1 durch eine verspitete Be-
reitstellung von Mobilfunkstandorten bei dem Aufbau seines
Mobilfunknetzes behindert und damit gegen deutsche und eu-
ropdische Kartellrechtsvorschriften verstoBen haben. Dazu hat
das Bundeskartellamt am 11.04.2025 und am 23.09.2025 den
drei Unternehmen im Rahmen von Anhorungsschreiben seine
vorlaufige rechtliche Einschatzung der vorgeworfenen Verhal-
tensweisen mitgeteilt und dazu auch vorlaufig in Betracht ge-
zogen, die Bereitstellung der gegeniiber 1&1 vertraglich zuge-
sagten, aber noch ausstehenden Standorte innerhalb von drei
Jahren anzuordnen sowie diese Anordnung mit weiteren MaRk-
nahmen zu flankieren, darunter einer moglichen Abschdpfung
mutmalRlicher wirtschaftlicher Vorteile. Vantage Towers weist
die Vorwiirfe zurlick und arbeitet eng mit der Vodafone GmbH
und Vodafone Group plc. zusammen, um das Verfahren so
schnell wie moglich zu beenden.

Vantage Towers hat zum Jahresabschlussstichtag keine Rick-
stellungen gebildet. Sowohl die Bewertung von Eventualver-
bindlichkeiten als auch die Einschdtzung der Wahrscheinlich-
keit des Abflusses von Ressourcen sind mit Unsicherheiten be-
haftet.

Verstol gegen Gesetze und Vorschriften

Das Geschaft des Unternehmens und das Geschéft ihrer Kun-
den unterliegen sich fortwahrend entwickelnden Gesetzen und
Vorschriften, die die Fahigkeit des Unternehmens, sein Ge-
schaft zu betreiben, einschranken konnten. Die Nichteinhal-
tung geltender Gesetze und Vorschriften, einschlieflich Um-
welt- und Steuergesetzen, konnte das Wachstum des Unter-
nehmens einschranken, zu erheblichen Stérungen in unseren
Geschéftsprozessen fiihren und den Ruf von Vantage Towers
negativ beeinflussen. Die wichtigsten Compliance-Risikoberei-
che sind Wettbewerbsrecht, Wirtschaftssanktionen, Beste-
chung und Korruption. Wir verfolgen Anderungen an relevan-
ten Gesetzen und Vorschriften, passen unsere Richtlinien und
Verfahren entsprechend an und setzen unseren Fokus auf Mit-
arbeiterschulungen, Sensibilisierungskampagnen und die Uber-
wachung, damit wir das Management dieser Risikobereiche ge-
wahrleisten und etwaige VerstoRRe vermeiden kénnen.

DSGVO-VerstoRe

Alle unsere Konzerngesellschaften unterliegen der europai-
schen Datenschutz-Grundverordnung (DSGVO) und deren Um-
setzung in nationales Recht. Wir sind entschlossen, diese
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Anforderungen im Einklang mit der DSGVO und lokalen Daten-
schutzvorschriften umzusetzen. DatenschutzverstofRe kdnnen
mit hohen GeldbuRen geahndet werden (in einer Hohe von bis
zu 2 % oder 4 % des jahrlichen Konzernumsatzes). Datenschutz-
risiken kdnnen durch eine externe Bedrohung oder interne Ein-
fliisse wie z. B. ein menschlicher Arbeitsfehler oder nachlassiger
Umgang mit personenbezogenen Daten in einem System zu Da-
tenschutzverletzungen fiihren. Mit einem gezielten Daten-
schutzmanagementsystem, das die kontinuierliche Uberwa-
chung und Verbesserung unserer Richtlinien, Prozesse und In-
strumente fordert, sowie Schulungs- und Sensibilisierungskam-
pagnen bemihen wir uns standig, das Risiko von Datenschutz-
verletzungen im Zusammenhang mit unseren Produkten,
Dienstleistungen, Systemen und Beziehungen zu Lieferanten
weiter auszuschlieBen oder zu mindern.

Betriigerische Handlungen

Auch betrugerische Aktivitdten von Beschaftigten oder Liefe-
ranten, z. B. in Form von Diebstahl, Abrechnungs- und Gehalts-
abrechnungsbetrug oder Bestechung, konnten den Ruf des Un-
ternehmens schadigen und ihre finanziellen Ressourcen beein-
trachtigen. Deswegen hat das Unternehmen Richtlinien und
Kontrollen geschaffen, um derartige betriigerische Aktivitdten
zu vermeiden und zu erkennen. Dem Unternehmen ist bewusst,
dass solche Aktivitdten weltweit zunehmen. Daher werden zur-
zeit unternehmensweite Betrugsmanagementstrukturen ein-
geflihrt, die an die Bedurfnisse und die GroRe des Unterneh-
mens angepasst sind. Durch ein abgestimmtes Betrugsmanage-
mentsystem innerhalb der Organisation kdnnten mogliche Be-
triger zwar friihzeitig erkannt und abgeschreckt werden, doch
vollstandig ausschlieRen lassen sich betriigerische Aktivitaten
nicht.

Technologische Risiken
Boswillige Cyber-Angriffe

Vantage Towers stiitzt sich auf die Systeme und Netzwerke an-
derer Anbieter und Lieferanten, um Supportleistungen zu er-
bringen. Das Unternehmen ist dem Risiko ausgesetzt, dass
Dritte oder boswillige Insider versuchen, Techniken der Cyber-
Kriminalitat, einschlieBlich DDoS Angriffen, einzusetzen, um die
Verfligbarkeit, Vertraulichkeit und Integritat der IT-Systeme,
auf die die Vantage Towers setzt, zu storen. Dies konnte zu ei-
ner Unterbrechung wichtiger Ablaufe fiihren, die Wiederher-
stellung kritischer Dienste erschweren und Vermdgenswerte
beschadigen. Physisches Eindringen, Sicherheitsverletzungen
und andere Stérungen von oder an IT-Systemen und der Net-
zinfrastruktur konnten die Fahigkeit des Unternehmens beein-
trachtigen, ihre Dienstleistungen ordnungsgemaR zu erbringen.
Dies kdnnte eine Verringerung der Servicequalitat zur Folge ha-
ben, den Ruf des Unternehmens schadigen und die Sicherheit,
der Giber Kundennetze oder die Systeme von Vantage Towers
aufgezeichneten oder tUbertragenen Informationen oder die In-
tegritat ihrer technischen Systeme gefdhrden. Jede derartige
Storung konnte erhebliche nachteilige Auswirkungen auf die
Geschéfte des Unternehmens haben.
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Entstehende Risiken

Mogliche Zugangsverpflichtungen zu Lasten europdischer Funk-
turmunternehmen in Verbindung mit Preisvorschriften kdnnen
sich moglicherweise auf unsere Strategie und unsere Rentabili-
tat auswirken. Solche Vorgaben kdnnten in Einzelfallen bei der
Implementierung des von der Europdischen Kommission verof-
fentlichten Gigabit Infrastructure Acts eintreten. Dieses Gesetz
soll den Zugang zu fairen und angemessenen Bedingungen ein-
schlieRlich deren Preisen auf physische Infrastruktur sicherstel-
len. Darliber hinaus kdnnen weitere geopolitische Spannungen,
damit verbundene Sanktionen, oder strukturelle Veranderun-
gen innerhalb unseres Marktes zu einem Riickgang der Nach-
frage nach den Dienstleistungen der Vantage Towers fiihren.
Dies kdnnte auch unerwartete, kurzfristige Reaktionen von Re-
gierungen zur Folge haben. Negative Auswirkungen auf die Ge-
schaftstatigkeit und letztlich geringere Umsatze fur das Unter-
nehmen kénnten in diesem Fall sein.

Gesundheit und Sicherheit

Teil unserer Verpflichtung gegeniliber unseren Mitarbeitern ist
es, ihnen ein gesundes und sicheres Arbeitsumfeld zu bieten.
Ein standortbezogener Unfall oder Einsturz konnte dazu fiihren,
dass die Vantage Towers oder ihre Fihrungskrafte zivilrechtli-
che Schadenersatzanspriiche und strafrechtliche Sanktionen
gemaR der geltenden Gesetzgebung zu erwarten haben. Eine
solche Situation kdnnte sich auch negativ auf den Ruf des Un-
ternehmens und seine Fahigkeit auswirken, kiinftige Geschafte
zu akquirieren oder zu bedienen oder Mitarbeiter zu rekrutie-
ren. Auch das Risiko eines Widerstands der lokalen Bevolkerung
gegen die bestehenden Standorte des Unternehmens oder den
Bau neuer Standorte konnte dadurch erhoht werden. Die Fol-
gen, die Vantage Towers dadurch moglicherweise erleidet,
kénnten erhebliche nachteilige Auswirkungen auf die Ge-
schéfts-, Finanz- und Ertragslage haben.

Chancenbericht

Gesamte Chancenlandschaft

Gemessen an der GroRRe und geografischen Diversifikation ist
Vantage Towers ein filhrender Betreiber von Mobilfunkinfra-
struktur mit ca. 20.436 Makrostandorten in Deutschland.

Vantage Towers hat ein Geschaftsmodell mit klaren und vor-
hersehbaren strukturellen Wachstumstreibern, einer konsis-
tenten Kostenbasis und einer hohen Cash Conversion Rate
(CCR). Das Unternehmen erzielt Erlose durch die Vermietung
von Flachen an ihren Standorten und die Erbringung damit ver-
bundener Dienstleistungen sowie durch den Bau neuer BTS-
Standorte. Das Unternehmen erbringt seine Dienstleistungen
im Rahmen langfristiger vertraglicher Vereinbarungen mit der
Vodafone GmbH, mit anderen Mobilfunknetzbetreibern
(MNOs) und Kunden, die keine Mobilfunknetzbetreiber sind
(als ,Nicht-MNOs“ bezeichnet). Die Vantage Towers ist be-
strebt, ihre Umsatze weiter zu steigern, indem sie sowohl neue
MNO-Kunden als auch Nicht-MNO-Kunden an ihren Standorten
gewinnt.
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Die Vantage Towers beabsichtigt, vom rasanten Wachstum der
mobilen Datennutzung zu profitieren. Dies ist ein Trend, der
durch die zunehmend intensivere Nutzung von Smartphones
und die wachsende Akzeptanz von internetbasierten Anwen-
dungen angetrieben wird. Als Reaktion auf dieses Wachstum
wird es eine erhohte Nachfrage nach neuen Standorten und zu-
satzlichen Mietvertragen an den Standorten des Unterneh-
mens geben. MNOs setzen zusatzliche Einrichtungen in beste-
henden Netzen ein und rollen gleichzeitig modernere 5G-Mo-
bilfunknetze aus, um den Netzabdeckungs- und Kapazitatsbe-
darf zu decken. Die Vantage Towers geht davon aus, dass die
Notwendigkeit einer Verdichtung der Netze zur Erfullung der
Reichweiten- und Kapazitatsanforderungen des Hochfrequenz-
spektrums, das fir die vollstandige Bereitstellung von 5G ver-
wendet wird, fur eine wachsende Nachfrage nach ihren Stand-
orten sorgen wird. Die Vantage Towers geht auRerdem davon
aus, dass MNOs nach und nach weitere Mietvertrage bendtigen
werden, um kurz- bis mittelfristige Abdeckungsverpflichtungen
zu erfillen.
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Bewertung der gesamten Risiken und
Chancen

Unser Risk Management Team aggregiert alle Risiken und Chan-
cen, die durch den halbjahrlichen Risiko- und Chancenbewer-
tungsprozess identifiziert werden. Die Ergebnisse dieses Pro-
zesses werden analysiert und entsprechend an das Manage-
ment Team von Vantage Towers berichtet.

Ferner werden Risiken und Chancen regelmaRig im Manage-
ment Team von Vantage Towers diskutiert und bewertet. Nach
sorgfaltiger Abwagung des simulierten finanziellen Value-at-
Risk im Vergleich zu unserer kalkulierten Risikotragfahigkeit
und unter Berlicksichtigung der Bilanz sowie der aktuellen Ge-
schéftsaussichten sehen wir weder auf Einzelrisikoebene noch
auf Gesamtrisikoebene eine wesentliche Gefdhrdung des Fort-
bestands des Unternehmens. Funktiirme werden in Zukunft ein
integraler Bestandteil des digitalen 5G-Okosystems sein, da sie
einen sicheren Platz bieten, um die Makronetzausristung der
Betreiber zu hosten. Die Einrichtung einer Vielzahl von gut ver-
teilten Funktirmen wird als Enabler fir die Ausfiihrung von
Echtzeitanwendungen fiir Unternehmen und Verbraucher die-
nen.

Wir sind Uberzeugt, dass wir auch in Zukunft Herausforderun-
gen meistern und Chancen nutzen kdénnen, ohne dabei unan-
nehmbar hohe Risiken fiir unser Geschaft oder fir die Gesell-
schaft und die Umwelt eingehen zu missen. Wir streben insge-
samt ein ausgewogenes Verhaltnis von Chancen und Risiken an,
um durch die Analyse und Nutzung neuer Marktchancen den
Mehrwert fur unsere Stakeholder zu erhéhen.

Zusammenfassend sind wir weiterhin zuversichtlich, dass un-
sere Ertragsstarke eine solide Basis fiir unsere zukiinftige Ge-
schaftsentwicklung bildet und die notwendigen Ressourcen be-
reitstellt, um die sich dem Unternehmen bietenden Chancen zu
verfolgen.

Ereignisse nach dem Abschluss-
stichtag

Hinsichtlich der Ereignisse nach dem Abschlussstichtag verwei-
sen wir auf den Anhang: Nachtragsbericht — Ereignisse nach
Abschluss des Geschéftsjahres.

Ausblick

Der IWF prognostiziert in seinem World Economic Outlook vom
April 2026 ein globales Wirtschaftswachstum von 3,1 % fiir das
laufende Jahr — 0,2 Prozentpunkte weniger als noch im Januar
erwartet.! Als zentralen Grund fur die Abwdrtskorrektur nennt
der IWF den Krieg im Nahen Osten, der libersteigende Energie-
preise infolge der SchlieRung der Strae von Hormus, drohende
Lohn-Preis-Spiralen sowie Verwerfungen an den Finanzmark-
ten auf die Weltwirtschaft wirkt. Ohne den Konflikt ware die

* Quelle: IWF, World Economic Outlook Update, April 2026, Tabelle 1.1, S. 7.
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Prognose angesichts positiver Impulse aus Technologieinvesti-
tionen, gelockerter Geldpolitik und moderateren Handelsspan-
nungen sogar leicht angehoben worden.

Das IfW Kiel teilt diese Einschatzung und erwartet in seinem
Frihjahrsgutachten 2026 ebenfalls ein Wachstum der Weltpro-
duktion von 3,1 %, was einem Rickgang um 0,3 Prozentpunkte
im Vergleich zum Vorjahr entspricht.2 Der Prognose liegt die An-
nahme zugrunde, dass Produktion und Transport von Ol und
Gas aus den Landern am Persischen Golf bald wieder in norma-
lem Umfang aufgenommen werden kénnen, sodass die Auswir-
kungen des Krieges auf einen voribergehenden Wachs-
tumsdampfer und einen temporéren Inflationsanstieg begrenzt
blieben. In der Grundtendenz bleibt die Weltwirtschaft auf-
wartsgerichtet, getragen von kraftigen Impulsen aus dem KI-
Technologieboom, einer weltweit gelockerten Geldpolitik so-
wie fiskalischen Anreizen in einer Reihe von Landern. Regional
zeigt sich ein gemischtes Bild: Die US-Wirtschaft expandiert ro-
bust, in Europa setzt sich die Belebung nach einem energie-
preisbedingten Dampfer voraussichtlich ab der zweiten Jahres-
hélfte fort, wahrend die Konjunkturaussichten fur China ge-
tribt bleiben. Die Abwartsrisiken haben sich angesichts der an-
haltenden Unsicherheit Giber den weiteren Verlauf des Konflikts
jedoch merklich erhéht.

Fur die Eurozone erwartet das IfW im Jahr 2026 ein Wachstum
von 1,0 %, wobei Deutschland mit 0,5 % unterproportional und
Spanien mit 2,2 % liberproportional zulegen diirfte.

Der deutsche Markt fur Telekommunikationstiirme dirfte so-
wohl im laufenden Geschéftsjahr als auch mittelfristig wachsen
(siehe Kapitel Branchenumfeld).

Die wesentlichen Wachstumstreiber fur die Funkturminfra-
struktur sind:

= Starke Datennutzung, die eine weitere Verdichtung erfor-
dert;

= Regulatorische Anforderungen, einschlieflich Abdeckungs-
verpflichtungen, die den Mobilfunknetzbetreibern von ver-
schiedenen;

= Regierungen und Regulierungsbehorden neben Spektrum
Auktionen auferlegt werden;

= Beschleunigung des 5G-Rollouts, der langfristiges Wachs-
tum generiert;

= Nachfrage von Nicht-MNO-Kunden; und

=  Wachstum jenseits des Kerngeschafts, einschlieBlich des
Glasfaserausbaus an Standorten, des Abdeckungsbedarfs
im;
Innenbereich, Small Cells im AuRenbereich, Edge-Rechen-
zentren und Internet-der Dinge (loT-) Diensten.

2 Quelle: Kiel Institut fiir Weltwirtschaft, Kieler Konjunkturberichte, Weltwirtschaft im Frihjahr
2026.
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Ausblick der Vantage Towers AG
Ausblick fir das GJ 2027

Im GJ 2027, werden wir uns weiter auf unser Kerngeschaft kon-
zentrieren und unseren Verpflichtungen zum Ausbau neuer
Makrostandorte und zur Errichtung von Co-Locations fiir un-
sere MNO- und Nicht-MNO-Kunden weiter nachkommen. Wir
erwarten, das Mietverhaltnis auf rund 1,36x zu erhohen und die
Anzahl der neuen Makrostandorte, netto nach AuBerbetrieb-
nahmen, auf 21.048 zu steigern. Wir streben im kommenden
Geschéftsjahr eine Ausweitung der vertraglich gesicherten
GLBO-Geschéafte an und erwarten, die Anzahl der neuen Ab-
schlliisse gegenliber dem abgelaufenen Geschéftsjahr signifi-
kant zu steigern.

Der Vorstand erwartet fir das Geschéaftsjahr 2027 ein signifi-
kantes Umsatzwachstum fir die Vantage Towers AG aufgrund
der weiteren Expansion des Geschafts und der Erreichung der
oben beschriebenen nicht-finanziellen Leistungsindikatoren.
Dieses Wachstum wird mafRgeblich durch die fortgesetzte Ex-
pansion des operativen Geschéfts sowie das Erreichen der oben
beschriebenen nicht-finanziellen Leistungsindikatoren getra-
gen. Wesentliche Treiber dieser Entwicklung sind die vertrag-
lich verankerten Inflationsanpassungen (Indexierungen) sowie
der planmiRige Neubau von Standorten (Built-to-Suit-Pro-
gramm), welche vollumfanglich in der langfristigen Unterneh-
mensplanung inkludiert sind. Die fortschreitende operative Dy-
namik fiihrt zu einer weiteren Steigerung der Ertragskraft,
wenngleich fortlaufende Investitionskosten in den Netzausbau
das Margenwachstum im Prognosezeitraum moderat beein-
flussen. Infolgedessen wird erwartet, dass der Umsatz im Be-
reich von 7 % bis 9 % steigt. Das gilt analog fir Umsatzerlose
exkl. Durchleitungseinnahmen. Dies fiihrt zu einer weiteren
Steigerung der Geschéftsrentabilitat fuhrt, jedoch in geringe-
rem Male aufgrund weiterer Investitionskosten in unser Ge-
schaft.

Korrespondierend zur Umsatzentwicklung prognostiziert der
Vorstand fiir das Geschéftsjahr 2027 einen signifikanten An-
stieg des bereinigten EBITDA um ebenfalls ca. 7 % bis 9 % im
Vergleich zum Geschéftsjahr 2026. Dieser Erwartung liegen
wesentliche Annahmen zur Entwicklung der operativen Kos-
tenstruktur zugrunde: Das prognostizierte Umsatzwachstum
trifft auf eine unterproportional steigende operative Kosten-
basis. Diese wird durch die konsequente Umsetzung konzern-
weiter Effizienzprogramme sowie durch Skaleneffekte im Zuge
der fortschreitenden Standortverdichtung erreicht. Da fiir das
Prognosejahr keine wesentlichen, das bereinigte Ergebnis min-
dernden Einmaleffekte unterstellt werden, schldgt die opera-
tive Hebelwirkung des Infrastrukturportfolios direkt auf die
Steigerung des bereinigten EBITDA durch.

25-006054
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Dusseldorf, den 29. Juni 2026

Vantage Towers AG

Der Vorstand

Martin Bouchard
Vorstandsvorsitzender

Nicolas Mahler
Finanzvorstand
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Bilanz

Aktiva
31.03.2026 31.03.2025
TEUR TEUR
A. Anlagevermogen
I.  Immaterielle Vermdgensgegenstande 22.940 24.129
1. Entgeltlich erworbene Konzessionen, gewerbliche
Schutzrechte und dhnliche Rechte und Werte sowie Lizenzen 21.693 22.642
an solchen Rechten und Werten
2. Geleistete Anzahlungen 1.247 1.487
IIl. Sachanlagen 1.616.745 1.359.084
1. Grundstiicke, grundstiicksgleiche Rechte und Bauten
einschlieBlich der Bauten auf fremden Grundstiicken 41.420 32.460
2. Technische Anlagen und Maschinen 1.375.975 1.145.584
3. Andere Anlagen, Betriebs- und Geschéaftsausstattung 129 164
4. Geleistete Anzahlungen und Anlagen im Bau 199.221 180.877
Ill. Finanzanlagen 8.973.106 9.329.650
Anteile an verbundenen Unternehmen 8.973.106 9.329.650
Anlagevermogen 10.612.791 10.712.863
B. Umlaufvermogen
I.  Forderungen und sonstige Vermogensgegenstande 1.749.199 1.338.433
1. Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 220.597 197.026
2. Forderungen gegen verbundene Unternehmen 1.516.205 1.108.772
3. Sonstige Vermogensgegenstande 12.398 32.636
davon aus Steuern 3.205 22.342
Il Guthaben bei Kreditinstituten 107.465 171.670
Umlaufvermogen 1.856.665 1.510.103
C. Rechnungsabgrenzungsposten 75.007 59.332
12.544.463 12.282.298

25-006054
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Passiva

31.03.2026 31.03.2025
TEUR TEUR

A. Eigenkapital
. Gezeichnetes Kapital 505.782 505.782
Il.  Kapitalricklage 6.700.102 6.700.102
IIl. Gewinnriicklagen 373.889 373.889

IV. Bilanzgewinn — -
Eigenkapital 7.579.773 7.579.773

B. Ruckstellungen

1. Ruckstellungen fiir Pensionen und ahnliche Verpflichtungen 669 502
2. Steuerriickstellungen 3.893 —
3. Sonstige Ruckstellungen 446.433 499.875
Ruckstellungen 451.045 500.378

C. Verbindlichkeiten
1. Verbindlichkeiten gegentiber Kreditinstituten 411.385 1.243.826
2. Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 153.245 149.388
3. Verbindlichkeiten gegentiber verbundenen Unternehmen 3.866.925 2.711.823
4. Sonstige Verbindlichkeiten 1.206 4.259
davon aus Steuern 634 1.293
Verbindlichkeiten 4.432.761 4.109.295
D. Rechnungsabgrenzungsposten 80.884 92.852
12.544.463 12.282.298

30



Gewinn- und Verlustrechnung

01.04.2025— 01.04.2024—
31.03.2026 31.03.2025
TEUR TEUR
1. Umsatzerlése 726.591 665.948
2. andere aktivierte Eigenleistungen 24.231 22.242
3. sonstige betriebliche Ertrage 117.966 120.367
4. Materialaufwand (316.759) (291.670)
a) Aufwendungen fiir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe
und flr bezogene Waren (116.848) (113.950)
b) Aufwendungen fir bezogene Leistungen (199.911) (177.719)
5. Personalaufwand (60.322) (58.044)
a) Loéhne und Gehilter (53.194) (51.439)
b) soziale Abgaben und Aufwendungen fir
Altersversorgung und fiir Unterstlitzung (7.128) (6.605)
davon fiir Altersversorgung (1.224) (1.632)
6. Abschreibungen auf immaterielle Vermogens-
gegenstande des Anlagevermdogens und Sachanlagen (111.600) (196.134)
7. sonstige betriebliche Aufwendungen (79.648) (89.681)
8. Betriebsergebnis 300.460 173.029
9. Ertrdge aus Beteiligungen 479.000 335.000
10. sonstige Zinsen und dhnliche Ertrage 74.650 66.793
davon aus verbundenen Unternehmen 71.260 61.422
11. Abschreibungen auf Finanzanlagen (356.544) —
12. Zinsen und dhnliche Aufwendungen (184.225) (190.030)
davon an verbundene Unternehmen (167.039) (149.948)
davon aus der Aufzinsung (625) (624)
13. Aufgrund von Ergebnisabfiihrungsvertragen tGbernommene Ver-
luste (61) (62)
14. Finanzergebnis 12.820 211.701
15. Ergebnis vor Steuern 313.280 384.730
16. Steuern vom Einkommen und vom Ertrag (16.578) (13.091)
17. Ergebnis nach Steuern 296.702 371.640
18. Aufgrund von Ergebnisabfiihrungsvertragen abgefiuhrte Ge-
winne (296.702) (371.640)

19. Jahrestiberschuss — -

20. Einstellungen in die Gewinnriicklage — —

21. Bilanzgewinn — —
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Entwicklung des Anlagevermdgens

Anschaffungskosten
Vortrag Stand
01.04.2025  Umbuchungen Zugénge Abgénge 31.03.2026
€ € € € €
I. Immaterielle Vermogensgegenstande
1. Entgeltlich erworbene Konzessionen,
gewerbliche Schutzrechte und ahnliche
Lo 90.864.465 (2.883.724) 18.929.020 - 106.909.761
Rechte und Werte sowie Lizenzen
an solchen Rechten und Werten
2. Geleistete Anzahlungen 1.486.998 (744.159) 504.222 - 1.247.062
92.351.463 (3.627.883) 19.433.242 — 108.156.822
1. Sachanlagen
1. Grundstiicke, grundstuicksgleiche
Rechte und Bauten einschlieBlich der 32.553.399 — 8.964.995 — 41.518.394
Bauten auf fremden Grundstiicken
2. Technische Anlagen und Maschinen 1.535.733.914 61.519.035 268.997.475 (6.620.127) 1.859.630.298
3. Andere Anlagen, Betriebs- und Geschaftsausstattung 271.328 - 21.195 (1.089) 291.433
4. Geleistete Anzahl d
elelstete Anzaniungen un 185.917.961 (57.891.152) 85315116  (9.079.569) 204.262.357
Anlagen im Bau
1.754.476.603 3.627.883 363.298.781  (15.700.785) 2.105.702.482
IIl. Finanzanlagen
Anteile an verbundenen Unternehmen 9.329.649.980 - - - 9.329.649.980
9.329.649.980 — — — 9.329.649.980
Summe 11.176.478.046 — 382.732.023  (15.700.785) 11.543.509.285
Kumulierte Abschreibungen
Vortrag Stand Buchwerte Buchwerte
01.04.2025 Umbuchungen Zugange Abgange 31.03.2026 31.03.2026 31.03.2025
€ € € € € € €
(68.222.374) 6.750.108 (23.744.883) — (85.217.148) 21.692.612 22.642.091
— — — — = 1.247.062 1.486.998
(68.222.374) 6.750.108 (23.744.883) - (85.217.148) 22.939.674 24.129.090
(93.849) — (4.257) — (98.106) 41.420.288 32.459.550
(390.150.149) (6.750.108) (87.793.461) 1.038.723 (483.654.995) 1.375.975.304 1.145.583.766
(106.999) — (57.026) 1.089 (162.936) 128.498 164.329
(5.041.332) — — — (5.041.332) 199.221.024 180.876.629
(395.392.329) (6.750.108) (87.854.744) 1.039.812 (488.957.369) 1.616.745.113 1.359.084.275
— — (356.543.823) — (356.543.823) 8.973.106.157 9.329.649.980
— — (356.543.823) — (356.543.823) 8.973.106.157 9.329.649.980
(463.614.702) — (468.143.450) 1.039.812 (930.718.340) 10.612.790.945 10.712.863.344
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Anhang
Vorbemerkungen

Die Vantage Towers AG (VTAG) ist beim Amtsgericht Dusseldorf (HRB 92244), eingetragen. Sitz der
Gesellschaft ist Dusseldorf. Die Anschrift lautet: Prinzenallee 11-13, 40549 Dusseldorf. Die Gesell-
schaft wird letztendlich und indirekt gemeinschaftlich beherrscht von (i) der Vodafone Group Plc
(,Vodafone”), einem in GroRbritannien und Wales gegriindeten und ansassigen Unternehmen mit
Sitz in ,Vodafone House”, The Connection, Newbury, Berkshire, RG14 2FN, GroRbritannien, und
(ii) der Blackrock Inc., New York City, USA, und der KKR Management LLP, New York City, USA, (die
unter (ii) genannten Unternehmen tben auch die gemeinschaftliche Beherrschung aus).

Die unmittelbare Muttergesellschaft der Vantage Towers AG ist die Oak Holdings GmbH mit Sitz in
Dusseldorf. Diese Gesellschaft ist im Handelsregister beim Amtsgericht Diisseldorf unter der Num-
mer HRB 98923 eingetragen. Mit Wirkung ab 1. April 2023 wurde zwischen der Vantage Towers
AG und der Oak Holdings GmbH ein Beherrschungs- und Ergebnisabfiihrungsvertrag abgeschlos-
sen. Laut Vertrag ist Vantage Towers AG verpflichtet, ihren gesamten Gewinn an die Oak Holdings
GmbH abzufiihren. Zudem regelt der Vertrag, dass eventuelle Verluste der Vantage Towers AG von
der Oak Holdings GmbH ausgeglichen werden miissen. Der Vertrag wurde am 13. Juni 2023 im
Handelsregister eingetragen.

Die Vantage Towers AG halt 100 % der Anteile an der Vantage Towers Erste Verwaltungsgesell-
schaft mbH. Diese Gesellschaft ist ebenfalls in Diisseldorf ansassig und im Handelsregister beim
Amtsgericht Dusseldorf unter der Nummer HRB 95828 eingetragen. Mit Wirkung ab dem 1. April
2023 wurde zwischen der Vantage Towers AG und der Vantage Towers Erste Verwaltungsgesell-
schaft mbH ein Beherrschungs- und Ergebnisabfiihrungsvertrag abgeschlossen. Laut Vertrag ist die
Vantage Towers Erste Verwaltungsgesellschaft mbH verpflichtet, ihren gesamten Gewinn an die
Muttergesellschaft, die Vantage Towers AG, abzufiihren. Zudem regelt der Vertrag, dass eventuelle
Verluste der Vantage Towers Erste Verwaltungsgesellschaft mbH durch die Vantage Towers AG
ausgeglichen werden missen. Der Vertrag wurde am 17. August 2023 im Handelsregister einge-
tragen.

Der vorliegende Jahresabschluss wurde gemaR §§ 242 ff. und 264 ff. HGB sowie nach den einschla-
gigen Vorschriften des Aktiengesetzes und der Satzung aufgestellt.

Der Jahresabschluss ist in Euro aufgestellt. Wir weisen darauf hin, dass Rundungsdifferenzen zu
den sich mathematisch genau ergebenden Werten auftreten konnen.

Die Gesellschaft ist eine groRe Kapitalgesellschaft im Sinne des § 267 Abs. 3 Satz 2 HGB. Wertpa-
piere der Gesellschaft werden an der Hamburger Bérse im Freiverkehr gehandelt.

Um die Klarheit der Darstellung in der Bilanz und Gewinn- und Verlustrechnung zu erhéhen, wer-
den in diesem Anhang Angaben zur Mitzugehorigkeit zu anderen Posten und einzelne Davon-Ver-
merke ausgewiesen.

Allgemeines

Der Jahresabschluss der Gesellschaft umfasst das Geschaftsjahr vom 1. April 2025 bis zum 31. Méarz
2026.
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Bei der Bewertung der Vermdgensgegenstdnde und Schulden wird von dem Grundsatz der Unter-
nehmensfortfiihrung ausgegangen (Going-Concern-Prinzip gemaR § 252 Abs. 1 Nr. 2 HGB).

Die Gewinn- und Verlustrechnung wurde nach dem Gesamtkostenverfahren gemaR § 275 Abs. 2
HGB aufgestellt.

Bilanzierungs- und Bewertungsgrundsatze

Anlagevermogen

Fir die Aufstellung des Jahresabschlusses waren unverdndert die nachfolgenden Bilanzierungs-
und Bewertungsmethoden maflgebend.

Entgeltlich erworbene immaterielle Vermogensgegenstdande sind zu Anschaffungskosten bewer-
tet, die um planmaRige lineare Abschreibungen vermindert sind. Innerbetriebliche Leistungen, die
im Zusammenhang mit den angeschafften immateriellen Vermégensgegenstdande stehen, sind als
Eigenleistungen unter den immateriellen Vermogensgegenstanden aktiviert worden. Es handelt
sich dabei um umfangreiche wesentliche Customizing Modifikationen auf die betrieblichen Beduirf-
nisse des Unternehmens ohne die eine Nutzung der Software nicht moglich wéare. Die immateriel-
len Vermogensgegenstande werden tUber Nutzungsdauern von drei bis acht Jahren abgeschrieben.

Die Vantage Towers AG Ubt das Wahlrecht gemaR § 248 Abs. 2 HGB zur Aktivierung selbst geschaf-
fener immaterieller Vermogensgegenstande nicht aus.

Das Sachanlagevermogen ist gemaR § 255 HGB mit Anschaffungskosten bzw. Herstellkosten be-
wertet und, soweit abnutzbar, unter Berlicksichtigung planmaRiger Abschreibungen. Die Herstel-
lungskosten umfassen neben den direkt zurechenbaren Einzelkosten auch angemessene Teile der
Material- und Fertigungsgemeinkosten. Allgemeine Verwaltungskosten sowie Aufwendungen flr
soziale Einrichtungen, freiwillige soziale Leistungen und betriebliche Altersversorgung wurden
nicht einbezogen. Zinsen fiir Fremdkapital gemaR § 255 Abs. 3 Satz 2 HGB wurden nicht in die
Herstellungskosten einbezogen. Die Bewertung erfolgt gemaR § 255 Abs. 2 HGB. Innerbetriebliche
Leistungen, die im Zusammenhang mit dem Ausbau und der Inbetriebnahme von passiver Netzinf-
rastruktur stehen, sind als Eigenleistungen im Sachanlagevermogen aktiviert worden. Abschrei-
bungen werden linear Gber die erwartete Nutzungsdauer des jeweiligen Vermogensgegenstands
wie folgt vorgenommen: Grundstiicksgleiche Rechte und Bauten einschlieflich der Bauten auf
fremden Grundstiicken tber 20 bis 50 Jahre, technische Anlagen und Maschinen Uber drei bis 25
Jahre (bei freistehenden Funkmasten & Dachstandorten wird grundsatzlich von einer Gesamtnut-
zungsdauer von 25 Jahren ausgegangen) sowie andere Anlagen, Betriebs- und Geschéaftsausstat-
tung Uber vier bis acht Jahre. Im Geschéftsjahr wurden auf Sachanlagen auBerplanmaRige Ab-
schreibungen vorgenommen. Diese erfolgten gemaR § 253 Abs. 3 Satz 5 HGB aufgrund einer vo-
raussichtlich dauernden Wertminderung. Die betroffenen Vermoégensgegenstande wurden auf
den niedrigeren beizulegenden Wert abgeschrieben. Die Wertminderungen resultieren im We-
sentlichen aus z. B. gednderten Nutzungsbedingungen oder wirtschaftlichen Rahmenbedingungen.
Die Position Anlagen im Bau umfasst Zugdnge zu Sachanlagen, deren Herstellung zum Bilanzstich-
tag noch nicht abgeschlossen ist. Die Bewertung erfolgt zu Herstellungskosten gemaR § 255 Abs. 2
HGB. Eine planmaRige Abschreibung erfolgt erst nach Fertigstellung und Inbetriebnahme der je-
weiligen Anlage. Nach Fertigstellung werden die entsprechenden Betrage in die zutreffenden Po-
sitionen des Sachanlagevermégens umgegliedert. Geringwertige Wirtschaftsgiter im Wert zwi-
schen 150,00 Euro und 1.000,00 Euro werden, aufgrund der insgesamt bestehenden Unwesent-
lichkeit, entsprechend § 6 Abs. 2a EStG zu einem Sammelposten zusammengefasst und linear Gber
fiinf Jahre abgeschrieben und anschlieBend im Anlagenspiegel als Abgang gezeigt. Das steuerliche
Verfahren wird aus Vereinfachungsgriinden auch in der Handelsbilanz angewendet.
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Die Finanzanlagen werden zu Anschaffungskosten bilanziert. Bei voraussichtlich dauerhaften Wert-
minderungen wird eine auerplanmaBige Abschreibung auf den niedrigeren beizulegenden Wert
vorgenommen.

Im Rahmen der zum 31.03.2026 durchgefiihrten Werthaltigkeitspriifung der Anteile an der Central
Tower Holding Company B.V. wurde ein beizulegender Wert in Héhe von 8.973.106 T€ und damit
ein auRerplanmaRiger Abschreibungsbedarf in Hohe von 356.544 T€, in Folge einer voraussichtlich
dauernden Wertminderung im Sinne des § 253 Abs. 3 S. 5 HGB, festgestellt.

Die Werthaltigkeitspriifung beziglich der Beteiligung an der Central Tower Holding Company B.V.
wurde unter Zugrundelegung einer Sum-of-the-Parts-Bewertung der einzelnen Landesgesellschaf-
ten der Central Tower Holding Company B.V. (,mittelbare Beteiligungen®) durchgefiihrt. Hierbei
erfolgte die Bestimmung des beizulegenden Werts im Wesentlichen auf Basis eines Discounted
Cash Flow-Verfahrens. Der Wert der Beteiligung an der Infrastrutture Wireless Italiane S. p. A.
wurde ausgehend von der Marktkapitalisierung ermittelt.

Die fiir Bewertungszwecke anhand des Discounted Cash Flow-Verfahrens herangezogenen Cash
Flows basieren grundsatzlich auf der aktuellen, vom Vorstand der Vantage Towers AG aufgestellten
Unternehmensplanung.

Im Hinblick auf den gesamten Planungszeitraum liegt das von der Vantage Towers AG fir Zwecke
der Wertberichtigung unterstellte durchschnittliche Umsatzwachstum (,,compound annual growth
rate”, CAGR), vom Geschéftsjahr 31.03.2026 bis zum Planjahr 31.03.2033 exklusive der Beteiligun-
gen an der Cornerstone Telecommunications Infrastructure Limited und der Infrastrutture Wirel-
ess Italiane S. p. A. beird. 3,1 % p. a. Bezlglich der operativen Rendite (EBITDAaL-Marge) wird Uiber
die Planjahre hinweg eine positive Entwicklung zugrunde gelegt. Fiir die EBITDAaL-Marge wird in
den einzelnen Planjahren eine Bandbreite zwischen 49,6 % und 53,7 % unterstellt.

Zur Extrapolation der Cash Flows iber die Detailplanungsphase hinaus wurde eine jahrliche Wachs-
tumsrate von 1,5 % angesetzt. Die nachhaltige EBITDAaL-Marge in Hohe von 54,2 % orientiert sich
dabei an den in der Detailplanungsphase durch die Vantage Towers AG angenommenen Margen.
Das nachhaltige Ergebnis bildet einen eingeschwungenen Zustand ab, der methodisch keine wei-
tere Mengenausweitung umfasst. Insoweit werden in der Extrapolation der Cash Flows Uber die
Detailplanungsphase hinaus keine Erweiterungsinvestitionen angesetzt.

Fur die Diskontierung der Cash Flows der einzelnen Landesgesellschaften der Central Tower Hol-
ding Company B.V. exklusive der Beteiligungen an der Cornerstone Telecommunications Infra-
structure Limited und der Infrastrutture Wireless Italiane S. p. A. erfolgt mit jahresspezifischen
gewichteten Kapitalkostensatzen (WACC); diese liegen tber den Planungszeitraum zwischen 6,39
% und 6,45 %.

Der fiir die Diskontierung der Cash Flows herangezogene gewichtete Kapitalkostensatz (WACC)
wurde mittels unter Einbezug von Peer Group-Analysen abgleitet und spiegelt eine risikoadaquate
Kapitalverzinsung wider.

Wertpapiere des Anlagevermogens zur Deckung von Altersversorgungsverpflichtungen werden
entsprechend § 246 Abs. 2 S. 2 und § 253 Abs. 1 HGB in Verbindung mit § 255 Abs. 4 HGB mit ihrem
beizulegenden Zeitwert bewertet und mit den entsprechenden Riickstellungen verrechnet. Der
beizulegende Zeitwert entspricht gemaR § 255 Abs. 4 Satz 1 HGB dem Marktpreis am Bilanzstich-
tag. Soweit kein aktiver Markt besteht, wird der beizulegende Zeitwert unter Anwendung allge-
mein anerkannter Bewertungsmethoden, wie z. B. der Ertragswert- oder Discounted-Cashflow-
Methode, ermittelt. Lasst sich auch so kein verlasslicher Wert bestimmen, werden die Finanzanla-
gen mit den fortgefiihrten Anschaffungskosten angesetzt.
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Umlaufvermégen

Der Ansatz der Forderungen, sonstigen Vermdogensgegenstande und Guthaben bei Kreditinstituten
erfolgt zum Nennwert. Langfristige unverzinsliche Forderungen oder sonstige Vermogensgegen-
stande werden mit einem laufzeitaddquaten Marktzins abgezinst. Erkennbaren Risiken ist durch
angemessene Abwertungen, unter Beachtung des Niederstwertprinzips, Rechnung getragen. Allen
risikobehafteten Posten ist durch die Bildung angemessener Einzelwertberichtigungen Rechnung
getragen; das allgemeine Kreditrisiko ist durch pauschale Abschlage berticksichtigt.
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Diese setzen sich wie flr dieses Jahr und Vorjahr wie folgt zusammen:

Ab 31 Tage bis 60 Tage: 0,2 %
Ab 61 Tage bis 90 Tage: 0,3 %
Ab 91 Tage bis 180 Tage: 1,1 %
Ab 181 Tage bis 365 Tage: 4,2 %
Uber 365 Tage: 10 %

Rechnungsabgrenzungsposten

Als Rechnungsabgrenzungsposten werden Einnahmen beziehungsweise Ausgaben vor dem Stich-
tag ausgewiesen, die Ertrage respektive Aufwendungen fiir eine bestimmte Zeit nach dem Bilanz-
stichtag darstellen. Unterschiedsbetrdage zwischen dem Erfullungsbetrag von Verbindlichkeiten
und dem Ausgabebetrag werden auf der Aktivseite ausgewiesen und lber die Laufzeit ratierlich
aufgelost.

Latente Steuern

Latente Steuern werden fir zeitliche Unterschiede zwischen den handelsrechtlichen und steuerli-
chen Wertansdtzen von Vermogensgegenstanden, Schulden und Rechnungsabgrenzungsposten
ermittelt, die zu steuerpflichtigen oder abzugsfahigen Betragen bei der Ermittlung des zu versteu-
ernden Einkommens kinftiger Perioden flihren. Darliber hinaus werden steuerliche Verlustvor-
trage bertcksichtigt, sofern diese am Bilanzstichtag vorhanden sind. Mit Wirkung ab dem 1. April
2023 wurde zwischen der Vantage Towers AG und der Oak Holdings GmbH ein Beherrschungs- und
Ergebnisabfiihrungsvertrag abgeschlossen. Gem. DRS 18 Tz. 32 wurden zum 31. Marz 2026 bei der
Vantage Towers AG (Organgesellschaft) keine latenten Steuern ausgewiesen.

Verrechnung von Vermoégensgegenstanden und Schulden

Zur Erflllung von Verpflichtungen aus der Altersversorgung sind entsprechende Mittel in Fonds
und anderen Wertpapieren angelegt. Sie sind dem Zugriff Gbriger Glaubiger entzogen. Alle Fonds
werden treuhdnderisch durch die WTW Treuhand GmbH, Reutlingen, verwaltet. Die Bewertung
erfolgt gemaR § 253 Abs. 1 HGB in Verbindung mit § 255 Abs. 4 HGB zum beizulegenden Zeitwert.
Dieser wird mit den jeweils zugrundeliegenden Verpflichtungen gemafR § 246 Abs. 2 Satz 2 HGB
verrechnet. Ergibt sich ein Verpflichtungstiberhang, wird dieser unter den Riickstellungen erfasst.
Ubersteigt der Wert der Wertpapiere die Verpflichtungen, erfolgt der Ausweis als , Aktiver Unter-
schiedsbetrag aus der Vermégensverrechnung” auf der Aktivseite der Bilanz. Der beizulegende
Zeitwert des Planvermdégens wird anhand des Marktwertes ermittelt.

Eigenkapital

Das gezeichnete Kapital ist mit dem Nennwert angesetzt.

Die Kapitalriicklage wurde nach § 272 Abs. 2 Nr. 1 HGB und § 272 Abs. 2 Nr. 4 HGB dotiert.

Die Gewinnriicklagen enthalten die gesetzliche Riicklage gemaR § 150 AktG sowie andere Gewinn-
ricklagen.

Ruckstellungen

Die Bewertung der Riickstellungen fiir Pensionen und dhnliche Verpflichtungen erfolgt auf Basis
des Anwartschaftsbarwertverfahrens (Projected-Unit-Credit-Methode). Dabei werden bei der ver-
sicherungsmathematischen Berechnung der Pensionsriickstellungen kinftig erwartete Lohn- und
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Gehaltssteigerungen von 2,75 % p. a., Rentensteigerungen von 2,75 % p. a. sowie die erwartete
Mitarbeiterentwicklung (Fluktuation) bericksichtigt. Fir die Berticksichtigung der Fluktuation wer-
den alters- und geschlechtsabhdngige Fluktuationswahrscheinlichkeiten angesetzt. Als biometri-
sche Rechnungsgrundlagen werden die ,Richttafeln 2018 G“ von Prof. Dr. Klaus Heubeck verwen-
det. Es wird gemaR § 253 Abs. 2 HGB als Rechnungszins ein 10-Jahres- Durchschnittszinssatz ver-
wendet. Als anwendbarer Zinssatz wurden 2,11 % ermittelt. Dies entspricht dem von der Deut-
schen Bundesbank veroffentlichten Zinssatz. Dabei wird unter Auslibung des Wahlrechts gemal §
253 Abs. 2 Satz 2 und 3 HGB eine pauschale Restlaufzeit von 15 Jahren angenommen. Der Unter-
schiedsbetrag gemaR § 253 Abs. 6 Satz 1 HGB infolge der Umstellung des durchschnittlichen
Marktzinses von sieben auf zehn Jahre im Geschaftsjahr zum 31. Marz 2026 wird jahrlich ermittelt
und belief sich auf 2 TEUR (Vorjahr: 3 TEUR).

Sonstige Riickstellungen werden in Hohe des Erfillungsbetrages angesetzt, der nach verniinftiger
kaufmannischer Beurteilung notwendig ist. Riickstellungen mit einer Laufzeit von mehr als einem
Jahr werden mit fristaddquaten Zinssatzen abgezinst, die von der Deutschen Bundesbank bekannt
gegeben worden sind. Fiir die Abzinsung wurde der zum 31. Marz 2026 verdffentlichte Rechnungs-
zins verwendet, der fir das Geschaftsjahr 2025/26 je nach Restlaufzeit von bis zu 20 Jahren zwi-
schen 1,94 % und 2,30 % lag. Der Zinsanderungseffekt der Verpflichtungsbewertung wird unter
dem Posten Zinsergebnis ausgewiesen. Riickstellungen fiir Riickbauverpflichtungen werden durch
Ansammlung des Erfillungsbetrages Giber einen Zeitraum von 20 Jahren dotiert, der als Verpflich-
tungsperiode unternehmensspezifisch bestimmt ist. Kostenannahmen werden jahrlich Gberprift,
wobei eine erwartete Preissteigerungsrate von 2 % p.a. berlicksichtigt wird. Bei der Bewertung der
Riickstellung fur Energieaufwendungen werden Energieverbrauche Uberwiegend auf Basis von
Auswertungen vorhandener Smart Meter beriicksichtigt oder es wird alternativ auf Erfahrungs-
werte zuriickgegriffen. Bei der Berlicksichtigung der Preiskomponente wird sofern anwendbar auf
Marktwerte zurlickgegriffen oder es werden alternativ historische Preise verwendet.

Verbindlichkeiten

Die Verbindlichkeiten sind mit ihnrem Erfillungsbetrag angesetzt.

Saldierung von Forderungen und Verbindlichkeiten

Forderungen und Verbindlichkeiten werden dann saldiert, wenn sich gleichartige, gegen dieselben
Personen bestehende Forderungen und Verbindlichkeiten nach § 387 BGB aufrechenbar gegen-
Uberstehen.

Derivative Finanzinstrumente

Die Vantage Towers AG ist aufgrund der Ausgabe eines auf Tschechische Kronen (CZK) lautenden
Darlehen in Héhe von 2,825 Mrd. CZK an ein verbundenes Unternehmen einem Wahrungsrisiko
ausgesetzt. Vor diesem Hintergrund wurde ein Cross-Currency-Swap in CZK Wahrung mit einem
Nominalvolumen von 95.599 TEUR abgeschlossen. Die beizulegenden Zeitwerte des Finanzinstru-
ments betragen zum Bilanzstichtag -1.971 TEUR. Die Bestimmung erfolgte auf Basis eines Discoun-
ted-Cashflow-Ansatzes.

Nominalbetrag Beizulegender Zeit- Buchwert (sofern vor- In Bilanzposten (so-

wert handen) fern in Bilanz erfasst)

Art/Kategorie TEUR TEUR TEUR TEUR
Zinsenbezogene Geschafte — - — -
Wihrungsbezogene Geschifte 95.598,8 (1.970,8) — —
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Wahrungsumrechnung

Die auf fremde Wahrung lautenden Vermogensgegenstdande und Schulden sind mit dem Devisen-
kassamittelkurs zum Bilanzstichtag 31. Marz 2026 umgerechnet. Bei einer Restlaufzeit der Vermo-
gensgegenstande und Schulden von mehr als einem Jahr wurden das Realisationsprinzip und das
Imparitdtsprinzip beachtet.

Die Vantage Towers AG ist im Rahmen ihrer Geschaftstatigkeit Wahrungsrisiken ausgesetzt. Die
Absicherung erfolgt im Wesentlichen durch den Einsatz derivativer Finanzinstrumente. Die deriva-
tiven Finanzinstrumente sind nicht in einer Bewertungseinheit zusammengefasst und unterliegen
den einschlagigen Bewertungsvorschriften. Zur Wahrungssicherung werden daher vor allem Devi-
sentermingeschafte und Wahrungsswaps eingesetzt. Ziel des Einsatzes dieser derivativen Finan-
zinstrumente ist es, das Risiko von Wechselkursschwankungen zu verringern. Die Schulden der
Vantage Towers AG und die damit verbundenen Zinsaufwendungen lauten tiberwiegend auf Euro.
Die Vantage Towers AG beabsichtigt, externe Wahrungsrisiken aus Transaktionen, die auf andere
Waihrungen lauten, oberhalb eines festgelegten Mindestbetrags abzusichern. Die Sensitivitat der
Vantage Towers AG in Bezug auf Wahrungsrisiken ist daher unwesentlich.

Erldauterungen zur Gewinn- und Verlustrechnung

Umsatzerldse

Die Gesellschaft erwirtschaftete im Geschéaftsjahr Umsatzerlése in Hohe von 726.591 TEUR (Vor-
jahr: 665.948 TEUR), die im Wesentlichen aus der Vermietung von passiver Netzinfrastruktur fur
den Mobilfunk resultieren. Darin enthalten sind periodenfremde Erlése in Hohe von 12.360 TEUR,
die groBtenteils auf die weiteren Mieter entfallen. Im Vorjahr waren periodenfremde Erlésschma-
lerungen in Hohe von 7.692 TEUR enthalten, die durch abgeschlossene kommerzielle Verhandlun-
gen mit dem Hauptmieter entstanden sind. Die Umsatzerlése werden vollumfanglich im Inland er-
zielt. Die Umsatzerlse beinhalten Erldse aus der Vermietung von Flachen an der passiven Infra-
struktur an den Hauptmieter (Vodafone GmbH), an Dritte (Mobilfunkbetreiber, Rundfunkanstal-
ten, Notdienste, Kooperationspartner) und die dazugehérigen Energieerlose, die aus der Vermie-
tung resultieren. Die sonstigen Umsatzerlose enthalten im Wesentlichen erbrachte Dienstleistun-
gen im Rahmen des Ausbaus der Netzinfrastruktur. Die Bewertung erfolgt unter Beachtung des
Realisationsprinzips sowie des Grundsatzes der periodengerechten Gewinnermittlung ohne Be-
ricksichtigung der Umsatzsteuer. Die Aufgliederung erfolgt nach Mieterlésen, Energieerlosen und
Sonstigen.

Umsatzerlose

01.04.2025- 01.04.2024-

31.03.2026 31.03.2025

TEUR TEUR

Mieterlose mit dem Hauptmieter 565.269 521.156
Mieterlose mit den weiteren Mietern 99.790 83.831
Sonstige Erlése mit dem Hauptmieter 25.525 26.535
Sonstige Umsatzerlose 19.511 17.199
Energieerl6se mit dem Hauptmieter 10.606 11.463
Sonstige Erlose mit den weiteren Mietern 5.890 5.764
Gesamtbetrag Umsatzerlose 726.591 665.948
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Andere aktivierte Eigenleistungen

Die aktivierten Eigenleistungen in Hohe von 24.231 TEUR (Vorjahr: 22.242 TEUR) resultieren groR-
tenteils aus projektbezogenen Arbeiten und Aktivitaten der Mitarbeiter.

Sonstige betriebliche Ertrage

In den sonstigen betrieblichen Ertragen in Héhe von 117.966 TEUR (Vorjahr: 120.367 TEUR) sind
weiterbelastete Energiekosten flr aktive Netzkomponenten in Héhe von 103.665 TEUR (Vorjahr:
97.885 TEUR), Kostenweiterbelastungen an verbundene Unternehmen in Hohe von 7.078 TEUR
(Vorjahr: 2.031 TEUR), Kostenweiterbelastungen an Unternehmen der Vodafone Group in Hohe
von 2.900 TEUR (Vorjahr: 2.000 TEUR), Ertrdge aus Fremdwahrungsbewertungen in Hohe von
386 TEUR (Vorjahr: 1.007 TEUR), periodenfremde Ertrage aus der Auflosung der Riickstellung fir
Ruckbauverpflichtungen in Hohe von 50 TEUR (Vorjahr: 15.036 TEUR) und periodenfremde Ertrage
aus der Auflésung der weiteren sonstigen Rickstellungen in Héhe von 3.140 TEUR (Vorjahr:
2.408 TEUR) sowie Uibrige Erlése in Hohe von 746 TEUR (Vorjahr: 0 TEUR) enthalten.

Materialaufwand

Die Zusammensetzung des Materialaufwands kann der folgenden Tabelle entnommen werden.

Materialaufwand

01.04.2025— 01.04.2024-
31.03.2026 31.03.2025
TEUR TEUR

Aufwendungen fir Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe und
fur bezogene Waren (116.848) (113.950)
Energiekosten (116.848) (113.950)
Aufwendungen fir bezogene Leistungen (199.911) (177.719)
Miet- & Leasingkosten (151.569) (152.219)
Wartungs- und Instandhaltungskosten (33.785) (7.970)
Sonstige Kosten (14.557) (17.530)
Gesamtbetrag Materialaufwand (316.759) (291.670)

Der leichte Riickgang der Mietaufwendungen ist im Wesentlichen auf standortspezifische Kosten-
senkungsmalnahmen zurlckzufiihren, die einen allgemeinen inflationsbedingten Anstieg der Auf-
wendungen Uberkompensiert haben. Der Anstieg der Wartungs- und Instandhaltungskosten resul-
tiert im Wesentlichen aus Zuftihrungen zur Rickstellung fiir Riickbauverpflichtungen i.H.v 29.968
TEUR, denen groRtenteils gestiegene Kostenerwartungen zugrunde liegen. Der Riickgang der sons-
tigen Kosten resultiert im Wesentlichen aus Einmal-Effekten im Bereich der Lagerhaltungskosten,
die sich im Vorjahr ausgewirkt haben.

Personalaufwand

Der Personalaufwand in Héhe von 60.322 TEUR (Vorjahr: 58.044 TEUR) resultiert aus Lohnen und
Gehaltern sowie sozialen Abgaben und Aufwendungen fiir Altersversorgung und fir Unterstiit-
zung:
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Personalaufwand

01.04.2025— 01.04.2024-

31.03.2026 31.03.2025

TEUR TEUR

Léhne und Gehalter (53.193) (51.439)
Soziale Abgaben und Aufwendungen fiir Altersversorgung

und fur Unterstiitzung (7.128) (6.605)

davon fiir Altersversorgung (1.224) (1.632)

Gesamtbetrag Personalaufwand (60.322) (58.044)

Der Anstieg der Personalkosten im Jahresvergleich ist im Wesentlichen auf eine erhéhte Anzahl
von FTEs zurickzufiihren, einschlieRlich vom Head Office aus anderen Méarkten an VTAG weiterbe-
lasteter Mitarbeiter, sowie auf jahrliche inflationsbedingte Gehaltsanpassungen.

Abschreibungen auf immaterielle Vermoégensgegenstinde des Anlagevermdgens
und Sachanlagen

Die Abschreibungen auf Sachanlagen in Héhe von 87.855 TEUR (Vorjahr: 166.145 TEUR) enthalten
auBerplanmaRige Abschreibungen in Hohe von 8.212 TEUR (Vorjahr: 8.573 TEUR), die auf kunden-
seitige Bedarfsanpassungen zuriickzufiihren sind.

Daneben ergaben sich auerplanmaRige Abschreibungen auf das Anlagevermogen in Hohe von
5.589 TEUR (Vorjahr: 86.352 TEUR) im Zusammenhang mit der Kundenbeziehung mit der 1&1 AG,
Montabaur, Deutschland, im Folgenden auch ,1&1“ genannt. Diese erfolgten gemaR § 253 Abs. 3
Satz 5 HGB aufgrund einer voraussichtlich dauernden Wertminderung. Die betroffenen Vermo-
gensgegenstande wurden auf den niedrigeren beizulegenden Wert abgeschrieben. Die Wertmin-
derungen resultieren im Wesentlichen aus z. B. gednderten Nutzungsbedingungen oder wirtschaft-
lichen Rahmenbedingungen. Fiir ndhere Information verweisen wir auf die Sektion Unwirtschaft-
liche Umsetzung des 1&1-Projekts im Lagebericht.

Abschreibungen auf Finanzanlagen

Im Geschéaftsjahr wurden auferplanméaRige Abschreibungen auf Finanzanlagen in Héhe von
356.544 TEUR vorgenommen. Diese betreffen die Beteiligung an der Central Tower Holding Com-
pany B.V., Capelle aan den lJssel, Niederlande, und erfolgten gemaR § 253 Abs. 3 Satz 5 HGB auf-
grund einer voraussichtlich dauernden Wertminderung.

Sonstige betriebliche Aufwendungen

Die sonstigen betrieblichen Aufwendungen in Hohe von 79.648 TEUR (Vorjahr: 89.681 TEUR) set-
zen sich wie folgt zusammen:
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Sonstige betriebliche Aufwendungen

01.04.2025— 01.04.2024-
31.03.2026 31.03.2025
TEUR TEUR

Verrechnungen und Servicegebiihren von Gesellschaften der Vodafone
Group (37.194) (44.784)
Prifungs- und Beratungskosten (8.914) (6.264)
Restrukturierungskosten (1.682) (5.010)
Verluste aus dem Abgang von Gegenstanden des Anlagevermogens (2.787) (3.842)
Reisekosten (2.548) (2.810)
Waihrungsverluste (2.006) (2.092)
Biirokosten (1.702) (1.629)
Werbekosten (872) (889)

Verrechnungen und Servicegebihren von verbundenen

Unternehmen (1.999) (273)
Ubrige (14.698) (13.504)
Sonstige Gemeinkosten (5.247) (8.585)
Gesamtbetrag Sonstige betriebliche Aufwendungen (79.648) (89.681)

Im Geschéftsjahr 2025/26 sind auRergewoéhnliche Aufwendungen gemaR § 285 Nr. 31 HGB in Hohe
von 1.682 TEUR (Vorjahr 5.010 TEUR) enthalten, die aus RestrukturierungsmaBnahmen resultie-
ren.

Ertrage aus Beteiligungen

Die Ertrage aus Beteiligungen in Héhe von 479.000 TEUR (Vorjahr: 335.000 TEUR) resultieren aus
einer Dividendenzahlung der Central Tower Holding Company B.V., Capelle aan den lJssel, Nieder-
lande.

Sonstige Zinsen und dhnliche Ertrage

Die sonstigen Zinsen und ahnliche Ertrage in Hohe von 74.650 TEUR (Vorjahr: 66.793 TEUR) ent-
halten im Wesentlichen Zinsertrage von verbundenen Unternehmen in Héhe von 71.260 TEUR
(Vorjahr: 61.422 TEUR), die groRtenteils aus der Vergabe von Darlehen resultieren.

Zinsen und ahnliche Aufwendungen

Die Zinsen und dhnliche Aufwendungen in Hohe von 184.225 TEUR (Vorjahr: 190.030 TEUR) ent-
fallen im Wesentlichen auf Zinsaufwendungen aus der Aufnahme des Gesellschafterdarlehens.

Steuern vom Einkommen und vom Ertrag

Die Vantage Towers AG ist als Organgesellschaft in eine kdrperschaftsteuerliche und gewerbesteu-
erliche Organschaft eingebunden. Somit werden grundsatzlich Kérperschaftsteuer und Gewerbe-
steuer auf Ebene des Organtragers festgesetzt. Die Steuern vom Einkommen und vom Ertrag be-
liefen sich im Geschaftsjahr auf 16.578 TEUR (Vorjahr: 13.091 TEUR) und setzen sich wie folgt zu-
sammen:

Der laufende Steueraufwand in Hohe von 15.997 TEUR (Vorjahr: 15.293 TEUR) entféllt im Wesent-
lichen auf Korperschaftsteuer und Solidaritatszuschlag im Zusammenhang mit der Ausgleichszah-
lung an Minderheitsaktionare gemaR § 16 KStG. Darliber hinaus wurden nicht anrechenbare aus-
landische Quellensteuern in Hohe von 718 TEUR (Vorjahr: 1.304 TEUR) als Aufwand erfasst.
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Diesen Aufwendungen werden periodenfremde Steueraufwendungen aus Kérperschaftsteuer und
Gewerbesteuer in Hohe von 581 TEUR (Vorjahr: 3.507 TEUR) hinzugerechnet.

Mit Wirkung zum 1. Januar 2024 ist in Deutschland das Mindeststeuergesetz (MinStG) in Kraft ge-
treten. Es dient der Umsetzung der Richtlinie (EU) 2022/2523 des Rates zur Gewahrleistung einer
globalen Mindestbesteuerung auf Grundlage der im Dezember 2021 veroffentlichten OECD-Leitli-
nien (,,Pillar Two“).

Im Geschéftsjahr ergaben sich aus der Anwendung der Vorschriften des MinStG keine Auswirkun-
gen auf die Steuerposition der Gesellschaft, die im laufenden Steueraufwand zu beriicksichtigen
gewesen waren.

Derzeit findet eine steuerliche AuRenprifung fur die Jahre 2019-2022 statt. Nach derzeitigem Er-
kenntnisstand bestehen keine Anhaltspunkte fiir wesentliche steuerliche Risiken oder finanzielle
Belastungen.

Gewinnverwendungsvorschlag und aufgrund von Ergebnisabfiihrungsvertragen ab-
geflihrte Gewinne

Die Gesellschaft weist einen Jahresiiberschuss vor Ergebnisabfiihrung in Héhe von 296.702 TEUR
(Vorjahr: 371.640 TEUR) aus. Dieser wird im Rahmen des Beherrschungs- und Ergebnisabfihrungs-
vertrages vollumfanglich an die Oak Holdings GmbH abgefiihrt.

Erlduterungen zur Bilanz

Anlagevermdogen
Die Entwicklung der Posten des Anlagevermégens ist im Anlagenspiegel dargestellt.

Im Geschaftsjahr wurde im Zuge einer Starkung des internen Kontrollsystems das Wareneingangs-
/Rechnungseingangs-Verrechnungskonto (GR/IR) vertieft berprift. Nicht hinreichend belegte
Altsalden wurden ausgebucht; hieraus resultierten Anlagenabgéange in Héhe von 11.722 TEUR. Die
in diesem Zusammenhang in entsprechender Hohe erfassten sonstigen Rickstellungen wurden
vollstandig aufgeldst

Die ausgewiesenen Anteile an verbundenen Unternehmen und Beteiligungen setzen sich wie folgt
zusammen:

Anteil am Ergebnis des
Eigenkapital Kapital letzten Geschéftsjahres
Name der Gesellschaft Gesellschaftssitz TEUR % TEUR
A. Unmittelbar gehaltene Anteile
Capelle aan
Central Tower Holding den ljssel, Nieder-
Company B.V.t lande 244,971 100% 143.575
Vantage Towers Erste Dusseldorf
Verwaltungsgesellschaft mbH 4 228 100% 0
B. Mittelbar gehaltene Anteile
Madrid,
Vantage Towers. S.L.U. Spanien 134.379 100% 59.794
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Anteil am Ergebnis des
Eigenkapital Kapital letzten Geschéftsjahres
Name der Gesellschaft Gesellschaftssitz TEUR % TEUR
Lissabon,
Vantage Towers Portugal S.A.! Portugal 300.143 100% 19.010
Bukarest,
Vantage Towers S.R.L.! Ruménien 201.977 100% 24.803
Prag,
Vantage Towers s.r.0.! Tschechien 83.767 100% 11.467
Budapest,
Vantage Towers Zrt.! Ungarn 78.482 100% 11.729
Dublin,
Vantage Towers Limited? Irland 171.408 100% 13.675
Vantage Towers Athen,
Single Member SA! Griechenland 956.114 100% 23.119
Cornerstone Telecommunications Theale,
Infrastructure Limited? GroRbritannien 293.084 50% 61.641
Infrastrutture Wireless Mailand,
Italiane S.p.A.3 Italien 3.468.215 38% 361.525

! Ergebnisse fir den Zeitraum 01.04.2025 - 31.03.2026 nach IFRS
? Geschiftsjahr 01.04.2024 - 31.03.2025 nach IFRS
® Geschiftsjahr 01.01.2025 - 31.12.2025 nach IFRS
* Geschiftsjahr 01.01.2025 - 31.12.2025 nach Ergebnisabfiihrung

AuRerplanmaBige Abschreibung auf Finanzanlagen

Im Geschéftsjahr wurde auf den Beteiligungsbuchwert der Central Tower Holding Company B.V., Capelle
aan den lJssel, Niederlande, eine auerplanmaRige Abschreibung gemaR § 253 Abs. 3 Satz 5 HGB in Hohe
von 356.544 TEUR vorgenommen.

Die Abschreibung erfolgte aufgrund einer voraussichtlich dauernden Wertminderung. Diese ergibt sich
aus einer nachhaltigen Verschlechterung der Ertragsaussichten sowie angepassten Planungsannahmen.

Der Beteiligungsbuchwert der CTHC entspricht nach der Abschreibung dem beizulegenden Wert zum Bi-
lanzstichtag in Hohe von 8.973.106 TEUR (Vorjahr: 9.329.650 TEUR).

Forderungen und sonstige Vermogensgegenstande

Die Forderungen und sonstigen Vermogensgegenstdande belaufen sich zum 31. Méarz 2026 auf
1.749.199 TEUR (Vorjahr: 1.338.433 TEUR). Die Forderungen aus Lieferungen und Leistungen so-
wie die sonstigen Vermdgensgegenstande haben wie im Vorjahr eine Restlaufzeit von weniger als
einem Jahr. Davon ausgenommen sind Forderungen gegeniiber verbundenen Unternehmen in
Hohe von 1.471.832 TEUR (Vorjahr: 818.414 TEUR), mit einer Laufzeit von mehr als einem Jahr.

Die Forderungen gegen verbundene Unternehmen betragen 1.516.204 TEUR (Vorjahr:
1.108.772 TEUR). Diese beinhalten zum einen Forderungen aus Lieferungen und Leistungen in
Hohe von 28.613 TEUR (Vorjahr: 15.233 TEUR) sowie gegebene Darlehen und Forderungen aus
dem konzernweiten Cash-Pooling in Hohe von insgesamt 1.487.591 TEUR (Vorjahr:
1.093.538 TEUR). Die gegebenen Darlehen in Hohe von 1.471.832 TEUR (Vorjahr: 1.072.382 TEUR)
haben mit 1.471.832 TEUR (Vorjahr: 818.414 TEUR) ausschlieRlich eine Restlaufzeit von mehr als
einem Jahr sowie in Hohe von 0 TEUR (Vorjahr: 253.968 TEUR) eine Restlaufzeit von unter einem
Jahr. Darin enthalten ist eine Forderung gegen Gesellschafter in Héhe von 1.069.864 TEUR (Vor-
jahr: 677.513 TEUR). Die Forderungen aus dem konzernweiten Cash-Pooling in Hohe von
15.759 TEUR haben eine Restlaufzeit von weniger als einem Jahr.

Die sonstigen Vermogensgegenstande in Hohe von 12.398 TEUR (Vorjahr: 32.636 TEUR) beinhalten
im Wesentlichen Steuerforderungen in Hohe von 3205 TEUR (Vorjahr: 22.342 TEUR). Des Weiteren
beinhalten die sonstigen Vermogensgegenstande debitorische Kreditoren in Hohe von 6.509 TEUR
(Vorjahr: 7.701 TEUR).
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Aktive Rechnungsabgrenzungsposten

Die aktiven Rechnungsabgrenzungsposten in Héhe von 75.007 TEUR (Vorjahr: 59.332 TEUR) bein-
halten im Wesentlichen Mietvorauszahlungen fir Funkmaststandorte in Héhe von 70.586 TEUR
(Vorjahr: 54.459 TEUR).

Eigenkapital

Das gezeichnete Kapital der Gesellschaft betrdgt 505.782 TEUR (Vorjahr: 505.782 TEUR) und ist in
voller Hohe eingezahlt. Das gezeichnete Kapital entspricht der Anzahl der Aktien, bewertet mit
ihrem Nennwert. Die Gesellschaft wurde am 1. April 2020 mit einem urspriinglichen gezeichneten
Kapital von 25 TEUR gegen Bareinlagen gegriindet. Durch eine Reihe von Kapitalerhéhungen und
anderer Transaktionen im Zusammenhang mit der Griindung der Vantage Towers AG wurde das
Grundkapital auf 505.782 TEUR erhoht. Seit dem Geschéftsjahr zum 31. Méarz 2021 sind keine wei-
teren Erhéhungen des gezeichneten Kapitals erfolgt.

Die Kapitalriicklage betragt zum Bilanzstichtag 6.700.102 TEUR (Vorjahr: 6.700.102 TEUR).

Eigenkapital
Ausschit-
31.03.2025 tung Einstellung Entnahme 31.03.2026
TEUR TEUR TEUR TEUR TEUR
I Gezeichnetes Kapital 505.782 - - - 505.782
Il.  Kapitalriicklage nach 6.700.102 - - —  6.700.102
§ 272 Abs. 2 HGB Nr. 1-4:
1. Der Betrag, der bei der Angabe von Anteilen 33.520 — — — 33.520
einschliellich von Bezugsanteilentber den
Nennbetrag oder, falls ein Nennbetrag nicht
vorhanden ist, tiber den rechnerischen Wert
hinaus erzielt wird
2. Der Betrag, der bei der Ausgabe von Schuld- - - - - -
verschreibungen fur Wandlungsrechte und
Optionsrechte zum Erwerb von Anteilen
erzielt wird
4. Der Betrag von anderen Zuzahlungen, die 6.666.582 - - —  6.666.582
Gesellschafter in das Eigenkapital leisten
IIl. Gewinnricklagen 373.889 — — — 373.889
1. gesetzliche Riicklage 17.058 — — - 17.058
2. andere Gewinnricklagen 356.830 — — — 356.830
IV. Bilanzgewinn — — — - —
Gesamtbetrag Eigenkapital 7.579.773 - - — 7.579.773

Der Vorstand ist durch Beschluss der Hauptversammlung vom 18. Februar 2021 ermachtigt, das
Stammbkapital mit Zustimmung des Aufsichtsrats bis zum 15. Februar 2026 durch Ausgabe neuer
Aktien gegen Bar- und/oder Sacheinlagen einmal oder mehrmals um insgesamt bis zu
252.891 TEUR zu erhohen. Das Bezugsrecht der Aktionare kann ausgeschlossen werden.

Eine Abflihrungssperre gemaR § 268 Abs. 8 Satz 3 i.V.m. Satz 1 HGB besteht nicht, da die verflg-
baren Riicklagen den die Anschaffungskosten tbersteigenden Betrag abdecken.
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Rickstellungen fiir Pensionen und dhnliche Verpflichtungen

In den Riickstellungen fiir Pensionen und dhnliche Verpflichtungen sind Riickstellungen fiir Pensi-
onen in Hohe von 258 TEUR sowie Riickstellungen fir Altersteilzeitverpflichtungen in Héhe von
411 TEUR enthalten.

01.04.2025-

31.03.2026

Riickstellungen fur Pensionen und dhnliche Verpflichtungen TEUR
Erfillungsbetrag 10.834
Beizulegender Zeitwert des Deckungsvermégens 10.165
mit Anschaffungskosten von 8.438
Summe 669

Steuerriickstellungen

Die Steuerrickstellungen in Hohe von 3.893 TEUR (Vorjahr: 0 TEUR) entfallen mit 298 TEUR auf die
Korperschaftsteuer des laufenden Geschéftsjahres. Der tibrige Betrag enfallt im Wesentlichen auf
die Vorjahre und betrifft die Kérperschaft- und Gewerbesteuer.

Sonstige Riickstellungen

Die sonstigen Ruickstellungen in Hohe von 446.483 TEUR (Vorjahr: 499.875 TEUR) beziehen sich im
Wesentlichen auf Riickbauverpflichtungen von Standorten mit passiver Infrastruktur in Hohe von
321.014 TEUR (Vorjahr: 296.630 TEUR) sowie auf Energieaufwendungen fiir Standorte in Hohe von
67.313 TEUR (Vorjahr: 125.190 TEUR). Die weiteren Rickstellungen in Hohe von 58.156 TEUR
(Vorjahr: 78.055 TEUR) betreffen groRtenteils Rickstellungen fir ausstehende Lieferantenrech-
nungen.

Verbindlichkeiten

Die Verbindlichkeiten gegeniber Kreditinstituten in Hohe von 411.385TEUR (Vorjahr:
1.243.826 TEUR) resultieren aus der Inanspruchnahme einzelner Ziehungen einer Investitionskre-
ditlinie mit Gesamtfélligkeit bis Méarz 2030.

Die Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen in Hohe von 153.245TEUR (Vorjahr:
149.388 TEUR) resultieren maRgeblich aus Verbindlichkeiten fir Investitionen in Hohe von
103.393 TEUR (Vorjahr: 118.640 TEUR) und weiteren Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leis-
tungen in Hohe von 49.852 TEUR (Vorjahr: 30.747 TEUR).

Die Verbindlichkeiten gegenliber verbundenen Unternehmen in Héhe von 3.866.925 TEUR (Vor-
jahr: 2.711.823 TEUR) betreffen im Wesentlichen Verbindlichkeiten gegeniliber Gesellschaftern in
Hohe von 3.711.710 TEUR (Vorjahr: 2.581.676 TEUR), welche mit 3.415.008 TEUR (Vorjahr:
2.210.036 TEUR) auf Darlehensverbindlichkeiten sowie mit 296.702 TEUR (Vorjahr: 371.640 TEUR)
auf Verbindlichkeiten aus dem Ergebnisabfiihrungsvertrag entfallen. Des Weiteren resultieren Ver-
bindlichkeiten in Hohe von 155.132 TEUR (Vorjahr: 127.389 TEUR) aus dem konzernweiten Cash-
Pooling, Verbindlichkeiten in Hohe von 61 TEUR (Vorjahr: 82 TEUR) aus Verlustiibernahme sowie
Verbindlichkeiten in Hohe von 0 TEUR (Vorjahr: 2.675 TEUR) aus Lieferungen und Leistungen.

Die sonstigen Verbindlichkeiten in Hohe von 1.206 TEUR (Vorjahr: 4.259 TEUR) betreffen im We-
sentlichen kreditorische Debitoren in Hohe von 143 TEUR (Vorjahr: 1.369 TEUR). Zudem sind Steu-
erverbindlichkeiten in Hohe von 634 TEUR (Vorjahr: 1.293 TEUR) enthalten. Die Restlaufzeiten sind
dem Verbindlichkeitenspiegel zu entnehmen.
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Verbindlichkeiten

31.03.2026 31.03.2025
TEUR TEUR
Verbindlichkeiten gegenuber Kreditinstituten 411.385 1.243.826
davon mit einer Restlaufzeit von bis zu einem Jahr 1.385 3.826
davon mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr
und bis zu fiinf Jahren 410.000 1.240.000
davon mit einer Restlaufzeit von mehr als fiinf Jahren — -
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 153.245 149.387
davon mit einer Restlaufzeit von bis zu einem Jahr 153.245 149.388
Verbindlichkeiten gegentber verbundenen Unternehmen 3.866.925 2.711.823
davon mit einer Restlaufzeit von bis zu einem Jahr 466.925 511.823
davon mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr
und bis zu fiinf Jahren 2.200.000 —
davon mit einer Restlaufzeit von mehr als fiinf Jahren 1.200.000 2.200.000
Sonstige Verbindlichkeiten 1.206 4.259
davon mit einer Restlaufzeit von bis zu einem Jahr 1.206 4.259
davon aus Steuern 634 1.293
Gesamtbetrag Verbindlichkeiten 4.432.761 4.109.295
davon mit einer Restlaufzeit von bis zu einem Jahr 622.761 669.295
davon mit einer Restlaufzeit von mehr als einem Jahr
und weniger als fiinf Jahren 2.610.000 1.240.000
davon mit einer Restlaufzeit von mehr als fiinf Jahren 1.200.000 2.200.000

Passive Rechnungsabgrenzungsposten

Die per 31. Méarz 2026 hauptsachlich aus Mietvorauszahlungen fiir Funkmasten bestehenden pas-
siven Rechnungsabgrenzungsposten in Hohe von 80.884 TEUR (Vorjahr: 92.852 TEUR) betrafen in
Hohe von 47.281 TEUR (Vorjahr: 59.568 TEUR) Vermietungen an Vodafone GmbH, Dusseldorf,
Deutschland, und in Héhe von 33.527 TEUR (Vorjahr: 33.284 TEUR) Vermietungen an Dritte.

Sonstige finanzielle Verpflichtungen

Zum Stichtag 31. Marz 2026 bestanden sonstige finanzielle Verpflichtungen in H&he von
1.437.410 TEUR fur Mietvertrage (Vorjahr: 1.321.306 TEUR). Des Weiteren existieren zum Stichtag
offene Bestellungen aus Investitionen in Hohe von 176.377 TEUR (Vorjahr: 175.634 TEUR) und of-
fene Aufwandsbestellungen in Hohe von 195.669 TEUR (Vorjahr: 211.759 TEUR).

Haftungsverhaltnisse

Konzernfinanzierung

Konzerngesellschaften einschlieRlich der Vantage Towers AG haben Garantien fur Verbindlichkei-
ten aus der sog. Oak-Finanzierung sowie der US-Privatplatzierung tbernommen. Die Vertrage zu
diesen Finanzierungsinstrumenten wurden originar durch die Oak Holdings 2 GmbH als Gesell-
schaft (sog. “Company”) und die Oak Holdings 1 GmbH als Muttergesellschaft der Oak Holdings 2
GmbH (sog. “Parent”) abgeschlossen. Die Vantage Towers AG trat lediglich der Investitionsfazili-
tat innerhalb der Oak-Finanzierung direkt, somit aber auch der Finanzierungsdokumentation als
weiterer Schuldner (sog. “New Obligor”) und der zugehdrigen Sicherungsabtretung (sog. “Acces-
sion” oder “Security Assignment”) bei. Darliber hinaus wurden Anteile an bestimmten
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Tochtergesellschaften der Gruppe als Sicherheiten verpfandet. Diese Sicherheitenbestellungen
stellen Haftungsverhaltnisse im Sinne des § 251 HGB dar und gliedern sich wie folgt:

Ubersicht externer Kreditfazilitaten

Kredit!i— Ausnutzung L

Mi:|: Mio. € Schuldner Falligkeit

Laufzeitkredit A 1.630 500 Oak2 22. Mérz 2030
Laufzeitkredit B 2.200 2.200 Oak2 22. Mai 2030
Investitionsfazilitat 1.570 465 Oak2/VT(A; 22. Marz 2030
Garantielinien 180 180 VTAG 22. Marz 2030
US Privatplatzierung 2585 2585 0ak2
(,UsPP“)
davon: USPP - Serie A 750 750 Oak2 14. Mai 2033
davon: USPP - Serie B 530 530 Oak2 14. Mai 2035
davon: USPP - Serie C 100 100 Oak2 14. Mai 2035
davon: USPP - Serie D 620 620 Oak2 14. Mai 2040
davon: USPP — Serie E 585 585 Oak2 4. Februar 2038

Haftungsverhaltnisse werden nur nach sorgfaltiger Abwédgung des Risikos eingegangen. Das Risiko
der Inanspruchnahme aus den ausgewiesenen Haftungsverhaltnissen wird als unwahrscheinlich
eingestuft, da die Vantage Towers AG davon ausgeht, dass die originar verpflichteten Konzernun-
ternehmen samtliche ihrer Verpflichtungen erfiillen kénnen.

Ermittlungen wegen angeblicher Wettbewerbsverstoe gegeniiber 1&1

Das Bundeskartellamt hat im Jahr 2023 ein Kartellverwaltungsverfahren eingeleitet, um zu prifen,
ob die Vodafone GmbH, die Vodafone Group plc. und die Vantage Towers AG (alle drei derzeit als
vermeintliche wirtschaftliche Einheit seitens des Bundeskartellamts betrachtet) 1&1 durch die ver-
zogerte Bereitstellung von Mobilfunkstandorten bei dem Aufbau seines Mobilfunknetzes behin-
dert und damit gegen deutsche und europaische Kartellrechtsvorschriften verstoRen haben. Dazu
hat das Bundeskartellamt am 11. April 2025 und am 23. September 2025 den drei Unternehmen
im Rahmen von Anhorungsschreiben seine vorldufige rechtliche Einschatzung der vorgeworfenen
Verhaltensweisen mitgeteilt und dazu auch vorldufig in Betracht gezogen, die Bereitstellung der
gegeniiber 1&1 vertraglich zugesagten, aber noch ausstehenden Standorte innerhalb von drei Jah-
ren anzuordnen sowie diese Anordnung mit weiteren MaRnahmen zu flankieren, darunter einer
moglichen Abschépfung mutmaRlicher wirtschaftlicher Vorteile. Vantage Towers weist die Vor-
wirfe zurlick und arbeitet eng mit der Vodafone GmbH und Vodafone Group plc. zusammen, um
das Verfahren so schnell wie moglich zu beenden.

Vantage Towers hat zum Jahresabschlussstichtag keine Riickstellungen gebildet. Sowohl die Be-
wertung von Eventualverbindlichkeiten als auch die Einschdatzung der Wahrscheinlichkeit des Ab-
flusses von Ressourcen sind mit Unsicherheiten behaftet.

Unwirtschaftliche Umsetzung des 1&1-Projekts

In der Umsetzung des 1&1-Projekts durch die Bereitstellung von Standorten, insbesondere in Form
von Kollokationsstandorten, traten wirtschaftliche und andere Herausforderungen auf. Diese wa-
ren bedingt durch Preisanstiege z.B. wegen gestorter Lieferketten infolge des Kriegs in der Ukraine
sowie dem daraus resultierenden Mangel an Baumaterialien, und durch einen begrenzten Pool an
geeigneten Dienstleistern, die die notwendigen technischen Dienstleistungen wie z. B. Erwerb und
Standortplanung erbringen konnten und um den an 5G-Roll-out-Aktivitdten beteiligte Netzbetrei-
ber stark konkurrieren. Es handelt sich auRerdem liberwiegend um Dach-Standorte in stadtischen
Bereichen, die aufgrund der zuletzt verstarkten und herausfordernden EMF-Anforderungen haufig
eine Erhéhung der bestehenden Infrastruktur erfordern, was zu komplexeren und teureren
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Bauvorhaben flhrt. Ebenfalls nehmen hierauf die Verhandlungen mit Vermietern, insbesondere
bei komplexen Anderungen an vorhandener passiver Infrastruktur, der haufig verweigerten Zu-
stimmung zur Untervermietung und den erforderlichen aufwendigeren Strukturen bei Kollokation,
besonderen Einfluss. Dies kann sich auf die entsprechenden Kosten fir die bestehenden Lieferver-
pflichtungen gegeniiber den Kunden auswirken und damit nachteilige Auswirkungen auf die Mar-
gen und die Rentabilitdt haben. Das Management dieser Risiken adressiert das Unternehmen
durch eine gezielte Fokussierung und ein entsprechendes Kostenmanagement sowie ein dedizier-
tes Fertigstellungsprogramm. Hinsichtlich der bilanziellen Auswirkungen verweisen wir auf die Sek-
tion Abschreibungen.

Vertragsstrafenanspriiche aus dem 1&1 Vertrag

Vantage Towers hat mit 1&1 einen Vertrag liber die Bereitstellung und Nutzung von Tower-Infra-
struktur in Deutschland fiir den Aufbau eines 1&1 Mobilfunknetzes abgeschlossen. In der Lieferung
der vertraglich vereinbarten Leistungen befindet sich Vantage Towers aus vielschichtigen Griinden
in Verzug, aber die Lieferzahlen konnten erhéht und kontinuierlich verbessert werden. Aufgrund
dieser verzogerten Leistungserfillung im Rahmen des 1&1 Vertrags kénnte 1&1 auch zukinftig
Vertragsstrafenanspriiche geltend machen und moglicherweise Kiindigungsrechte. Die Geltend-
machung solcher Anspriiche durch 1&1 kénnte die Vermégens-, Finanz- und Ertragslage von Van-
tage Towers negativ beeinflussen. Vantage Towers hat ein Schiedsverfahren angestrengt, um die
Bestatigung seiner Auslegung zum Umfang seiner Lieferverpflichtung zu erreichen.

Sonstige Angaben

Aufgliederung der Mitarbeiterzahl

Durchschnittliche Zahl der Mitarbeiter (Angestellte): 448 (Vorjahr: 456)
Davon leitende Angestellte: 6 (Vorjahr: 6)

Gesamtbeziige des Vorstands und des Aufsichtsrats
Die Bezlige der Vorstandsmitglieder fiir das Geschéaftsjahr 2025/26 betragen:

Kompo- 2025/26 2025/26 2024/25 2024/25
nente Beschreibung € € € €

Im Berichtsjahr am-
tierende Vorstands-

Im Berichtsjahr am-

E i -
hemalige Vorstands tierende Vorstands-

mitglieder

Ehemalige Vorstands-
mitglieder

mitglieder mitglieder
Fixe Vergii- Feste Grundvergiitung 302.085 805.708 322.501 791.671
tung Nebenleistungen 14.124 428.795 31.000 9.833
Short-Term Incentive 477.778 32.171 406.774 483.360
Varisble _ £ong Term ncentive
. is
Vergltun — — 649.245 —
€ & 24/25)
(gerundet)
Altersvorsorgeauf-
43.101 108.718 45.139 104.028
wand
Gesamt 837.088 1.375.392 1.454.659 1.388.892
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Gesamtvergltung Aufsichtsrat

Auch im Geschéftsjahr 2026 haben die Aufsichtsratsmitglieder erneut auf eine Vergitung verzich-
tet, sodass im Jahresabschluss keine entsprechenden Aufwendungen erfasst wurden.

Geschafte mit nahestehenden Personen gemaR § 285 Nr. 21 HGB

Im abgelaufenen Geschaftsjahr sind keine zu marktuntiblichen Bedingungen zustande gekomme-
nen Transaktionen mit nahestehenden Personen getatigt worden.

Abschlusspriferhonorar

Im abgelaufenen Geschéftsjahr betragt das vom Abschlussprifer berechnete Gesamthonorar
933 TEUR. Das Honorar enthalt 900 TEUR auf Abschlussprifungsleistungen und 33 TEUR auf an-
dere Bestatigungsleistungen.

Angaben zum Mutterunternehmen gemaR § 285 Nr. 14 und 14a HGB und zum
Konzernabschluss

Das Unternehmen wird letztendlich und indirekt gemeinsam kontrolliert von (i) Vodafone Group
Plc (,Vodafone”), einem in England und Wales gegriindeten und ansassigen Unternehmen mit ein-
getragener Adresse Vodafone House, The Connection, Newbury, Berkshire, RG14 2FN, GroRbritan-
nien, und (ii) Blackrock Inc. und KKR Management LLP (die unter diesem (ii) genannten Unterneh-
men Uben ebenfalls die gemeinsame Kontrolle aus). Die unmittelbare Muttergesellschaft des Un-
ternehmens ist die Oak Holdings GmbH.

GemaR § 291 HGB ist die Vantage Towers AG von der Verpflichtung, einen Konzernabschluss sowie
einen Konzernlagebericht gemaR § 290 HGB aufzustellen, befreit.

Die Muttergesellschaft der Oak Holdings GmbH ist die Oak Holdings 2 GmbH mit Sitz in Dissel-
dorf/Deutschland, die 100 % der Anteile an der Oak Holdings GmbH hélt. Die oberste Mutterge-
sellschaft der Oak Holdings GmbH ist die Oak Holdings 1 GmbH, Handelsregisternummer HRB
98913, Disseldorf/Deutschland, die 100 % der Anteile an der Oak Holdings 2 GmbH hilt und den
Konzernabschluss fiir den groRten und kleinsten Kreis von Unternehmen aufstellt, in den der Jah-
resabschluss des Unternehmens einbezogen wird. Der befreiende Konzernabschluss wird nach den
von der Europdischen Union Gbernommenen internationalen Rechnungslegungsstandards (IFRS)
erstellt, von EY GmbH & Co. KG geprift und im Unternehmensregister veroffentlicht werden.

Nachtragsbericht — Ereignisse nach Abschluss des Geschaftsjahres

l. Neuer CEO
Mit Wirkung zum 01. Mai 2026 wurde Martin Bouchard zum Chief Executive Officer
des Unternehmens ernannt.

1. Abberufung Vorstandsmitglied
Mit Wirkung zum 30. April 2026 wurde Jean-Claude Geha aus dem Vorstand abberu-
fen.

. INWIT
Die ordentliche und auBerordentliche Hauptversammlung der INWIT S.p.A. fand am
30. April 2026 statt. Im Rahmen dieser Versammlung genehmigten die Aktionare unter
anderem den Jahresabschluss zum 31. Dezember 2025, die Ausschittung einer
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ordentlichen Dividende in Hohe von 0,5543 Euro je Aktie mit Auszahlung am 20. Mai
2026 sowie die Einziehung von 27.895.167 eigenen Aktien ohne Herabsetzung des
Grundkapitals. In diesem Zusammenhang wurde eine entsprechende Anpassung von
Artikel 5 der Satzung beschlossen. Die aktualisierte Satzung wurde am 21. Mai 2026
beim Handelsregister eingereicht und wird mit deren Eintragung rechtswirksam. Die
vorgenannte Transaktion flhrte zu einer weiteren Erhéhung der Beteiligungsquote der
Central Tower Holding Company B.V. um rund 1,16 %, wodurch sich deren Anteil auf
etwa 38,76 % belduft. Die verbleibenden eigenen Aktien in Hohe von 1.650.000 Stiick
sind firr die kiinftige Bedienung von langfristigen Incentive-Programmen vorgesehen.
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Aufsichtsrat

Michael Bird

Vorsitzender
CFO, Vodafone Investments, Mitglied des griindenden Aufsichtsrates, Aufsichtsratsvorsitzender

Kash Pandya

Stellvertretender Vorsitzender
None Executive Director, JFS PLC und TowerCo of Africa

Marco Fontana
Partner, KKR Infrastructure (KKR & Co. Inc.)

Marco Pugliese

Partner, Infrastructure Partners

Alberto Ripepi

Group Chief Network Officer und Mitglied des Executive Committee, Vodafone Group Plc

Guillaume Boutin
CEO, Vodafone Investments, seit 30. Oktober 2025

Mitglieder des Aufsichtsrats, die ihr Amt auf der ordentlichen Hauptversammlung am 30. Oktober 2025 mit
Wirkung zum Ende dieser Versammlung niedergelegt haben:

Evgenia Zaytseva

Head of Investments Finance & Strategy, Vodafone Investments
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Vorstand

Martin Bouchard

Vorstandsvorsitzender- seit dem 1. Mai 2026

Nicolas Mahler
Finanzvorstand

Christian Hillabrant

Vorstandsvorsitzender — bis zum 30. August 2025

Jean-Claude Geha
Vorstandsmitglied — vom 1. September 2025 bis zum 30. April 2026
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Dusseldorf, den 29. Juni 2026

Vantage Towers AG

Der Vorstand

Martin Bouchard
Vorstandsvorsitzender

Nicolas Mahler
Finanzvorstand
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EY

Auftragsbedingungen, Haftung und Verwendungsvorbehalt

Wir, die EY GmbH & Co. KG Wirtschaftsprifungsgesellschaft, haben unsere Priifung
der vorliegenden Rechnungslegung im Auftrag der Gesellschaft vorgenommen.
Neben der gesetzlichen Funktion der Offenlegung (§ 325 HGB) in den Fallen
gesetzlicher Abschlussprifungen richtet sich der Bestatigungsvermerk ausschlieflich
an die Gesellschaft und wurde zu deren interner Verwendung erteilt, ohne dass er
weiteren Zwecken Dritter oder diesen als Entscheidungsgrundlage dienen soll. Das in
dem Bestatigungsvermerk zusammengefasste Ergebnis von freiwilligen Abschluss-
prifungen ist somit nicht dazu bestimmt, Grundlage von Entscheidungen Dritter zu
sein, und nicht fir andere als bestimmungsgemé&fe Zwecke zu verwenden.

Unserer Tatigkeit liegt unser Auftragsbestatigungsschreiben zur Prifung der vor-
liegenden Rechnungslegung einschlieflich der ,,Allgemeinen Auftragsbedingungen
fur Wirtschaftspriferinnen, Wirtschaftsprifer und Wirtschaftsprifungsgesellschaf-
ten” in der vom Institut der Wirtschaftsprifer herausgegebenen Fassung vom
1. Januar 2024 zugrunde.

Klarstellend weisen wir darauf hin, dass wir Dritten gegenilber keine Verantwortung,
Haftung oder anderweitige Pflichten Ubernehmen, es sei denn, dass wir mit dem
Dritten eine anders lautende schriftliche Vereinbarung geschlossen hatten oder ein
solcher Haftungsausschluss unwirksam ware.

Wir weisen ausdricklich darauf hin, dass wir keine Aktualisierung des Bestatigungs-
vermerks hinsichtlich nach seiner Erteilung eintretender Ereignisse oder Umstdnde
vornehmen, sofern hierzu keine rechtliche Verpflichtung besteht.

Wer auch immer das in vorstehendem Bestatigungsvermerk zusammengefasste
Ergebnis unserer Tatigkeit zur Kenntnis nimmt, hat eigenverantwortlich zu ent-
scheiden, ob und in welcher Form er dieses Ergebnis fir seine Zwecke nitzlich und
tauglich erachtet und durch eigene Untersuchungshandlungen erweitert, verifiziert
oder aktualisiert.
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Allgemeine Auftragsbedingungen

fur

Wirtschaftspriiferinnen, Wirtschaftsprufer und
Wirtschaftspriifungsgesellschaften

vom 1. Januar 2024

1. Geltungsbereich

(1) Die Auftragsbedingungen gelten fiir Vertrage zwischen Wirtschafts-
priferinnen, Wirtschaftsprifern oder Wirtschaftspriifungsgesellschaften
(im Nachstehenden zusammenfassend ,Wirtschaftsprifer genannt) und
ihren Auftraggebern Uber Prifungen, Steuerberatung, Beratungen in wirt-
schaftlichen Angelegenheiten und sonstige Auftréage, soweit nicht etwas
anderes ausdriicklich in Textform vereinbart oder gesetzlich zwingend
vorgeschrieben ist.

(2) Dritte kénnen nur dann Anspriiche aus dem Vertrag zwischen Wirt-
schaftspriifer und Auftraggeber herleiten, wenn dies vereinbart ist oder
sich aus zwingenden gesetzlichen Regelungen ergibt. Im Hinblick auf
solche Anspriiche gelten diese Auftragsbedingungen auch diesen Dritten
gegenuber. Einreden und Einwendungen aus dem Vertragsverhaltnis mit
dem Auftraggeber stehen dem Wirtschaftspriifer auch gegenuber Dritten
zu.

2. Umfang und Ausfiihrung des Auftrags

(1) Gegenstand des Auftrags ist die vereinbarte Leistung, nicht ein
bestimmter wirtschaftlicher Erfolg. Der Auftrag wird nach den Grundsat-
zen ordnungsmaRiger Berufsausiibung ausgefihrt. Der Wirtschaftsprifer
Ubernimmt im Zusammenhang mit seinen Leistungen keine Aufgaben
der Geschaftsfiihrung. Der Wirtschaftsprifer ist fir die Nutzung oder
Umsetzung der Ergebnisse seiner Leistungen nicht verantwortlich. Der
Wirtschaftspriifer ist berechtigt, sich zur Durchfiihrung des Auftrags sach-
verstandiger Personen zu bedienen.

(2) Die Beriicksichtigung auslandischen Rechts bedarf — auler bei
betriebswirtschaftlichen Prifungen — der ausdricklichen Vereinbarung in
Textform.

(3) Andert sich die Sach- oder Rechtslage nach Abgabe der abschlie-
Renden beruflichen AuRerung, so ist der Wirtschaftspriifer nicht verpflich-
tet, den Auftraggeber auf Anderungen oder sich daraus ergebende Folge-
rungen hinzuweisen.

3. Mitwirkungspflichten des Auftraggebers

(1) Der Auftraggeber hat dafiir zu sorgen, dass dem Wirtschaftspriifer
alle fir die Ausfiihrung des Auftrags notwendigen Unterlagen und weite-
ren Informationen rechtzeitig Gbermittelt werden und ihm von allen Vor-
gangen und Umstanden Kenntnis gegeben wird, die fiir die Ausfiihrung
des Auftrags von Bedeutung sein kdnnen. Dies gilt auch fir die Unterla-
gen und weiteren Informationen, Vorgange und Umstande, die erst wah-
rend der Tatigkeit des Wirtschaftsprifers bekannt werden. Der Auftragge-
ber wird dem Wirtschaftspriifer geeignete Auskunftspersonen benennen.
(2) Auf Verlangen des Wirtschaftspriifers hat der Auftraggeber die Voll-
standigkeit der vorgelegten Unterlagen und der weiteren Informationen
sowie der gegebenen Auskinfte und Erklarungen in einer vom Wirt-
schaftspriifer formulierten Erklarung in gesetzlicher Schriftform oder einer
sonstigen vom Wirtschaftsprifer bestimmten Form zu bestéatigen.

4. Sicherung der Unabhangigkeit

(1) Der Auftraggeber hat alles zu unterlassen, was die Unabhangigkeit
der Mitarbeiter des Wirtschaftspriifers gefahrdet. Dies gilt fir die Dauer
des Auftragsverhaltnisses insbesondere fiir Angebote auf Anstellung oder
Ubernahme von Organfunktionen und fiir Angebote, Auftrige auf eigene
Rechnung zu tibernehmen.

(2) Sollte die Durchfihrung des Auftrags die Unabhangigkeit des Wirt-
schaftsprifers, die der mit ihm verbundenen Unternehmen, seiner Netz-
werkunternehmen oder solcher mit ihm assoziierten Unternehmen, auf
die die Unabhangigkeitsvorschriften in gleicher Weise Anwendung finden
wie auf den Wirtschaftsprufer, in anderen Auftragsverhaltnissen beein-
trachtigen, ist der Wirtschaftspriifer zur aufRerordentlichen Kiindigung des
Auftrags berechtigt.

5. Berichterstattung und miindliche Auskiinfte

Soweit der Wirtschaftsprifer Ergebnisse im Rahmen der Bearbeitung des
Auftrags in gesetzlicher Schriftform oder Textform darzustellen hat, ist al-
lein diese Darstellung maRgebend. Entwiirfe solcher Darstellungen sind
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unverbindlich. Sofern nicht anders gesetzlich vorgesehen oder vertraglich
vereinbart, sind mindliche Erklarungen und Auskiinfte des Wirtschafts-
prifers nur dann verbindlich, wenn sie in Textform bestéatigt werden. Er-
klarungen und Auskiinfte des Wirtschaftspriifers auerhalb des erteilten
Auftrags sind stets unverbindlich.

6. Weitergabe einer beruflichen AuBerung des Wirtschaftspriifers
(1) Die Weitergabe beruflicher AuRerungen des Wirtschaftspriifers
(Arbeitsergebnisse oder Auszilige von Arbeitsergebnissen — sei es im Ent-
wurf oder in der Endfassung) oder die Information tber das Tatigwerden
des Wirtschaftsprifers fur den Auftraggeber an einen Dritten bedarf der
in Textform erteilten Zustimmung des Wirtschaftspriifers, es sei denn, der
Auftraggeber ist zur Weitergabe oder Information aufgrund eines Geset-
zes oder einer behdrdlichen Anordnung verpflichtet.

(2) Die Verwendung beruflicher AuRerungen des Wirtschaftspriifers und
die Information Uber das Tatigwerden des Wirtschaftspriifers fir den Auf-
traggeber zu Werbezwecken durch den Auftraggeber sind unzuléssig.

7. Mangelbeseitigung

(1) Bei etwaigen Mangeln hat der Auftraggeber Anspruch auf Nacherfiil-
lung durch den Wirtschaftspriifer. Nur bei Fehlschlagen, Unterlassen bzw.
unberechtigter Verweigerung, Unzumutbarkeit oder Unmdglichkeit der
Nacherfillung kann er die Vergitung mindern oder vom Vertrag zurick-
treten; ist der Auftrag nicht von einem Verbraucher erteilt worden, so kann
der Auftraggeber wegen eines Mangels nur dann vom Vertrag zuriicktre-
ten, wenn die erbrachte Leistung wegen Fehlschlagens, Unterlassung,
Unzumutbarkeit oder Unmdglichkeit der Nacherfillung fiir ihn ohne Inte-
resse ist. Soweit dariiber hinaus Schadensersatzanspriiche bestehen, gilt
Nr. 9.

(2) Ein Nacherfiillungsanspruch aus Abs. 1 muss vom Auftraggeber un-
verzuglich in Textform geltend gemacht werden. Nacherfillungsanspri-
che nach Abs. 1, die nicht auf einer vorsatzlichen Handlung beruhen, ver-
jahren nach Ablauf eines Jahres ab dem gesetzlichen Verjahrungsbeginn.
(3) Offenbare Unrichtigkeiten, wie z.B. Schreibfehler, Rechenfehler und
formelle Méngel, die in einer beruflichen AuRerung (Bericht, Gutachten
und dgl.) des Wirtschaftsprifers enthalten sind, konnen jederzeit vom
Wirtschaftsprifer auch Dritten gegeniiber berichtigt werden. Unrichtigkei-
ten, die geeignet sind, in der beruflichen AuRerung des Wirtschaftspriifers
enthaltene Ergebnisse infrage zu stellen, berechtigen diesen, die AuRe-
rung auch Dritten gegenuber zuriickzunehmen. In den vorgenannten Fal-
len ist der Auftraggeber vom Wirtschaftspriifer tunlichst vorher zu héren.

8. Schweigepflicht gegeniiber Dritten, Datenschutz

(1) Der Wirtschaftspriifer ist nach MaRgabe der Gesetze (§ 323 Abs. 1
HGB, § 43 WPO, § 203 StGB) verpflichtet, Uber Tatsachen und Umstan-
de, die ihm bei seiner Berufstatigkeit anvertraut oder bekannt werden,
Stillschweigen zu bewahren, es sei denn, dass der Auftraggeber ihn von
dieser Schweigepflicht entbindet.

(2) Der Wirtschaftsprifer wird bei der Verarbeitung von personenbezo-
genen Daten die nationalen und europarechtlichen Regelungen zum Da-
tenschutz beachten.

9. Haftung

(1) Fur gesetzlich vorgeschriebene Leistungen des Wirtschaftspriifers,
insbesondere Prifungen, gelten die jeweils anzuwendenden gesetzlichen
Haftungsbeschrankungen, insbesondere die Haftungsbeschréankung des
§ 323 Abs. 2 HGB.

(2) Sofern weder eine gesetzliche Haftungsbeschrankung Anwendung
findet noch eine einzelvertragliche Haftungsbeschrankung besteht, ist der
Anspruch des Auftraggebers aus dem zwischen ihm und dem Wirtschafts-
prifer bestehenden Vertragsverhaltnis auf Ersatz eines fahrlassig verur-
sachten Schadens, mit Ausnahme von Schaden aus der Verletzung von
Leben, Korper und Gesundheit sowie von Schaden, die eine Ersatzpflicht
des Herstellers nach § 1 ProdHaftG begriinden, gemaR § 54a Abs. 1
Nr. 2 WPO auf 4 Mio. € beschrankt. Gleiches gilt fir Anspriiche, die Dritte
aus oder im Zusammenhang mit dem Vertragsverhaltnis gegenuber dem
Wirtschaftsprifer geltend machen.
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(3) Leiten mehrere Anspruchsteller aus dem mit dem Wirtschaftsprifer be-
stehenden Vertragsverhaltnis Anspriiche aus einer fahrlassigen Pflichtver-
letzung des Wirtschaftspriifers her, gilt der in Abs. 2 genannte Hochstbetrag
fur die betreffenden Anspriiche aller Anspruchsteller insgesamt.

(4) Der Hochstbetrag nach Abs. 2 bezieht sich auf einen einzelnen Scha-
densfall. Ein einzelner Schadensfall ist auch beziiglich eines aus mehreren
Pflichtverletzungen stammenden einheitlichen Schadens gegeben. Der ein-
zelne Schadensfall umfasst sadmtliche Folgen einer Pflichtverletzung ohne
Rucksicht darauf, ob Schaden in einem oder in mehreren aufeinanderfol-
genden Jahren entstanden sind. Dabei gilt mehrfaches auf gleicher oder
gleichartiger Fehlerquelle beruhendes Tun oder Unterlassen als einheitliche
Pflichtverletzung, wenn die betreffenden Angelegenheiten miteinander in
rechtlichem oder wirtschaftlichem Zusammenhang stehen. In diesem Fall
kann der Wirtschaftsprifer nur bis zur Hohe von 5 Mio. € in Anspruch ge-
nommen werden.

(5) Ein Schadensersatzanspruch erlischt, wenn nicht innerhalb von sechs
Monaten nach der in Textform erklarten Ablehnung der Ersatzleistung Klage
erhoben wird und der Auftraggeber auf diese Folge hingewiesen wurde. Dies
gilt nicht fir Schadensersatzanspriiche, die auf vorsatzliches Verhalten zu-
riickzufiihren sind, sowie bei einer schuldhaften Verletzung von Leben, Kor-
per oder Gesundheit sowie bei Schaden, die eine Ersatzpflicht des Herstellers
nach § 1 ProdHaftG begriinden. Das Recht, die Einrede der Verjahrung gel-
tend zu machen, bleibt unberihrt.

(6) § 323 HGB bleibt von den Regelungen in Abs. 2 bis 5 unberiihrt.

10. Ergdnzende Bestimmungen fiir Priifungsauftrage

(1) Andert der Auftraggeber nachtréglich den durch den Wirtschaftspriifer
gepriiften und mit einem Bestatigungsvermerk versehenen Abschluss oder
Lagebericht, darf er diesen Bestatigungsvermerk nicht weiterverwenden.
Hat der Wirtschaftspriifer einen Bestatigungsvermerk nicht erteilt, so ist
ein Hinweis auf die durch den Wirtschaftsprifer durchgefihrte Prifung im
Lagebericht oder an anderer fiir die Offentlichkeit bestimmter Stelle nur mit
in gesetzlicher Schriftform erteilter Einwilligung des Wirtschaftsprifers und
mit dem von ihm genehmigten Wortlaut zuldssig.

(2) Widerruft der Wirtschaftsprifer den Bestatigungsvermerk, so darf der
Bestatigungsvermerk nicht weiterverwendet werden. Hat der Auftraggeber
den Bestatigungsvermerk bereits verwendet, so hat er auf Verlangen des
Wirtschaftsprifers den Widerruf bekanntzugeben.

(3) Der Auftraggeber hat Anspruch auf finf Berichtsausfertigungen. Weite-
re Ausfertigungen werden besonders in Rechnung gestellt.

11. Ergdnzende Bestimmungen fiir Hilfeleistung in Steuersachen
(1) Der Wirtschaftsprifer ist berechtigt, sowohl bei der Beratung in steuer-
lichen Einzelfragen als auch im Falle der Dauerberatung die vom Auftrag-
geber genannten Tatsachen, insbesondere Zahlenangaben, als richtig und
vollstdndig zugrunde zu legen; dies gilt auch fiir Buchfihrungsauftrage. Er
hat jedoch den Auftraggeber auf von ihm festgestellte wesentliche Unrichtig-
keiten hinzuweisen.
(2) Der Steuerberatungsauftrag umfasst nicht die zur Wahrung von Fristen
erforderlichen Handlungen, es sei denn, dass der Wirtschaftsprifer hierzu
ausdriicklich den Auftrag ibernommen hat. In diesem Fall hat der Auftrag-
geber dem Wirtschaftspriifer alle fiir die Wahrung von Fristen wesentlichen
Unterlagen, insbesondere Steuerbescheide, so rechtzeitig vorzulegen, dass
dem Wirtschaftspriifer eine angemessene Bearbeitungszeit zur Verfligung
steht.
(3) Mangels einer anderweitigen Vereinbarung in Textform umfasst die lau-
fende Steuerberatung folgende, in die Vertragsdauer fallenden Tatigkeiten:
a) Ausarbeitung und elektronische Ubermittlung der Jahressteuererklérun-
gen, einschliel3lich E-Bilanzen, fir die Einkommensteuer, Kérperschaft-
steuer und Gewerbesteuer, und zwar auf Grund der vom Auftraggeber
vorzulegenden Jahresabschlisse und sonstiger fir die Besteuerung
erforderlichen Aufstellungen und Nachweise
b) Nachpriifung von Steuerbescheiden zu den unter a) genannten Steuern
c) Verhandlungen mit den Finanzbehdrden im Zusammenhang mit den
unter a) und b) genannten Erklarungen und Bescheiden
d) Mitwirkung bei Betriebspriifungen und Auswertung der Ergebnisse von
Betriebspriifungen hinsichtlich der unter a) genannten Steuern
e) Mitwirkung in Einspruchs- und Beschwerdeverfahren hinsichtlich der
unter a) genannten Steuern.
Der Wirtschaftsprifer beriicksichtigt bei den vorgenannten Aufgaben die
wesentliche verdffentlichte Rechtsprechung und Verwaltungsauffassung.
(4) Erhalt der Wirtschaftsprifer fir die laufende Steuerberatung ein
Pauschalhonorar, so sind mangels anderweitiger Vereinbarungen in Text-
form die unter Abs. 3 Buchst. d) und e) genannten Tatigkeiten gesondert
zu honorieren.

(5) Sofern der Wirtschaftsprifer auch Steuerberater ist und die Steuer-

beratervergutungsverordnung fir die Bemessung der Vergltung anzuwen-

den ist, kann eine héhere oder niedrigere als die gesetzliche Verglitung in

Textform vereinbart werden.

(6) Die Bearbeitung besonderer Einzelfragen der Einkommensteuer, Kor-

perschaftsteuer, Gewerbesteuer und Einheitsbewertung sowie aller Fragen

der Umsatzsteuer, Lohnsteuer, sonstigen Steuern und Abgaben erfolgt auf

Grund eines besonderen Auftrags. Dies gilt auch fir

a) die Bearbeitung einmalig anfallender Steuerangelegenheiten, z.B. auf
dem Gebiet der Erbschaftsteuer und Grunderwerbsteuer,

b) die Mitwirkung und Vertretung in Verfahren vor den Gerichten der
Finanz- und der Verwaltungsgerichtsbarkeit sowie in Steuerstrafsachen,

c) die beratende und gutachtliche Tatigkeit im Zusammenhang mit
Umwandlungen, Kapitalerhéhung und -herabsetzung, Sanierung,
Eintritt und Ausscheiden eines Gesellschafters, Betriebsveraufierung,
Liquidation und dergleichen und

d) die Unterstlitzung bei der Erfiillung von Anzeige- und Dokumentations-
pflichten.

(7) Soweit auch die Ausarbeitung der Umsatzsteuerjahreserklarung als

zusatzliche Tatigkeit ibernommen wird, gehért dazu nicht die Uberpriifung

etwaiger besonderer buchmagiger Voraussetzungen sowie die Frage, ob

alle in Betracht kommenden umsatzsteuerrechtlichen Verginstigungen

wahrgenommen worden sind. Eine Gewahr fir die vollstandige Erfassung

der Unterlagen zur Geltendmachung des Vorsteuerabzugs wird nicht tber-

nommen.

12. Elektronische Kommunikation

Die Kommunikation zwischen dem Wirtschaftsprifer und dem Auftraggeber
kann auch per E-Mail erfolgen. Soweit der Auftraggeber eine Kommunika-
tion per E-Mail nicht winscht oder besondere Sicherheitsanforderungen
stellt, wie etwa die Verschliisselung von E-Mails, wird der Auftraggeber den
Wirtschaftsprifer entsprechend in Textform informieren.

13. Vergitung

(1) Der Wirtschaftspriifer hat neben seiner Gebiihren- oder Honorarforde-
rung Anspruch auf Erstattung seiner Auslagen; die Umsatzsteuer wird zu-
satzlich berechnet. Er kann angemessene Vorschusse auf Vergiitung und
Auslagenersatz verlangen und die Auslieferung seiner Leistung von der vol-
len Befriedigung seiner Anspriiche abhangig machen. Mehrere Auftraggeber
haften als Gesamtschuldner.

(2) Ist der Auftraggeber kein Verbraucher, so ist eine Aufrechnung gegen
Forderungen des Wirtschaftspriifers auf Verglitung und Auslagenersatz nur
mit unbestrittenen oder rechtskraftig festgestellten Forderungen zulassig.

14. Streitschlichtungen

Der Wirtschaftspriifer ist nicht bereit, an Streitbeilegungsverfahren vor einer
Verbraucherschlichtungsstelle im Sinne des § 2 des Verbraucherstreitbei-
legungsgesetzes teilzunehmen.

15. Anzuwendendes Recht

Fir den Auftrag, seine Durchfiihrung und die sich hieraus ergebenden
Anspriiche gilt nur deutsches Recht.
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